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A FGV EAESPreuniu pesquisadores dedicados a temas que se vinculam as mudancas

sociais que emergem em funcédo do processo de envelhecimento populacional e traz E

visOes diversas, que consideram especificidades de raca, niveis de renda e diferencas e >

evidéncias em termos do enfrentamento da questao entre os homense as mulheres.
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. . . . ~ 7 o m
A pesquisa realizada consiste no levantamento de informagcdoes demograficas, »
econdmicas, comportamentais e de uso dos sistemas publicos de saude e previdéncia, E
além de aspectos financeiros, de modo a compor um retrato das atuais caracteristicas >

da populacéo idosa, suainsercéo social e na identificacdo de cenarios evolutivos.
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INTRODUCA i
11
o
O fenbmeno do envelhecimento populacional no Brasil impbe a sociedade a S
necessidade de repensar arranjos institucionais, rever criterios que embasam E
estruturas e servicos e atualizar a visao governamental e da propria sociedade civil
sobre a construcdo de politicas publicas direcionadas a populacdao 60+, conforme ’

diretrizes sugeridaspelos Objetivos do Desenvolvimento Sustentavel (ONU)até 2030.




OBJETIVOS
DESTEPROJETO

Desenvolver um estudo aprofundado sobre a

longevidade e seus efeitos na sociedade brasileira,
com foco especial na populagédo de 60 anos ou
mais. O principal objetivo do estudo é descrever e
projetar os efeitos da mudanca demografica sobre
indicadores socioecondmicos e demograficos d
como previdéncia, trabalho e cenario econémico.

Considera a influéncia das desigualdades
estruturais, incluindo as raciais e de género, no
processo de envelhecimento. Analisa também como
a exclusao digital afeta diferentes grupos
populacionais e o contexto de adoc¢ao de
ferramentas digitais por pessoas da faixa etaria 60+
de diferentes origens étnico -raciais.

Este estudo visa proporcionar uma compreensao
abrangente e interseccional dos desafios e

oportunidades associados ao envelhecimento da
populacéo brasileira.




Introdugao

O CRESCIMENTDA POPULACAMIAO FOIHOMOGENE@®NTREAS
FAIXASETARIAS TORNANDONECESSARIAMA REFLEXAGOBRED

TAXADE CRESCIMENTDA POPULACA®M GERALE DA
O crescimento da populac&o brasileira 60+ POPULACA®O+ Em contraposicdo, desde o censo de

se mantém bem acima dos 3% ao ano desde 1980, as taxas de crescimento

365 3,77
) 3,44 3,54 . o
a década de 1980. populacional no Brasil cairam
. . . significativamente devido a reducéo
O pais experimenta um envelhecimento
_ _ o do numero de filhos por familia,
populacional muito mais rapido do que _ .
) excedendo as projecdes do préprio
outros paises que enfrentaram esse
IBGE.
fendbmeno, o que promove desafios Unicos 1,93
para a compreensao profunda das 1,63 A populacéo idosa no Brasil ja supera
consequéncias sociais, culturais e 0s 15,7%, totalizando mais de 32
1,17
econdmicas especificas da realidade milhdes de pessoas, sendo
brasileira. economicamente ativa e responsavel
0,52 :
) . o ’ por aproximadamente 25% da renda
E exigem atitudes sociais diferentes de
~ . - dos lares brasileiros (IBGE, 2022).
outras nacdes, cujas solu¢cdes nem sempre

sdo imediatamente aplicaveis. 1981 a 1990 1991 a 2000 2001 a 2010 2011 a 2020

B Populacéo brasileira B Populagéo 60+
Fonte: IBGE, dados compilados pela pesquisa
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METODOLOGIA

O trabalho de pesquisa desenvolve-se a partir de fontes de informagdes publicas e privadas acerca das
mudancas demograficas e suas consequéncias no que se refere a utilizacdo de recursos publicos e
sociais. Faz um diagnéstico da realidade a partir da identificacdo de caracteristicas e comportamentos

N”FGV EAESP

da populacdo envelhecida, finalizando com visdes de futuro sobre possiveis consequéncias a curto e

meédio prazos para o pais e suapopulacdo idosa.




Metodologia

Objetivo principal

O projeto desenvolve um estudo aprofundado sobre a longevidade e seusimpactos na sociedade brasileira, com foco na populagcédo 60+ e 65+, uma
parcela da sociedade que, em muitos casos, € cliente ou potencial cliente do Itad Unibanco. A andlise abrange tendéncias demograficas, econébmicas
e sociais associadas ao envelhecimento, identificando oportunidades e desafios para o setor bancéario, previdéncia e consumo. O objetivo é
descrever e projetar os efeitos da mudanca demografica em relacdo a queda na fecundidade, com recortes para o curto prazo (até 2030) e médio
prazo (2050-2060). Séo considerados fatores como desigualdade de género e raca, exclusao digital, e o impacto do envelhecimento das pessoasno

mercado de trabalho e na economia, destacando a transi¢cao digital e a EconomiaPrateada como oportunidades evidentes e emergentes.

Areas de Analise

As trés questdes direcionadoras do projeto sdo. (1) entender quem € a populacdo idosa no Brasil e como ela deve evoluir, considerando aspectos
demograficos, raciais e de género; (2) analisar o consumo de produtos e servicos financeiros entre pessoasde 60 anos ou mais, como uso de crédito
e investimentos, e o papel da incluséo financeira; e (3) identificar os desafios e oportunidades econémicas e sociais gerados pelo envelhecimento,

como a exclusao digital e a economia de cuidados, para orientar a adaptacao de politicas e servi¢cos para essapopulacéo crescente.

Fontes de Dados e Referéncias

Dados Secundéarios: Incluem basesde dados do IBGE,BancoCentral do Brasil (BCB), Fiocruz, Ministério da Saude, OCDE,Febraban, Cetic, BancoMundial e Banco
de Compensacdednternacionais (BIS), que fornecem informacdes abrangentes e detalhadas sobre aspectos demograficos, socioecondémicose de salde.

Revisdo de Literatura Académica: Estudos nacionais e internacionais que analisam a interacdo entre envelhecimento e economia, além de préticas
internacionais de politicas publicas voltadas para o envelhecimento populacional. A lista completa das fontes conSULtadasesta disponivel no final do relatério .

Entrevistas Qualitativas : Conduzidas com stakeholders e especialistas em economia do envelhecimento, politicas sociais e inclusédo financeira, para capturar
percepcdes e insights qualitativos relevantes ao estudo.




Metodologia

Método

A metodologia aplicada no estudo seguiu as seguintes etapas:

1. Definicdo do Escopo e Obijetivos : Reunidesiniciais com stakeholders para compreenséo das necessidadese definicdo de objetivos especificos.
Revisdode documentos fornecidos pelo cliente e andlise preliminar de dados disponiveis. Definicdo do escopo do projeto, delimitando areas de
foco e identificando restri¢coes.

2. Revisao Bibliografica : Revisdode artigos académicos, relatérios de agéncias governamentais e dados demograficos do IBGE,IPEAe outras fontes
relevantes. Levantamento de politicas publicas e estudos internacionais que tratam do impacto do envelhecimento populacional.

3. Coleta de Dados Secundarios: Utilizacdo de dados do Censo, PNAD,POFe Atlas da Violéncia para descrever as caracteristicas demogréficas,
condicdes socioecondmicas, e a evolucdo da populagéo idosa no Brasil. Analise de informacgdes sobre previdéncia social, mercado de trabalho e
tendéncias de consumo para a populagéo 60+.

4. Anadlise Quantitativa e Qualitativa : Andlise quantitativa dos dados demograficos para mapear a evolucdo da piramide etaria e as mudancas na
distribuicdo de raca e género. Andlise qualitativa para explorar a exclusdo digital e suas implicacdes para diferentes grupos populacionais.
Andlise dos indicadores socioeconémicos, como renda, acessoa saude, e consumo, para compreender o impacto das desigualdadesestruturais .

5. Elaboracdo de Cenarios e Projecdes: Projecdes de crescimento da populacdo 60+ e suasimplicacdes para o sistema previdenciario e mercado de
trabalho.

6. Desenvolvimento de Recomendacdes:Elaboracdo de recomendacdes baseadasnos achadosdo estudo, com foco na incluséao financeira, melhoria
do acessoa saude e combate a exclusao digital . Identificacdo de oportunidades para inovacao em servicos e produtos direcionados a terceira
idade.

7. Validacdo e Ajustes: Apresentacao preliminar das descobertas e recomendacdes ao Instituto Ital Viver Maise revisdo das propostas com base em

discussdescolaborativas
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QUESTOE®IRECIONADORARD
PROJETO

O desafio de identificar projecOes de futuro se inicia com o estabelecimento de 3 questdes de
referéncia que embasaram as investigacdes e definem narrativa adotada pelo trabalho: 1)
Quem € a populacéo idosa brasileira? 2) Como essa populacdo consome e se relaciona com
suas necessidades e financas? 3) Quais o0s principais desafios e oportunidades decorrentes,
em uma realidade marcada por desigualdades e disfuncbes?

N”FGV EAESP
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PERGUNTAL:

QUEME ESSAPOPULACAMDOSAHOJEE
COMOELADEVEEVOLUIR
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Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos
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ASPECTOPEMOGRAFICOS
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Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAQRESIDENTEO BRASIL

POPULACAJRESIDENTEO BRASIL(%)
SEGUNDGSEXOE GRUPODE IDADE EM2010 E 2022

1 A comparacdo da populacao por grupos de idade e sexo

100 : entre os Censos de 2010 e 2022 mostra 0 quanto a
anos ou mais

90 a99 anos

populacédo Brasileira esta envelhecendo rapidamente. A

] A L , . .
80 2 89 anos piramide etaria esta com sua base cada vez mais estreita.
75 279 anos O alargamento das faixas de grupos etarios que
70 3 74 anos caracterizam a meia -idade evidenciam que o processo de
65 2 69 anos envelhecimento sera continuo nas préximas décadas.
I
60ab4anos —
55 a 59 anos _—— A longevidade também vem ganhando espaco, dado que os
50 a 54 anos - grupos etéarios mais velhos estdo com mais integrantes,
45 a 49 anos — ampliando o topo da piramide.
40244 anos I
35a39%anos — Isso mostra um movimento conjunto, com reducao da
30a34anos I natalidade e crescimento da expectativa de vida,
25a29anos I alterando a forma da distribuicdo da populac&o, primeiro
20224 anos I para a forma de barril e mais adiante para a forma de um
15a19anos I cogumelo. Um movimento demogréfico ja previsto ha
10a 14 anos .. .
I — algum tempo e que vem se materializando em movimento
5a9anos .
I — cada vez mais acelerado.
0a4anos I
10 6 2 2 6 10

Mulher 2010 Homem 2010 Mulher 2022 ®mHomem 2022  Milhdes

Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/confoelosil/populacao/1831iramideetaria.html




Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

~ 1 A piramide etaria por regido do Brasil para o
PO P U LAQACR ES | D E N T EI O BRAS I |_ ano de 2010 ainda apresentava a faixa de 0 a 4
anos com quantidade superior a de 5 a 9 anos.
Em 2022, a situacédo se inverteu.
Piramide Etaria por Regido do Brasil 2010 Piramide Etaria por Regido do Brasil 2022 L A faixa com maior densidade em 2010 é a que
100+ 100+ esta entre 25 e 29 anos.

95a99 95a99

90a%4 90a%94

1 No Censo de 2022 a faixa etaria de 0 a 4 anos
tem menor quantidade de pessoas para todas
as regides do pais.

85a89 85a89

80a84 80a84
75a79 75a79

70a74 70a74

1 A faixa mais densa de 2022 passou a ser a de
40 a 44 anos, evoluindo a tendéncia ja
observada em 2010.

65a69 65a69

60a64 60a64

55a59 55a59

50a54 50a54

1 Nacomparacéo por regido, o NORDESTE
apresenta maior impacto, com uma mudanca
bastante acentuada de envelhecimento da
populacdo. Enquanto em 2010 a faixa etéria
de 10 a 14 anos era a mais densa, ela se
deslocou para a faixa de 35 a 39, apontando
possivelmente para uma emigragdo mais
acentuada entre os jovens da regido.

45a49 45a49

40a44 40a44

35a39 35a39

30a34

30a34
25a29 25a29
20a24 20a24
15a19 15a19

10a14 10a14

5a9 5a%8

L

il

Visao de futuro : Em todas as regides, as faixas de
idades médias ganharam relevancia, o que aponta
maiores dificuldades futuras decorrentes do
envelhecimento, como a disponibilidade de pessoas
mais jovens para o0 cuidado das mais velhas, o
financiamento da previdéncia social, bem como o
aumento da importancia do mercado prateado.

Oad Oa4

=]

2000000 4000000 6000000 8000000

o

2000000 4000000 6000000 8000000

M Centro-Oeste Sul mSudeste ™ Nordeste ™ Norte H Centro-Oeste Sul mSudeste ™ MNordeste ™ Norte

Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/confoelosil/populacao/1831iramideetaria.html
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Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAMRESIDENTHEO BRASIL’

Comparacédo Piramide Etaria por regido do pais e por sexo 2022

SUL

100 anos ou mais
95a99anos
90 @94 anos
85aB89anos
80 @84 anos
75a79anos
70a74anos
65 & 69 anos
60 & 64 anos

55a59anos

50a54anos
45z 49anos
40a4danos

35a39anos

30a34anos
25a29anos
20a 24 anos

15a19anos
10aidanos

5&9anas

Os4danos

(=]

500000

| Sul Mulheres

1000000 1500000

M Sul Homens

CENTRGOESTE

100 anos ou mais
95a89anos |
90 @94 anos
85aB9anos
80a 84 anos
75a79anos
70a74anos
65a 69 anos
60a 64 anos
55a59anos
50 @54 anos

45z 49anos

40a 44 anos

35a39anos

30a34anos
25a29anos
20a 24 anos

15a19anos

10aldanos

S5aganos

Dadanos

[}

200000

B Centro-Oeste Mulheres

400000 600000 800000

W Centro-Oeste Homens

NORDESTE

100 anos ou mais
95a99anos T
S0=94anos W
853 89anos W
B80a84anos |
75a79anos
70a74anos
B5a369anos S —
60 a 64 anos
55a59anos

50a 54 anos

45 a3 49 anos

403 44 anos

35a3%anos

30a34anos

25z 29anas

20a24anos

15a19anos

10a14anos

Saganos

Oadanos

0 500000 1000000 150000020000002500000

Nordeste Mulheres

S

100 anos ou mais
95a99anos
90 @94 anos
85a89anos
80 @84 anos
75a79anos
70a74anos
65 & 69 anos
60 & 64 anos

C

H Nordeste Homens

DESTE

55a59anos
50a 54 anos

45z 49anos
40a4danos

35a39anos

30a34anos
25a29anos
20a 24 anos

15a19anos
10a14anos

5&9anas

Os4anos

o

M Sudeste Mulheres

Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/confoelosil/populacao/1831iramideetaria.html

1000000 2000000 3000000 4000000

M Sudeste Homens

Observa-se a Inversao da quantidade de homens e mulheres por volta da faixa dos 20 a
30 anos. Essa questado ndo esta ligada a um movimento natural de mais nascimentos de
mulheres em uma determinada época e que se propaga pelos anos seguintes, pois
nem todas as regifes, hascem mais homens. O que descarta a possibilidade de
migracdes. Um possivel motivo é o problema de maior mortalidade masculina por
fatores externos (exégenos) e na maioria das vezes nao naturais, como a violéncia.

A quantidade de mulheres na composicao etaria vai aumentando em propor¢cao aos
homens até a faixa de 80 anos, quando comecam a se igualar novamente. Essa
caracteristica mostra que a velhice € majoritariamente feminina, gerando sérias
implicacdes para a conformacéo das acdes de politicas publicas e das empresas em
geral, quando destinadas ao publico dos adultos mais velhos. Estudos com pessoas
mais idosas mostram que mulheres casadas tém menor liberdade para a tomada de
deciséo financeira, por exemplo e, em muitos desses casos, quando a mulher fica
sozinha, ela ndo esta preparada para enfrentar os desafios que a nova condicéo imp&e
e elas acabam transferindo essas decisdes para filhos e netos.

Viséo de futuro: Ac¢des que levem conhecimento e treinamento financeiro para
as mulheres jovens e adultas, ajudariam a solucionar essas questdes.

NORTE 0 A excecdo desta andlise aparece apenas na
regido NORTE, onde a quantidade de mulheres,
10025 04 mas apesar de ser maior que a de homens, tem sua

95299anos |
50 & 94 anos
852 89 anos
80z 84anos
75879 anos
702 74 anos
658 69anos
60 & 64 anos
55259 anos
50 a 54 anos
45z 49anos
408 44 anos
35a39anos
308 34anos

diferenca bem menor e estavel ao longo das
faixas etéarias. Isso acontece devido as
caracteristicas da regido NORTE, em que ambos
estdo mais isolados e menos expostos, por
exemplo, a questdes ligadas a violéncia urbana e
mortes em transito, sendo a mortalidade feminina
25229 0n0s maior por falta de atendimento preventivo e

e menos condi¢des de cuidado com a saude

10& 14anos

529 anoe feminina e reprodutiva.

0&4anas

o

200000 400000 600000 800000 1000000

m Norte Mulheres  ® Norte Homens



Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAMRESIDENTHEO BRASIL

POSSIVEISMOTIVOSARAA INVERSAMA POPULACAGEGUNDO
SEXOA PARTIRDE CERTAFAIXAETARIA ACENTUANDMAS
PESSOABIAISVELHAS 5

A andlise da taxa de mortalidade por causas externas de morbidade e
mortalidade (Capitulo XX da CID-10) por 100 mil habitantes em 2021 revela
gue a mortalidade entre homens foi maior em todas as faixas etarias a
partir de 14 anos, com destaque para o pico observado entre os 15 e 29
anos. Isso explica porque a piramide etaria por sexo apresenta uma
inversdo da maioira de homens nas faixas mais novas para a maioria de
mulheres.

Entre as causas externas de mortes entre homens mais frequentes, temos

a NAAgress«o por meio de disparo de
especificadado com 27.231 -bitos no
autoprovocada intencionalmente por enforcamento, estrangulamento e
sufoca-«o00, com 9.074 mortes. Essas
lugares e estdo diretamente ligadas a violéncia e a problemas de

depressao tipicos do nosso tempo

Embora nas¢cam cerca de 5% a mais de homens do que mulheres, ao longo
da vida essa proporgdo muda, e o numero de mulheres acaba superando o
de homens, sobretudo devido a mortalidade precoce masculina.

0
0 Tratando da questao das causas da inversdo da quantidade de homens x a
guantidade de mulheres observadas nas piramides etérias das diversas regides
brasileiras, procuramos apontar algumas hipéteses e dados que as corroboram.
Taxa de Mortalidade por Causas Externas por Faixa Etaria e Sexo, Brasil, 2021
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Vis&o de futuro: E interessante notar que apesar da "maioria" feminina
ao longo das idades adultas, a direcéo social permanece masculina, o
gue implica a perpetuacdo de desajustes na producdo legislativa, na
justica e possivelmente na definicdo de politicas publicas, em funcao
dessa sub representacdo das mulheres.

Fontes: SIM/estimativa da populagé&®abnet, Disponivel enhttps://datasus.saude.gov.br/mortalidaddesde1996-pela-cid-10 -PNS 2019, Disponivel em: https://www.pns.icict.fiocruz.bremtent/uploads/2021/12/liv101846.pdf
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Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAMRESIDENTHRO BRASIL

POSSIVEIMOTIVOSARAA INVERSAMA POPULAQACSEGUNDO
SEXOA PARTIRDE CERTAFAIXAETARIA ACENTUANDMAS
PESSOASIAISVELHAS 0 Embora a mortalidade por causas externas diminua entre os

apos os 29 anos, ela volta a crescer de forma acentuada nas
idades mais avancadas, principalmente devido a acidentes

como quedas que causam traumatismos.
Taxas mortalidade de Acidentes e Agressoes por Faixa Etéaria, Brasil, 2021

100 + .
—&— Acidentes

—e— Agressoes 0 Uma questdo importante refere-se aos cuidados com
saude. 69,6% dos homens avaliaram seu estado de saude
como bom ou muito bom na Pesquisa Nacional de Saude
de 2019, enquanto 61,9% das mulheres fizeram essa
mesma avaliacdo, o que demonstra mais atencdo com
seus niveis de cuidados com a saude.

80 A

60

0 De acordo com especialistas, homens tendem a ter uma
percepcédo de saude diferente das mulheres e sdo mais
resistentes a buscar cuidados ao longo da vida, resultando
em mortes por causas evitaveis.

Taxa por 100,000

40 4
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Visdo de futuro : Acidentes e agressdes sao causas de
< mortalidade que podem ser evitadas pela evolugcao dos
U A niveis educacionais e comportamentais. E a prevencio de
doencas e melhor qualidade no envelhecimento € garantido
por meio de intervengbes como consultas medicas
regulares, campanhas de conscientizacdo, exames de
rotina, praticas de autocuidado e acesso a tratamentos
adequados
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Fontes: SIM/estimativa da popula¢é&®abnet, Disponivel enttps:/datasus.saude.gov.br/mortalidaddesde1996-pelacid-10 -PNS 2019, Disponivel em: https://www.pns.icict.fiocruz.brgmtent/uploads/2021/12/liv101846.pdf
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Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAMRESIDENTHRO BRASIL

POSSIVEISMOTIVOSARAA INVERSAMA POPULACAGEGUNDO
SEXOA PARTIRDE CERTAFAIXAETARIA ACENTUANDMAS
PESSOABIAISVELHAS

| Dadosdo Censo Demografico de 2022 mostram que o indice de
envelhecimento no Brasil atingiu 80, ou seja, ha 80 pessoas com
indice de envelhecimento (60 anos ou mais de idade) por Grandes Regides - 2010/2022 60 anos ou mais pal’a cada 100 Cl’iangaS de 0 a 14 anos.
100 ~ 98.0 95.4 == 2010
2022 . ‘o .
|1  Esse cenario se reflete em todas as regides do pais, com
o0 80.0 destaque para o SUDESTE, que registrou um indice de 98,0, e o
SUL, com 95,4.
o 68.5
€ 63.2
g 601 e w4 1 Em contrapartida, o NORTE apresentou o menor valor, com
E 41,4, conforme ilustrado no Grafico acima. Esse indicador
L 44.8 . . -
8 a1.4 a1.4 confirma o que foi apresentado até o0 momento, mostrando a
L 404 ~ . ~ . . .
E 0 urgéncia de a¢bes que ajudem a reduzir os impactos dessas
mudancas.
21.8
20+ o g9 - 0 o -~
Viséo de futuro: O indice de envelhecimento aponta para regides
gue merecem atencéo imediata para que sejam desenvolvidas
0 melhores condi¢cdes e maior suporte a populacéo idosa urbanizada,
Brasil Norte Nordeste Sudeste Sul Centro-Oeste . .
Regites especialmente nas camadas de menor renda, em cidades nem
sempre em condicdes de acolher e respeitar cidaddos com mais
dificuldades de se locomover e desfrutar das facilidades urbanas.

Fontes: SIM/estimativa da populacé®abnet, Disponivel enittps://datasus.saude.gov.br/mortalidaddesde1996-pela-cid-10 -PNS 2019, Disponivel em: https://www.pns.icict.fiocruz.brvemtent/uploads/2021/12/liv101846.pdf
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Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAMRESIDENTHRO BRASIL

Proporc¢ao da populacdo residente no Brasil, por cor ou raca* (%)
*Informacdo fornecida por autodeclaracio
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Percentual da populagdo 60+ por raca
(Censo 2022)
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A participacéo das racas na populagao
brasileira vem se alterando e o grafico
das identidades étnicas entre os
censos 1991 a 2022 mostra um
crescimento consistente da populacao
negra (pretos e pardos) ganhando
forgca com a maior populacao parda a
partir dos anos 2010.

Como araca € uma informacédo
autodeclarada, estes numeros podem
indicar a miscigenacéo da populacao,
mas evidenciam principalmente
movimentos identitarios e politicas de
valorizagéo e reconhecimento da raca
negra na distribuicdo demogréfica.

A distribuicdo por raca na populacdo 60+ em 2022 mostra que a populacdo branca ainda tem
maior percentual entre os mais velhos.

A distribuicdo da faixa etaria 60+ tém grande implicacdo na forma como produtos e servi¢os
devem ser considerados para esse publico. Mas € preciso atentar que ainda pode haver viés
na evolucdo dos dados apesar deles apontarem para uma progressiva valorizacdo da cor

preta e parda entre pessoas mais velhas, com consequéncias diretas em aspectos como o

m Branca ® Preta Indigena Parda Amarela

padrdo de consumo e cuidados a serem considerados para essa populacéo.

Viséao de futuro: A distribuicdo 60+ de 2022 pode indicar uma menor longevidade da populacao negra, a ser comprovada. A informacgédo, porém, pode estar contaminada por

motivos derivados da miscigenagcdo, como um menor reconhecimento ao identitarismo da populacdo negra entre os mais velhos. A questédo da identidade racial € mais comum
nas faixas etérias mais jovens, onde ha mais adesao as politicas afirmativas. A proporgéo entre as racas nas faixas superiores, portanto, tem a tendéncia de continuar sendo

alterada pela maior frequéncia da percepgéo de cor das populagdes em fase de envelhecimento, sempre considerando que este dado é autodeclarado.

Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/conlodoasil/populacao/1831&iramideetaria.html




Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAMRESIDENTHRO BRASIL

Comparagdo da Populacdo Total com Populagdo 60+ residentes no Brasil e nas Grandes Regies, por raga em

2022(%)
% 45.3%
Brasil - 60+ 37.3%
e e 8,8% 0.2% 67.2%
Norte - 60+ IS ] e y3 % 63.0%
I e 13.0% 0.1% 59.6%
Nordeste - GO+ | S | 2 O ] % 54.7%
A . 10.6%  0.7% 38.7%
Sude ste - G-+ O G 2 31.4%
I 2 s 5.09.4% 21.7%
Sul - 60+ 1 G e 4. 3%, 7% 15.8%
I 9.2% 0.4% 52.4%
Centro-Oeste - GO+ | O S % 45.1%
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Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/conlodoasil/populacao/1831&iramideetaria.html
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Comparando a distribuicao geral
das racas pelas grandes regifes do
pais, verifica -se que a regido
NORTE é a que apresenta maior
percentual de pardos e menor de
brancos em proporcao a

populacéo total da prépria regiao.

Em contrapartida, a regido SUL
apresenta maior percentual de
brancos e o menor de pardos.
Estes dados evidenciam a
desigualdade na distribuicéo
racial, de origens histéricas,
relevantes e que precisam ser
consideradas na formulacéo de
politicas publicas.

A populacao preta é maior na
regido NORDESTE, e menor na
regidao SUL, seguindo o observado
para a populagéo parda.

Destaque-se, também o maior
percentual de indigenas na Regido
NORTE, contudo, com
participagdo bastante baixa, de
apenas 3,1%.
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POPULACAMRESIDENTHRO BRASI
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Ao comparar a distribuicdo das ragas pelas faixas etarias, em cada uma das grandes
LLegic“)es do Brasil, identificamos algumas questdes importantes:

~

(0]

NORTE

100 anos ou mais
90a 94 anos

A maior queda na natalidade esta entre as pessoas da cor parda e preta, em
todas as grande regifes do pais. Algumas das razfes para essa queda, como
apontam estudos, é a forte urbanizagédo da populagéo, a consequente entrada
da mulher no mercado de trabalho e 0 maior grau de escolaridade da
populacédo feminina negra. Fatores que tém alto impacto na natalidade de
todas as populagdes que as experimentam.

A cor branca apresenta uma base da piramide maior que as demais faixas
etarias, notadamente nas regibes NORTE e NORDESTE. Considerando a
mesma questao que levou as populacdes das cores preta e parda a
diminuirem sua natalidade nos ultimos anos, a Cor branca nas regides
NORTE e NORDESTE sao as menos urbanizadas e com menor escolaridade
do Brasil. A informacéo pode estar vinculada ao viés declaratoério ja
mencionado. Além disso, nestas regides, as mulheres ainda sdo menos
integradas ao mercado de trabalho.

Visado de futuro : Asalterac6es demogréaficas em um
futuro préximo prescrevem mudancgas urgentes na

80384 anos | forma como a renda dos 65+ (principalmente

70a74 anos
60 a 64 anos
50a 54 anos
40 a 44 anos
30a34 anos
20a 24 anos
10a 14 anos

Oadanos

aposentadorias e pensfes) sera financiada. A
transferéncia de renda intergeracional nao dard
mais conta desse suporte atuarial e sera preciso
incentivar a construcdo de patriménio pelas
geracbes mais novas e busca de rendas
complementares, mesmo que haja aumento das
transferéncias intergeracionais em um primeiro
momento. E o paistera que implementar mudancgas

ULLGEG ukka

=]
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W Norte Indigena © Norte Parda  WNorte Amarela | eyolutivas nos parametros da aposentadoria, para
W Norte Preta M Norte Branca viabilizar a continuidade do sistema.

Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/confodoeasil/populacao/1831&iramide-etaria.html
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DESIGUALDADHESE GENERONO ENVELHECIMENTO

Historicamente, a expectativa de vida masculina é inferior a feminina,
evidenciando as desigualdades de género presentes na sociedade. Isto €, os
homenstém menos chance de atingir idades mais avancadas

Um dos principais fatores que contribuem para a mortalidade precoce
masculina é a busca menos frequente por cuidados de saude. A ideia de que
o homem deve ser forte e resistente a dor ainda é bastante presente em
nossa sociedade, fazendo com que muitos apenas procurem ajuda médica
guando ja estdo enfrentando problemas gravesde saude.

O levantamento do Centro de Referéncia em Saudedo Homem de SaoPaulo
apontou que 70% dos homens que visitam um consultério o fazem por
influéncia de uma mulher ou dos filhos. Muitos chegam ao sistema de saude
com doencgasem estagios avancados

Essafalta de prevencdo, somada a exposicdo a situacdes de risco, como
acidentes de transito, disputas e violéncia, reflete diretamente na menor
expectativa de vida masculina. De acordo com os dados de 2022 do IBGE, a
vida dos homens &, em média, sete anosinferior a das mulheres.

A maior longevidade feminina, combinada & menor inser¢cdo formal no
mercado de trabalho ao longo da vida, tende a produzir lacunas
previdenciarias e patrimoniais significativas. Isso acarreta uma maior
dependéncia de transferéncias familiares ou beneficios assistenciais entre
mulheres idosas, reforcando suavulnerabilidade econdmica.

Fonte: SOUZA, L. G.; SIVIERO, P. C. L., disponivel em:_https://doi.org/10.5123/S1679-49742020000300004

Expectativadevida ao nascerem anos

o Expectativa de vida ao nascer de homens e mulheres (IBGE)
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Visdo de futuro: A populacdo masculina precisara de incentivos para atingir
0S mesmos niveis de preocupacéo e cuidados com a saude e estimulos para
um comportamento de maior civilidade na vida em sociedade.

IBGE, disponivel em: https://agenciadenaticias.ibge.gov.br/agencia-sala-de-imprensa/2013-agencia-de-noticias/releases/38455-em-2022-expectativa-de-vida-era-de-75-5-anos
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DESIGUALDADHSO ENVELHECIMENTO

INDICEGINI AO LONGODA VIDA

O indice GINI é utilizado para comparar os niveis de desigualdades entre
paises e sociedades Calcula-lo para comparar a desigualdade entre as
diversas faixas etarias € uma inovacao conceitual e, portanto, sub-judice de
analistas econdémicos e sociais. O valor varia de 0 (ndo ha desigualdade) a 1
(desigualdade maxima).

A curva, porém, apresenta uma evolugdo compativel com uma expectativa
do sensocomum, mostrando que a desigualdade aumenta com a idade, uma
informacdo que podera ser confirmada com dados de renda do Censo2024,
ainda né&o disponiveis.

Por enquanto, os dados utilizados referem-se as informacdes da pesquisa
PNADContinua (amostra nacional) realizada no primeiro trimestre de 2024.
A mancha mostra o intervalo de confiangca da amostra, que aumenta no final
da vida, provavelmente por menor diversidade de dados

Observase que até os 20 anos de idade (infancia e adolescéncia), a curva
apresenta uma menor desigualdade, que aumenta conforme a pessoaevolui
na vida profissional adulta, atingindo a estabilizacdo no periodo entre 40 até
os 55 anos, quando voltar aumentar na velhice, provavelmente pelas
diferentes capacidadesde poupanca.

Areta tracejada refere -se ao indice de Gini médio da sociedade brasileira.

Fonte: SOUZA, L. G.; SIVIERO, P. C. L., disponivel em:_https://doi.org/10.5123/S1679-49742020000300004
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Viséao de futuro: O combate as desigualdades deve contemplar acées que
favorecam compensacoes e seus efeitos sociais, conforme os pontos de
agravamento das diferencas de acesso, favorecendo a equidade de
oportunidades.

IBGE, disponivel em: https://agenciadenaticias.ibge.gov.br/agencia-sala-de-imprensa/2013-agencia-de-noticias/releases/38455-em-2022-expectativa-de-vida-era-de-75-5-anos



https://doi.org/10.5123/S1679-49742020000300004
https://agenciadenoticias.ibge.gov.br/agencia-sala-de-imprensa/2013-agencia-de-noticias/releases/38455-em-2022-expectativa-de-vida-era-de-75-5-anos

Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

DESIGUALDADHESE GENERONO ENVELHECIMENTO

] Além dos cuidados meédicos, observa-se diferencas latentes nos

habitos alimentares, corroborando melhores condigbes de salde Comparagdo do estilo de vida de
homens e mulheres em relagéo a fatores de risco (IBGE)
para as mulheres.

| Homens estdo mais expostos a situagdes de risco no ambiente de Estilos de Vida Homem (%) Mulher (%)
trabalho, uma vez que ocupam posi¢éesque envolvem maior grau de Consumo recomendado de hortalicas e frutas 10,2 15,4
insalubridade e exigem esforco fisico intenso. Consumo de alimentos minimamente processados 229 24 4
_ _ . _ Consumo regular de refrigerantes 11,6 7,2
]l Na esfera social, apresentam maior propensdo a acidentes e : .
. . , ) Consumo de bebida alcdolica ao menos 1x na semana 371 17
envolvimento em atos violentos, além de serem mais propensos ao _ : : ,
. , Consumo abusivo de alcool nos 30 dias anteriores 26 9,2
consumo excessivo de alcool e tabaco. As mulheres demonstraram ——— - —
melhores habitos alimentares e ainda consomem menos alcool e  |Diré¢d0 apds consumo de alcool nos ultimos 12 meses 20,5 7.8
tabaco do que os homens, Usuarios atuais de produtos derivados do tabaco 16,2 9,8
Nivel recomendado de atividade fisica no lazer 342 264
1 Os homens se mostraram mais engajados em atividades fisicas Nivel recomendado de atividade fisica no trabalho _ 492 - 344
relacionadas ao lazer e ao trabalho, demonstrando maior nivel de Nivel recomendado de atividade fisica no deslocamento 31,2 32,2
esforco fisico nessasareas. Por outro lado, as mulheres foram mais  |Njvel recomendado de atividade fisica nas atividades domésticas 9,1 218
ativas em atividades fisicas ligadas a deslocamentos diarios, como
fazer compras, levar criangas para a escola e buscar 4gua Visao de futuro : Programasde vida saudavel, incentivados por empresas em convénios
com academias e clinicas de orientacdo nutricional pode contribuir para a reducdo de
| E importante considerar que, embora as mulheres apresentem demandas criticas ao sistema de saude. A gestdo dessesarranjos sociais e a extensédo
habitos considerados mais saudaveis em alguns dominios, também dessaspossibilidades a todas as camadas de renda traria impactos positivos ao sistema
acumulam jornadas de trabalho n&o remunerado ao longo da vida fi publico e privado.

como cuidado de filhos, netos e conjuges fi 0 que afeta sua saude

mental e fisica na velhice.

Fonte: IBGE. Pesquisa nacional de saude: 2019. disponivel em: https://biblioteca.ibge.gov.br/index.php/biblioteca-catalogo?view=detalhes&id=2101748
COBO, B.; CRUZ, C.; DICK, P. C., disponivel em: https://doi.org/10.1590/1413-81232021269.05732021
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DESIGUALDADBESACIAINO ENVELHECIMENTO

Expectativa de vida ao nascer por raca (IBGE)

A expectativa de vida ao nascer entre a populagdo negra é
consideravelmente menor do que entre a populacao branca, reflexo direto da
violéncia e desigualdade estrutural que atinge desproporcionalmente esses
grupos. Embora a propor¢gao entre pretos e pardos em relacdo a ndo negros
seja 1,03% dados evidenciam que a violéncia, nas suas diversas formas, é
significativamente mais elevada para negros.

80,00
75,00

70,00

A taxa de homicidios de pretos e pardos € 36,5% mais que o dobro da taxa
registrada de nado negros, que € de 15,5% Essarealidade é reforcada pelos
nameros de encarceramento: ha 252.796 detentos negros e pardos, em
comparacdo a 169.975 nao negros, 0 que representa uma razao de
encarceramento 1,49%maior para pretos e pardos.

65,00

60,00

Expectativade vidaao nascer

55,00
Embora a taxa de suicidio e a mortalidade por acidentes sejam menores

entre pretos e pardos, o impacto da violéncia letal, como homicidios e 5000

agressoes, é preponderante no menor tempo de vida dessapopulacao. 2000 2010
B Negra M Branca

Visdo de futuro : o quadro sO sera alterado se a sociedade brasileira evoluir na
superacao das desigualdades entre brancos e negros, fim da discriminacdo de qualquer
tipo e mudancas consistentes nas politicas de encarceramento, vinculadas a
tratamentos desarmonicos pelo sistema policial e de justica .

Fonte: Nota técnica IPEA: https://www.ipea.gov.br/portal/images/stories/PDFs/nota_tecnica/131119 notatecnicadiest10.pdf
Censo demogréafico do IBGE 2010: https://sidra.ibge.gov.br/
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Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

DESIGUALDADHESE GENERORACANO
E NVE L H EC I M E N TO % de entrevistados que realizou uma consulta médica no ano

Em relacdo ao acessoao sistema de saude, as desigualdades de género sdo (IBGE)
corroboradas por interseccionalidades socioeconémicas

100

O Sistema Unico de Salde (SUS)atende mais de 190 milhées de brasileiros, 90 86,4
dos quais 80%dependem exclusivamente dos servicos publicos para qualquer 80
tipo de atendimento. Essesistema é essencial, principalmente, para grupos
mais vulneraveis, como as populacfes preta e parda e aqueles com baixa
renda e baixa escolaridade.

82,8
77,1 77,7

70
60
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Asfilas para realizacdo de consultas com médicos especialistas e no sistema
de pronto atendimento dificultam o acessoda populacdo negra ao sistema
de saude. 30

20

40

% de entrevistados

Osdados da PesquisaNacional de Saude (PNS)de 2019 apontaram que entre
as pessoas sem instrugdo ou com ensino fundamental incompleto, 84%
dependem do SUS, enquanto essa propor¢ao cai para pouco mais de 30% 0
entre aqueles com ensino superior completo.

10

Homem branco Homem preto ou pardo Mulher branca Mulher preto ou pardo

m 2008 m2013 m2019

Visdo de futuro : h&d uma evolugdo nitida dos indicadores na busca por consultas
médicas, independentemente de raca ou género. Avancos nos indices educacionais e
melhor organizagdo do atendimento do sistema publico de saude seriam importantes
para universalizar, de fato, o acessoaos cuidados médicos.

Fonte: IBGE. Pesquisa nacional de saude: 2019. disponivel em: https://biblioteca.ibge.gov.br/index.php/biblioteca-catalogo?view=detalhes&id=2101748
COBO, B.; CRUZ, C.; DICK, P. C., disponivel em: https://doi.org/10.1590/1413-81232021269.05732021



https://biblioteca.ibge.gov.br/index.php/biblioteca-catalogo?view=detalhes&id=2101748
https://doi.org/10.1590/1413-81232021269.05732021

Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAGRESIDENTEO BRASILO PNAD
CURVADE CRESCIMENTPORRACA

Distribuicdo das Faixas Etérias (40+) por Ano e Regido
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Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/corfodaasil/populacao/1831&iramideetaria.html

Crescimento da Populacéo Preta ou Parda no
NORDESTE e NORTED crescimento da

populacéo preta ou parda de 40 anos ou mais €
mais acentuado nas regides NORDESTE e NORTE,
com essas regides mostrando um aumento
significativo ao longo dos anos.

Estabilidade da Populacdo Branca no SUL e
SUDESTENas regides SUL e SUDESTE, a
populacédo branca de 40 anos ou mais apresenta
um crescimento mais moderado, refletindo uma
maior estabilidade demografica em comparacao
com outras regioes.

Diferencas Regionais Marcantes: As regifes
CENTRGOESTE e NORDESTE mostram um
crescimento constante tanto para a populagéo
branca quanto para a preta ou parda, com a
populacéo preta ou parda geralmente crescendo
em um ritmo mais acentuado, especialmente no
NORDESTE.
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Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/coroduasil/populacaoc/1831&iramide-etaria.html

2021

Crescimento Consistente em Todas as
Regides. Em todas as regides, tanto para
homens quanto para mulheres, observa-se um
crescimento consistente na populacédo de 45
anos ou mais ao longo dos anos, refletindo o
envelhecimento da populacéo brasileira.

Crescimento Mais Acentuado no NORTE: A
regido NORTE apresenta o crescimento mais
acentuado, especialmente para as mulheres,
onde a populacéo 45+ cresce rapidamente,
indicando uma dinamica demografica
particular dessa regiao.

Crescimento Moderado no SUL e SUDESTE
As regides SUL e SUDESTE mostram um
crescimento menos acentuado, mas ainda
constante, o que pode ser reflexo de uma base
populacional ja maior e uma menor taxa de
crescimento populacional nessas regioes.




Anos de Escolaridade

Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAGRESIDENTEO BRASILO PNAD
DIFERENC/ADE ESCOLARIDADEORIDADE

Distribui¢édo dos Anos de Escolaridade por Regido e Faixa Etaria
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Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/conodoasil/populacao/1831§iramide-etaria.html
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Discrepancia Regional : As regides
SUDESTE e SUL consistentemente
apresentam medianas mais altas de
escolaridade em todas as faixas etarias,
indicando uma maior escolarizagéo nessas
regides ao longo do tempo;

Desigualdade de Escolaridade por Idade :
H& uma clara diminuicdo nos anos de
escolaridade meédios a medida que a faixa
etaria aumenta, especialmente nas regides
NORTE e NORDESTE, indica um menor
acesso a educacéao formal nas geracdes
mais antigas nessas regioes;

Dispersao dos Dados: A dispersao dos
dados, representada pela amplitude
interquartil, € maior nas faixas etarias
finais (40+), indicando que entre as
pesquisas PNAD houve mudangas nesses
segmentos.
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POPULACARESIDENTHEO BRASIL- PNAD
DIFERENCAE ESCOLARIDADEORIDADEE RACA

Distribuicdo dos Anos de Escolaridade por Raga e Faixa Etaria

15a17 anos 18 a29 anos 25a39anos 40 a 59 anos 60 anos ou mais
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Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/corlodaasil/populacao/1831&iramideetaria.html

Desigualdade Racial na Escolaridade : Ha
uma clara diferenca na escolaridade entre
a populacédo branca e a populacao preta
ou parda em todas as faixas etarias, com a
populacado branca consistentemente
apresentando maior escolaridade;

Aumento da Disparidade com a Idade : A
diferenca nos anos de escolaridade entre
0S grupos raciais tende a aumentar com a
idade, sugerindo que as desigualdades
educacionais sdo mais pronunciadas nas
geracfes mais antigas;

Disperséo dos Dados: A dispersédo dos anos
de escolaridade é geralmente maior na
populacao preta ou parda,

particularmente nas faixas etarias mais
avancadas. Isso pode indicar maior
variagdo dos anos de estudo dessa
populacéo ao longo das pesquisas PNAD.
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POPULACAGRESIDENTEO BRASILO PNAD
DIFERENCAE ESCOLARIDADEORRACANA POPULACA®MO+

Distribui¢do dos Anos de Escolaridade por Regido e Raga (60 anos ou mais) 1 Desigualdade Racial Consistente: Em
9 todas as regides, a populacao branca
apresenta uma mediana de anos de
8 escolaridade maior do que a populacéo

raciais na populacéo 60+;

preta. Isso indica uma desigualdade
g educacional persistente entre 0s grupos

Anos de Escolaridade

| 1 Variacdo Regional: As regides NORDESTE e
NORTE apresentam as menores medianas
| de escolaridade para ambos 0s grupos
‘ raciais, com uma disparidade mais

acentuada entre brancos e pretos,
# @ # especialmente no NORDESTE. Por outro
@Oﬁ & N R lado, 0 SUDESTE e o SUL apresentam

Regido maiores medianas de escolaridade, mas a
BB Sranca B Prea diferenca entre 0s grupos raciais persiste.

%

Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/conlodoasil/populacaoc/1831&iramideetaria.html




Anos de Escolaridade

12

s
(=}

=]

Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Demograficos

POPULACAGRESIDENTEO BRASILO PNAD
TENDENCIADE ESCOLARIDADEORRACA

Tendéncia Suavizada dos Anos de Escolaridade por Faixa Etaria e Raca

15217 anos 18329 anos 25a39anos 40 a 5% anos 60 anos ou mais
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Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/corfodaasil/populacao/1831&iramideetaria.html

1 Crescimento da Escolaridade : Tanto na

faixa etaria de 40 a 59 anos quanto na de 60
anos ou mais, ha uma tendéncia clara de
aumento nos anos de escolaridade ao longo
do tempo para ambos 0S grupos raciais;

|  Persisténcia das Desigualdades Raciais:

Apesar do aumento na escolaridade em
todas as faixas etarias, as disparidades
raciais permanecem estaveis,
especialmente entre 0os grupos mais velhos
(40+);

Visdo de futuro : Ha impactos importantes na
reducdo das desigualdades entre as geracdes
mais jovens, em funcdo de resultados positivos
nas politicas afirmativas como cotas na
universidade para populacdo pobre e negra. As
desigualdades educacionais histéricas entre as
atuais populacbes idosas, porém, sugerem que
sem intervencdes direcionadas a essas faixas
etarias, as disparidades continuardo a afetar as
pessoasidosas de menor renda, com reflexos nas
possibilidades de insercdo em melhores padrdes
de consuma
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POPULA(;ACRESIDENTEIO BRASIL- PNAD |  Dispersao Género nas Faixas de 18 a 29
D”:EREN(;A)E ESCOLAR'DADEOR'DADEE SEXO anos e 40 a 59 anos: Nestas faixas etarias,

observa-se maior dispersao entre o0s
géneros, especialmente com as mulheres
apresentando maior variagcao nos anos de
escolaridade em comparagao com 0s

E g homens. Isso indica que algumas mulheres

- * dessa geracédo alcancam altos niveis de
* * escolaridade, enquanto outras permanecem
| com niveis mais baixos.

Distribuicdo dos Anos de Escolaridade por Faixa Etaria e Sexo (Brasil)

12

—
=]

]l Homens com Maior Escolaridade na Faixa
de 60 anos ou Mais: Na geracao de 60 anos
ou mais, os homens apresentam uma
mediana de anos de escolaridade

Anos de Escolaridade

=]

— ' ligeiramente superior a das mulheres. Isso
| reflete desigualdades de acesso a educacao
G
gue afetaram mais significativamente as
& & & & 3 ~
af of oF " S mulheres dessa geracgao.
@ 2 @ @ &
N w2 ‘f} ® &
&

Faixa Etaria . . . L.
Visdao de futuro: A maior escolaridade feminina

Sexo B Homens EJ Muheres BE Tota poderd animar a participacdo das mulheres nos
processos de decisdo em organismos publicos e
privados, superando a baixa representacdo no
parlamento e na direcdo de empresas, um processo
que precisa ser incentivado por politicas afirmativas e
manifestacdes da sociedade civil .

Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/confoeoasil/populacao/1831&iramideetaria.html
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POPULACARESIDENTHEO BRASIL- PNAD

DIFERENCAE ESCOLARIDADEORSEXONA POPULACA®MO+

Distribui¢do dos Anos de Escolaridade por Regido e Sexo (60 anos ou mais)

o+ & & o

Regiao

* Homens El Mulheres - Total

Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/conodoasil/populacao/1831§iramide-etaria.html

%

Disparidade Regional na Escolaridade :
A disparidade entre homens e mulheres
na faixa etaria de 60 anos ou mais varia
de acordo com a regidao. No NORDESTE
e NORTE, as mulheres apresentam uma
mediana de anos de escolaridade
superior a dos homens.

Escolaridade das Mulheres em Regites
com Baixa Média Educacional :
Observase que nas regibes NORDESTE e
NORTE, onde a escolaridade média &
menor em comparagao com outras
regides do pais, as mulheres tendem a
apresentar um nivel educacional
superior ao dos homens.

Regibes com Menor Disparidade : No
CENTRGOESTE e SUL, a disparidade de
género é menos acentuada, com 0s
homens e mulheres apresentando
medianas de anos de escolaridade mais
proximas.
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POPULACARESIDENTHEO BRASIL- PNAD

TENDENCIADE ESCOLARIDADEORSEXO

Tendéncia Suavizada dos Anos de Escolaridade por Faixa Etaria e Sexo (Brasil)

15a17 anos 18 a 29 anos 252339 anos 40 a 59 anos
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Fonte: IBGE, disponivel em: https://educa.ibge.gov.br/jovens/conodoasil/populacao/1831§iramide-etaria.html

90%\

60 anos ou mais

1 Tendéncia de Aumento na Escolaridade
Em todas as faixas etarias, ha uma
tendéncia clara de aumento nos anos de
escolaridade tanto para homens quanto
para mulheres, indicando um progresso
continuo no acesso a educacao.

1 Convergéncia em Faixas Etarias Mais
Velhas: Na faixa etaria de 60 anos ou
mais, a diferenca de escolaridade entre
homens e mulheres é menor, indicando
uma tendéncia de convergéncia ao longo
do tempo, embora os homens ainda
mantenham uma leve vantagem.

Visédo de futuro : A evolugcdo positiva e
consisténcia dos anos de escolaridade em todas
as faixas etarias ao longo dos anos - sempre com
as mulheres com vantagens em relacdo aos
homens (menos nos 60+) - aponta para mudancas
interessantes e convergentes. Os niveis médios,
de 12 anos na escola, porém, mostram um
desafio importante a ser superado, com o0
oferecimento de maiores oportunidades para a
educacéo técnica e superior.
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CONDICOE®E MORADIADA PESSOADOSA
POPULACA®MO+ EMFAVELASNO BRASIL- PROJECOES

J000000 -
Populacdo 60+ em
6000000 aglomerados urbanos
precarios no Brasil
4000000
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2000000
1000000
0
2022 2032 2042

Branca M®Preta MParda B N3onegrosoubrancos

% As projecdes consideram a popula¢éo 60+ morando em favelas no Brasil em 2022 e a
evolucao dos vizinhos conforme atingem 60 anos, levando-se em conta uma taxa de
mortalidade de 10% para quem supera essa idade.

1 A populacdo negra (pretos e pardos) representava, em
2022, cerca de 70% dos que habitam favelas em todo o
Brasil. Permanecendo as mesmas condi¢des sociais, a
populacdo em aglomerados urbanos informais pode
triplicar nas préxima décadas.

|1 Deve-se considerar que parte dessa populacdo 60+ ainda
esta sob influéncia dos aspectos de miscigenacao de racas
e é provavel que a proporcédo de populacéo negra seja
ainda maior, ja que a informagéo sobre raca vem de
autodeclaracéo nos Censos do IBGE e o reconhecimento
identitario pode estar prejudicado para os mais idosos.

Visédo de futuro : Se ndo houver mobilidade social, melhor distribuicéo
de renda e melhoria das condi¢cdes de moradia dessapopulagédo, é bem
provavel que as pessoasque em 2022 tinham 40 ou 50 anos permanegam
vivendo na mesma situacdo de habitagdes sub-normais nas préximas
décadas A melhoria da habitacdo dessaparcela da populagéo, portanto,
passa por uma revisdo dos critérios de desenvolvimento das cidades
brasileiras e acessodos mais pobres a habitagdo digna, ja que se nada
for feito, as favelas se multiplicardo, complicando os desafios de
saneamento, saude publica e geracao de ambientes urbanos saudaveis e
mais protegidos da violéncia.

Fonte: IBGE 2024- Tabela 9884 - Populagao residente em favelas e comunidades urbanas, por cor ou raga, sexo e grupos de idade, segundo as Favelas e Comunidades Urbanas.
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CONDICOE®E MORADIADA PESSOADOSA

POPULACA®O+ SOZINHAOU CHEFEDE FAMILIA

1 Mais de 5,6 milh6es de pessoas 60+ vivem
sozinhas em suas moradias, sendo que cerca 52%

Tabela 9880 - Domicilios particulares, por tipo de domicilio e nimero de moradores, segundo sexo,
cor ou raca e grupos de idade da pessoa responsavel pelo domicilio

sao brancos e 46% de negros.

1 Domicilios com duas pessoas, cujo principal
responsavel é 60+ somam 7,4 milhdes. Parcela

desses domicilios devem abrigar casais longevos.

1 Quase 20 milhdes dos 72 milhdes de domicilios

no pais tém como responsavel principal pessoas

com mais de 60 anos, dos quais, cerca de 50%

sdo mulheres.

Visdo de futuro : as pessoasidosas sao responsaveis pela

renda principal em cerca de 27%dos domicilios brasileiros,

0 que demonstra a fragilidade econémica das familias

dependentes da aposentadoria e a extensao e importancia

Regido nimero de Faixa etaria Total Branca Preta Amarela Parda | Indigena
moradores
Brasil 1 morador 60 anos ou mais | 5664602 2988319 579186 39181 2040274 17320
2 moradores 60 anos ou mais | 7386539 4000812 667324 56555 2641350 20256
Morta 1 morador 60 anos ou mais | 247902 59452 31371 763 153298 3006
2 moradores 60 anos ou mais | 336816 85052 36974 1014 209635 4132
Nordeste 1 morador &0 anos ou mais | 1292687 3B73T2 201066 2054 £05395 6702
2 moradores 60 anos ou mais | 1681691 523732 234081 2498 913337 7981
Sudeste 1 morador 60 anos ou mais | 2756680 1593000 267667 2BB39 B63044 3959
2 moradores 60 anos ou mais | 3503736 200930 302291 41776 1084518 4081
sul 1 morador &0 anes ou mais | 976580 774625 42495 5527 152205 1702
2 moradores 60 anos ou mais | 1354310 1086434 51213 8308 206541 1745
Cantro-Oaste 1 morador &0 anos ou mais | 390753 173870 36587 1998 176332 1951
2 moradores 60 anos ou mais | 509986 234664 42765 2959 227315 2267

das politicas de complementacdo de renda familiar .

Tabela 9880 - Domicllios particulares, por tipo de domicilio e nimero de moradores, segundo sexo, cor ou raca e grupos de idade da pessoa responsavel pelo domicilio

Responsawvel Total Branca Preta Amarela Parda Indigena

principal Tatal Homens |Mulheres |Total Homens |Mulheres |Total Homens |Mulheres |Tatal Homens |Mulheres |Total Homens |Mulheres |Total Homens |Mulheres
Brasil 60 anosou mais 19721686 | 9744649 ( 9977037 9996152 4946639 5049513 2036070 956180| 1079830 140296 75068 65228 7477484 3729903 37475E1 70948 36530 34418
Norte 60 anosou mais | 1095436 579451 515985 252110 132511 119559 1267ED 70246 56534 2905 1653 1252 693E15 362996 330819 19790 12024 7766
Mordeste |60 anosou mais | 4926921 2358948 2567973 1456039 G6E7934 76B105 734970 345884 JE90EE 6969 3343 3626| 2703398| 1309465| 1393933 25319 12236 13083
Sudeste |60 anosoumais | 9164087 | 4465277 | 4698810| 51B4411| 2522682 2661729 907175 40BBBE| 498287 103082 54708 48374 | 2956559| 1473309 1483250 12476 5525 6951
Sul 60 anosoumais | 3203882 1655831 154B051| 251B306| 130258BE| 1215718 142728 67125 75603 19B815 11027 B7EB 517536 272314 245222 5440 2743 1697
Centro-Oeq 60 anos ou mais | 1331360 G6EB5142 646218 5B52B6 300924 2B4362 124417 64037 G03EB0D 7525 4337 J1E8 B06176 311819 294357 7923 4002 35921

Fonte: IBGE Censo 2022
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A GRANDENARRATIVAEMOGRAFICRARAAS PROXIMA®ECADAE

A DOSDESAFIO®0 ENVELHECIMENTDA POPULACAO

% DA POPULACAO POR FAIXA ETARIA
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global cresceu de 2,5 bilhdes para mais de 8 bilhdes,
com uma significativa reduc¢do nas taxas de
mortalidade infantil.
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Visédo de futuro: ProjecOes indicam estabilizagdo no
numero de nascimentos, resultando em uma base
mais estreita da piramide populacional até 2100. O
dividendo demogréfico diminuira na segunda metade
do século devido ao envelhecimento populacional,
exigindo politicas adaptativas.

Roser, M. ([s.d.]). The global population pyramid: How global
demography has changed and what we can expect for the 21st century.
Recuperado 15 de julho de 2024, de https://ourworldindata.org/global-
population-pyramid

>
(@]
Viséo de futuro : A proporcédo de pessoascom 65
anos ou mais aumentara, especialmente em
paises desenvolvidos Sistemas de seguridade
social enfrentardo maior pressdo devido ao
declinio da populacéo ativa. A crise financeira de
2008 ja evidenciou a tensdo entre sustentar os
gastos publicos com pensfes e saude e a
necessidade de reduzir os déficits orcamentarios,
um dilema que se intensificarA com o
envelhecimento acelerado.

Hannah Ritchie and Max Roser (2019) -i Age Structur eo
online at OurWorldInData.org. Retrieved from:

https://ourworldindata.org/age-structure
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Visdo de futuro: Embora a dependéncia global esteja
prevista para voltar a niveis comparaveis aos da década
de 1960, as forcas por tras desse movimento sdo muito
diferentes. Com o envelhecimento da populagéo, ndao ha
reversao prevista para 0 processo e a pressao
or¢camentaria sobre a populacao ativa tende somente a
aumentar.

P u WahnalsRitehid and Max Roser (2019) -i Age Structureo Publ i

at OurWorldInData.org. Retrieved from: https://ourworldindata.org/age-

structure
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Questodes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Demografia e Projecdes

PROJECAGDFICIALDA POPULACAMRASILEIRA

Projecoes de populacdo IBGE (2022)
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Viséo de futuro: O ano de 2030 é o marco importante dos Objetivos de Desenvolvimento Sustentavel - ODS - proposto pela ONU a ser aproveitado como efeméride
de avaliagdo dos paises. O Brasil ainda estara em processo de crescimento da sua populagdo. Daqui a 20 anos, a populacdo deverd atingir sua estabilidade,
iniciando um processo de declinio que ficara evidente em mais uma década. O percentual das faixas etarias também evidenciam o envelhecimento da populagéo,
sendo que os 60+ estardo a caminho de representar quase 30% daqui a 30 anos.

Fonte: IBGE Projecdes da Populagédo 2024
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QUANDOCOMPARAD@GOMA MEDIAINTERNACIONALO PROCESSO
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Visdo de futuro: O Brasil € um dos paises cuja
populagdo com mais de 65 anos mais ira crescer ao
longo século XXI, ao mesmo tempo de ter que resolver
qguestdes ligadas ao envelhecimento. Alguns paises,
como Japéo e Franca, ja contavam com uma parcela de
populacéo idosa significativa, por isso a variagdo em
relacdo a base de 1950 nado é tdo grande. No caso do
Brasil, da América Latina como um todo e,
principalmente, Africa, o envelhecimento se dard ao
longo deste século.

Hannah Ritchie and Max Roser (2019- 0 Age Structur eo

at OurWorldInData.org. Retrieved from:
https://ourworldindata.org/age  -structure
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O Brasil terminara o século XXI com
cerca de 1/ 3 da populagédo com mais de
65 anos, um percentual bastante
elevado em comparagdo as meédias
mundiais e que coloca o0 pais em uma
situagcdo ainda mais acentuada (embora
proxima) de paisesdesenvolvidos, como
Franca, Reino Unido e EstadosUnidos.

Nesta amostra e projecédo, que combina
paises e regides, somente paises como
Chile, China e Japéo terminam o século
XXI com parcela de populacdo idosa
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Visdo de futuro: € seguro afirmar que o desafio
brasileiro diante do envelhecimento j& comeca enorme,
pois em contraposicdo a uma populacdo que, com
bastante grau de certeza, sera tdo idosa quanto a de
paises ricos em pouco anos, temos que superar a
incerteza sobre a capacidade nacional de lidar com
problemas como excessiva concentracdo de renda e a
falta de acesso a necessidades basicas como saude,
seguranca alimentar, educacéo, previdéncia social e
servicos financeiros.

Hannah Ritchie and Max Roser (2019r 6 Age Structur eo
online at OurWorldInData.org. Retrieved from:
https://ourworldindata.org/age  -structure
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Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Econdmicos

RENDAGERADAPELAPREVIDENCISOCIAL- INSS
OS SISTEMA®E APOSENTADORBEM NUMEROS

Numero de Participantes de acordo com a situacéo por Regime de Previdéncia e Protec&o Social

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

BLE 22,061 21,033 20,046 18,943 17,934 17,175 16,077

Outros Beneficios 22,061 21,033 20,046 18,943 17,934 17,175 16,077

1 A comparacéao entre os segurados do RGPS (Regime Geral da Previdéncia Social) LOAS/RMV 4,403,154 4,551,501 4,672,825 4,760,986 4,752,440 4,756,920 4,817,779

, A A . T BPC Idoso 1,918,918 1,974,942 2,022,221 2,048,842 2,059,140 2,111,238 2,164,291

e da LOAS/RMV (Lei Organica de Assisténcia Social/Renda Mensal Vitalicia) BPC Pessoa com Deficiéncia 2,323,808 2,436,608 2,527,257 2,603,082 2,597,372 2,550,866 2,578,296

mostra uma proporgéo de 19 para 1. O que significa que a grande massa de RMV 160,428 139,951 123,347 109,042 95928 85816 75,192

. . - . : 81,880,44 81,027,69 80,831,08 81,912,13 83,788,92 82,759,97 85,643,06

beneficios do RGPS esta em pessoas que contribuiram para o sistema e hoje RGPS 0 6 0 1 0 4 4

recebem seus beneficios, considerando-se que a parcela de previdéncia para ALiVOs 53,604,09 51,844,31 51,026,11 51,633,47 52,923,13 51,520,06 54,120,37

. . . , . . 3 3 6 6 7 6 7

on«oontribuintesod crescer8, caso a iIinformalidade &s29Mm6k38 Fb@ss FoBa1ob 51 565524 1797 2181921
Aposentados/Inativos U T e e S e e

prevalega como modelo. 9 9 1 4 6 ! 2

Pensionistas 7,528,504 7,676,595 7,787,264 7,829,414 7,919,484 7,994,843 8,151,998

Outros Beneficios 2,142,584 2,238,389 1,998,849 1,808,187 1,680,683 1,627,588 1,551,477

.{ Comparando oS Segurados do RGPS e dos Slstemas RPPS (Reglme Préprlo de RPPS Uniao 1,341,033 1,441,112 1,428,814 1,429,775 1,451,693 1,448,123 1,437,675

. . L, . o _ Ativos 633,568 718,142 691,342 688,778 677,582 663,550 662,793

Previdéncia Social) dos funcionarios publicos da Uniéo e do SPSMFA (Sistema de  aposentados/inativos 409050 422584 436,535 446,852 466,878 479513 471,946

Protecéo Social dos Militares das For¢as Armadas), vemos que o primeiro é Pensionistas 298,415 300,386 300,937 294,145 307,233 305,060 302,936

_ L _ } SPSMFA 719,164 720,675 734,159 743,960 736,679 739,505 740,701

guase 80 vezes maior do qgue os ultimos juntos, em termos de numero de Ativos 364,400 369,853 368,710 371,606 362,935 363,148 359,742

participantes. Apos_ent_ados/lnativos 150,498 154,774 162,273 166,001 165,011 164,267 164,686

Pensionistas 204,266 196,048 203,176 206,353 208,733 212,090 216,273

88,365,85 87,762,01 87,686,92 88,865,77 90,747,66 89,721,69 92,655,29

Total 2 7 4 5 6 7 6

] Observando a evolugdo dos niumeros de segurados do RGPS, temos um crescimento de aproximadamente 4,59% em 7 anos no total deegurados, enquanto o
crescimento dos trabalhadores ativos foi de apenas 0,96% no mesmo periodo. O nimero de aposentados aumentou em 17,27% e de pasionistas em 8,38%.0 que
indica que a taxa de reposicao de ativos é negativa, com mais pessoas se aposentando do que pessoas entrando no mercado de trabalho.

Visao de futuro : Osnudmeros indicam que no longo prazo, o sistema brasileiro de previdéncia é insustentavel. O mesmo problema, porém, ocorre em diversos paisesno mundo. A
Franca, por exemplo, em que o envelhecimento da populagéo ja estd em estagio mais avangado e onde o estado do direito é mais consistente, algumas reformas ja estao sendo
implantadas, como o aumento da idade para aposentadoria, cada vez mais proxima dos 70 anos e que deve crescer nos proximos anos. Isso implica garantir as pessoasvidas
profissionais mais longevas, reduzindo as transferéncias intergeracionais. Esseé um problema que o Brasil jA comeca a enfrentar e nao ha sequer discussfessobre as dificuldades
decorrentes. Pesquisasnessadrea ainda sédo esparsase nao ha propostas. Todo esse quadro aponta para um passivoja contratado para o futuro dos paisesmuito grandes, contudo,
ele ainda esta oculto dado que os governos, mesmo sabendo desse problema, nao tém interesse em demonstra-lo de forma mais clara.

Fonte:MPS, disponivel em: https://www.gov.br/previdencia/pt/assuntos/previdencigocial/paineisestatisticos/panoramala-previdenda/informacoesfinanceirase-estatisticasdos-segurados
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RENDAGERADAPELAPREVIDENCISOCIAL- INSS
OS SISTEMA®E APOSENTADOREM NUMEROS

1 Aevolugdo dos numeros de segurados do RPPS da Unido néo é diferente: o

crescimento dos segurados é 7,20% em 7 anos para um incremento de funcionarios EVO|UQ5.0 do numero de contribuintes
ativos de 4,61% , contra um crescimento de 15,37% para Aposentados e de 1,51% . e
para Pensionistas. e beneficiarios - 2015 a 2021

1 No caso da RPPS, ha um agravante, ja que muitos desses segurados se aposentam

com salarios iguais aos dos ativos, gerando um consumo de recursos extremamente Regime Contribuintes | Aposentados | Pensionistas Taxa_ d~e

regressivo, com fortes padrdes de transferéncia de renda intrageracional. Isso reposicao
acontece, pois, as contribuicdes desse segurados, servidores publicos, quando na

ativa foi muito inferior aos seus recebimento e mesmo os servidores da ativa hoje, RGPS +0,96% +17,27% +8,38% negativa

contribuindo com percentuais mais altos que os segurado do regime geral, cobrem

uma parte infima dos gastos com o pagamentos de aposentadorias e pensdes. Além RPPS +4,61% +15,37% +1,51% negativa

disso, os Regimes Proprios de Previdéncia Sociat RPPS de todos os entes publicos
utilizam recursos publicos recolhidos da sociedade como um todo para a cobertura
do seu déficit, gerando um efeito concentrador de renda bastante perverso, dado
gue a maior parte dos impostos recolhidos vem da classe média e de pessoas
pobres.

SPSMFA -1,27% +9,42% +5,87% negativa

1 No SPSMFA, ha um crescimento de aproximadamente 2,99% para o total de segurados, enquanto o crescimento dos ativos foi negatvo em -1,27% e o
crescimento do niumero de aposentados foi de 9,42% e de pensionistas de 5,87%. Como nas demais analises, a Taxa de reposicdo éegativa. Aqui 0
agravante é que as reformas previdenciarias ocorridas nos ultimos anos néo afetou em nada os direitos essa classe de seguradcs privilegiados.

Visdo de futuro : Osnumeros ja refletem o fim do bénus demogréfico, traduzidos pelas taxas negativas de reposicdo, que tendem a se intensificar nos
proximos anos, mesmo com as reformas implementadas até o momento. Essaintensificacdo ir4 levar a necessidade de novas a¢gfes mais contundentes
por parte dos governos e muitas dificuldades para sua aprovacao no CongressoNacional, o que deve afetar diretamente o bem estar das populacdes
em processode envelhecimento, jA que ndo ha garantias atuariais para o pagamento de suasaposentadorias, ainda que tenham contribuido por toda a
vida profissional.

Fonte:MPS, disponivel em: https://www.gov.br/previdencia/pt/assuntos/previdencigocial/paineisestatisticos/panoramala-previdenda/informacoesfinanceirase-estatisticasdos-segurados

e




Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Econdmicos

RENDAGERADAPELAPREVIDENCISOCIAL- INSS
OS SISTEMA®E APOSENTADOREM NUMEROS

Viséo de futuro : A comparacao entre 0s sistemas em termos de Razdode
Dependéncia Previdenciaria mostra que o RGPSestd em 0,55 e que cresceu
cerca de 0.06 pontos, ou seja 6%em 7 anos. Se continuar nessatrajetoria, Razdo de dependéncia Previdenciaria (Inativos e
deve atingir a Razdode 1 no ano de 2060, ou seja, para cada trabalhador na pensionistas/ativos) de acordo com o regime por
ativa, teremos um aposentado ou pensionista correspondente. Mas ano
1.40 ~ v % S
1  Com a aceleracado do envelhecimento da populacéo e o fim do bonus e ~ S & ~ ~ ~
demogréfico, este ponto deve ser atingido ja na década de 2040. 120 \'3 ~ ~
|  Esse é um sintoma da necessidade de novas alteracdes no sistema de| 1:°© — 103 104 1.06
previdéncia no Brasil, dado que a sociedade ndo tera capacidade de 0.80 0.97 0.95 099 1.00 :
suportar financeiramente toda essa massa de aposentados e 0.60
pensionistas. 0.40 N - - o o -
]l Acurvada previdéncia ndo tem retorno e sera preciso achar novas < e < N < S N~
solucdes, considerando um cardapio pequeno de opcdes. 020 °
1  Os planos de previdéncia privados servem apenas as parcelas de 0.00
maior renda. Além de ser utopico pensar que todas as pessoas terao 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
disciplina e capacidade financeira para gerenciarem seus proprios RGPS ==——=RPPSUnido SPSMFA
fundos voltados para a cobertura de suas necessidade financeiras na Fonte:MPS, disponivel em: https://www.gov.br/previdenciafpt/assuntos/previdencigocial/paineis
velhice. estatisticos/panoramala-previdencia/informacoedinanceirase-estatisticasdos-segurados
1  S&o necessarias pesquisas que contribuam e tragam novos olhares
para o problema e proponham politicas publicas e decisdes de
governo que amenizem as disfuncdes e desequilibrios dos sistemas.

Observacédo importante: Como RPPS e SPSMFA ja atingiram o ponto em que existe mais de 1 aposentado ou pensionista para cada segurado ativo e a maioria desses aposentados e
pensionistas ganham o mesmo salario que um servidor na ativa, os déficits sdo assumidos pela sociedade como um todo, o que o agrava o problema. Da forma como os regimes estéo
desenhados, a razdo de dependéncia deve crescer ainda mais nos proximos anos, aumentando o efeito regressivo do sistema de concentracao de renda e. mesmo com as mudancas
ocorridas nos ultimos anos, a forga politica e o lobby das categorias do funcionalismo e militares junto as instancias politicas acabam gerando uma manutencéo de privilégios e ainda
mais deformacdes, nem sempre compreendidas pela populagéo em geral.

Fonte:MPS, disponivel em: https://www.gov.br/previdenciafpt/assuntos/previdencigocial/paineisestatisticos/panoramala-previdenda/informacoesfinanceirase-estatisticasdos-segurados
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RENDAGERADAPELAPREVIDENCISOCIAL- INSS

OS SISTEMAB®E APOSENTADOREM VALORES

1 Uma comparacao dos sistemas em termos de valores mostra que o déficit
total do RGPS é quase 5 vezes o0 do RPPS da unido e quase 6 vezes o do
SPMSPA. Contudo, se considerarmos a quantidade de pessoas assistida por
cada sistema, temos que o Déficit per Capita do RPPS é 12 vezes maior que
do RPPS da Unido. Para o SPSMFA essa proporcédo € ainda mais discrepante,
com mais de 21 vezes maior o déficit per capita em relacdo ao RGPS.

1 A comparacgao das receitas e dos gastos com os diferentes sistemas
apontam para a necessidade de um olhar bastante criterioso, pois existe
nitidamente um processo regressivo de concentracdo de renda, dado que
os déficits apurados sé@o cobertos por recursos do orgamento advindos de
impostos cobrados de todos os cidaddos. Como a carga tributaria exerce
maior peso relativo sobre a renda dos mais pobres, em termos percentuais
de sua renda, o que ocorre de fato € uma transferéncia de renda dessa
populacao para algumas classes de servidores publicos e militares
privilegiados.

Receita e Despesas dos Sistemas de Pensdes para o ano de 2021

RGPS RPPS - Unido SPMFA Total
Despesas RS 710,341,510,024.23 | RS 91,087,439,134.31 | RS 54,089,248,312.64 | RS 855,518,197,471.18
Aposentadorias RS 485,415,711,857.77 | RS 63,715,099,881.18 RS 549,130,811,738.95
Qutras Despesas RS 26,206,243,367.53 RS 26,206,243,367.53
Outros Beneficios RS 34,859,928,165.30 | RS 4,608,783,266.32 | RS 997,945,206.05 | RS 40,466,656,637.67

Penstes RS 163,859,626,633.63 | RS 22,763,555,986.81 | RS 24,285,822,727.36 | RS 210,909,005,347.80
Reformas e Reservas Remuneradas RS 28,805,480,379.23 | RS 28,805,480,379.23
Receitas RS 461,901,056,613.20 | RS 40,654,572,959.02 | RS 8,423,991,155.72 | RS 510,979,620,727.94
Qutras receitas correntes RS  1,691,422,063.67 RS 1,691,422,063.67
Receitas de Capital RS 104,506,788.80 RS 104,506,788.80
Receitas de Contribuicdes RS 452,833,826,859.29 | RS 40,654,572,959.02 | RS 8,423,991,155.72 | RS 501,912,390,974.03

Receitas intra-orgamentarias

RS  7,271,300,901.44

RS  7,271,300,901.44

Resultados Previdenciario

Despesas Liquidas

-RS$ 710,341,510,024.23

-RS$ 91,087,439,134.31

-RS$ 54,089,248,312.64

-RS 855,518,197,471.18

Receitas Orcamentarias (Liquidas)

RS 461,901,056,613.20

RS 40,654,572,959.02

RS 8,423,991,155.72

RS 510,979,620,727.94

Total Valor

-RS 248,440,453,411.03

-RS 50,432,866,175.29

-RS 45,665,257,156.92

-RS 344,538,576,743.24

Total em Percentual do PIB -2.79 -0.58 -0.51 -3.88
Namero total de segurados 85,643,064 1,437,675 740,701
Deficit per Capita por sistema RS 2,900.88 |-RS 35,079.46 |-RS 61,651.40

1 A relagdo dos déficits com PIB (Produto Interno Bruto) brasileiro, verifica -se que para cobrir os valores ndo arrecadados diretamente de patr6es e empregados (no
RGPS), da Uniao, funcionarios publicos e militares (no RPPS e no SPSMFA), pagos como aposentadoria em cada um dos sistemasnécessario utilizar recursos da
ordem de 3,88% do PIB. Ou 6 a 8% do total da arrecadacao de impostos em nivel nacional.

Viséo de futuro : percebe-se que o déficit do sistema na verdade é a somade deficits dos trés sistemas de aposentadoria publica existentes. A discrepancia entre o
déficit per capita dos sistemas sugere que o pais faca um esfor¢co politico de rever o mecanismo pernicioso de transferéncia de renda da populacdo como um todo
para um grupo privilegiado de funcionarios publicos (em nivel Federal) que inclui os salarios pagos a profissionais de alto escaldo, seja no executivo, no legislativo

e judiciario, bem como para altas patentes militares .

Fonte:MPS, disponivel em: https://www.gov.br/previdencia/pt/assuntos/previdencigocial/paineisestatisticos/panoramala-previdenda/informacoesfinanceirase-estatisticasdos-segurados
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RENDAGERADAPELAPREVIDENCISOCIAL- INSS oo s oseimons

QUANTIDADE DE EMISSOES NO ANO Blo de fanekro RS e
Distrito Federal RS 1,829.49
it Catarin RS 1,
Sao Paulo GEMITT Sarma (e el
) Rio Grande do Sul RS 1,669.85
Minas Gerais 4462496
) Parana RS 160143
Rio de Janeiro 3211274 2
) A Espirito Santo RS 1,587.91
Rio Grande do Su 2925615
Minas Gerais R$ 1,550.78
Bania 2827678
Goias RS 146876
Parana 22935343
Mato Grosso do Su RS§ 142943
Ceara 1754233
Pernambuco RS 1,391.46
Santa Catarina 1,707,711
Mato Grosso RS 1,387.62
Pernambuco 1683473 .
242,017 Sergipe RS 1,376.22
Maranih 124201
ranhao Bania RS 1,375.04
Para 1,058,392
Amazonas RS 1,338.95
Goias
o ::96: Alagoas RS 1,321.08
" o oralba N 1'_1 Rio Grande do Norte R$ 1,314.05
=] Espirita Santo T30 Rondonia RS 130463
Piai
i 73458 Paraiba RS 130286
Rio Grande do Norte 641,403 Ciis RS 1267.78
Alagoss S84z Acre RS 1,285.72
Mato G 500414
ato Grosso 2 Para RS 1,261.63
Distrite Federa 475,580 Tocanting RS 1,261.34
Mato Grosso do Su 444928 Diay RS 1,248.13
i 4
Sergipe 10,941 Roraima RS 1,245.17
Amazonas i 40498 Amapa R$1,203.39
Maranhao RS 1,163.71

Rendonia 282843
Tecanting 240,924

A incluséo de novas aposentadorias € outro ponto sensivel dentro do RGPS. Quanto mais pessoas

Acre 109,637
Amapa TEE1S "I.
Rorsima | 56,515 se aposentam ou tornam-se pensionistas, maior 0 peso para toda a sociedade, ja que o

financiamento é realizado pelos segurados ativos (contribuicées pessoais e patronais) e também

TOTAL DE EMISSOES EM DEZEMBRO DO ANO
por toda a sociedade por meio de impostos direcionados a seguridade para cobrir o déficit.

VALOR DA EMISSAO EM DEZEMBRO DO ANO
SELECIONADO

SELECIONADO

O valor médio pago aos aposentados varia, conforme a regido. A média nacional é de R$
1.158,59 para o beneficio rural do RGPS, para a area urbana, esse valor fica em 1.902,73.

R$ 63,024,279,683.77 39,302,547 1

Quantidade Total de Emissdes Valor Total de Emissdes Valor Médio de Emissdes

= Clientela
Ha variagbes também no valor médio da aposentadoria pago pelos estados do pais: a maior

= RURAL
Beneficios Assistenciais 29,681 RS 37,553,692.57 RS 1,265.24
Beneficios de Legislagdo Especifica 0 R$ 0.00 R$ 0.00 'l
Beneficios do RGPS 10,100483 RS 11,702,270,070.32 RS 1,158.59 A A H H H A AL A
S meédia fica com o Rio de Janeiro com R$ 1.849,03 e a menor média € paga no estado do
Beneficios Assistenciais 5,753,801 RS 6,714,697,619.04 RS 1,167.00 ~
Beneficios de Legislagdo Especifica 14439 RS 37,938,751.90 RS 2,627.52 M aran h ao com R$ 1 . 163 ] 7 1 .
23404143  R$44,531819,549.94 R$ 1,902.73

Beneficios do RGPS
Fonte:MPS, disponivel em: https://www.gov.br/previdenciafpt/assuntos/previdencigocial/paineisestatisticos/panoramala-previdenda/informacoesfinanceirase-estatisticasdossegurados




Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Aspectos Econdmicos

RENDAGERADAPELAPREVIDENCISOCIAL- INSS

COMPARACAGRECEITALIQUIDAX DESPESA

preeeeree el

188 8 S AE . el 1= S ls
i e R b o i

[{¥]
[{%]

Arrecadagdo Liquida @Despesa Total @ Resultado Total

Acumulado no periodo (em Bilhdes de Reais)

9.334.9 12,484.5 -3,149.6

Arrecadacéo Liguida Beneficios Previdenciarios Resultado Previdenciario

1 O sistema apresenta déficit crescente ano a ano. Mesmo com a reforma da previdéncia de 2019, que promoveu algum alivio na tra jet 6ria de déficits,
observa-se que foi incapaz de reverter resultados negativos consideraveis.

| E evidente que os déficits se intensificaram apds o ano de 2015, chegando a um pico em 2020. Este movimento indica que o pais caminha a passos largos
para a insolvéncia do sistema, e que necessitara buscar recursos de outras fontes para cobrir os gastos com aposentadorias do RGPS, ja que as contribuices
dos ativos sao insuficientes.

Visao de futuro: a trajetéria confirma a necessidade de novas reformas na previdéncia nos proximos anos, com todas as dificuldades politicas d ecorrentes e da crescente
insatisfacdo da sociedade com a evolucao dos parametros e critérios para a aposentadoria, que tende a elevar a idade minima e estender o periodo de contribuicdes.

Fonte:MPS, disponivel em: https://www.gov.br/previdenciafpt/assuntos/previdencigocial/paineisestatisticos/panoramala-previdenda/informacoesfinanceirase-estatisticasdos-segurados

'
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RECEITADA PREVIDENCISOCIAL- INSS

FONTESDASRECEITASCORRENTE®O RGPS

Arrecadagdo Liquida por Clientela

- 1
Receitas Correntes (R$ Milhdes Constantes) * R$ Bihdes Constantes)

5348

Empresas em Geral

_ 71,109.0
- 43,057.3
. 13,157.5

Pessoa Fisica . 12,691.2

SIMPLES - Repasse STN
Orgéos do Poder Publico - Recolhimento em GPS

Setores Desonerados - DARF

Retencao (11%) I 6,649.9
Reclamataéria Trabalhista I 5,053.7
Orgaos do Poder Piblico - Retencao FPM/FPE | 1,712.3

9.2

Qutras Receitas | 849.1
Comercializagdo da Produgéo Rural | 704.4 Urbana Rural

SIMPLES - Recolhimento em GPS | 4089
Clientela  Arrecadagio Liquida Comprev  Total

Entidades Filantropicas | 1832 -
Urbana 533.9 0.9 534.8
Clubes de Futebol | 135
Rural 9.2 9.2
Fundo de Incentivo ao Ensino Superior - FIES 0.0 Total 543.1 0.9 544.0

1 O maior volume de receitas proprias do RGPS vem de contribuicdes de empregados e empregadores do setor privado. O valor representa mais de 5 vezes a
segunda maior receita que vem do Simples Nacional. Em termos gerais a receita advinda das empresas, ou seja empregados e empregadores representa
aproximadamente 80% de toda a arrecadacéo.

1 A arrecadacgdo urbana representa mais de 98% de toda a arrecadagéo do RGPS. Além de diversas questdes ligadas ao volume de titzalhadores e aos valores
pagos pelo emprego urbano, o setor rural tende a ter menor formalizagédo de seus empregos. Além disso, o proprio IBGE hoje rel ativiza a separagéo entre
urbano e rural, sugerindo que sejam consideradas regifes intermediarias ou de transi¢céo, ja que muitos empregados rurais vive m em areas urbanas.
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COMPARACAEGNTREURBANAE RURALDA DESPESM®A PREVIDENCIA
SOCIAL- INSS

Despesa por Clientela
(R$ Bilhes Constantes) >

Evolugio da Despesa do RGPS "¢

W .Urbana .RJIEI

URBANA RURAL
2005 2010 2015 2020 643.5 165.8

PUrbana @ Rural © Tatal

95.7% T9e3%

1 A distribuicdo da despesa entre aposentadorias Urbanas e Rurais também chama a atencdo, com a aposentadoria urbana em um traj etéria bem mais
acentuada de alta do que a aposentadoria rural.

1  Apesar da despesa rural do RGPS ser bem menor que a urbana, ela tem uma propor¢ao de déficit bem mais acentuada que a urbana, se considerarmos
percentual de cobertura e ndo valor absoluto, provavelmente pela informalidade que sempre definiu o0 emprego no campo.
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COBERTURAPREVIDENCIARIA INSSPORGRANDEREGIOES

1 A cobertura previdenciaria apresenta variagdo por microrregido no pais.
A macrorregido com maior cobertura é o Nordeste e o Sul. Na
contramao, temos o Norte como a macro regido com menor cobertura.

1 O indicador de cobertura previdenciéria da populacado ocupada mostra
gue 69,8% tem cobertura, ou seja, estdo em algum tipo de ocupacao que
garante cobertura, seja ela formal ou como MEI (Micro Empresa
Individual). Em contrapartida, 30,1% da m&o de obra ocupada n&o possui
qualquer tipo de cobertura previdenciéria e contratos de trabalho
precérios, deixando essa populagéo totalmente exposta a fragilidade
financeira quando de sua velhice, condenando -as a dependerem de
politicas publicas como o BPC para terem alguma renda no futuro.

MACRORREGIOES BRASILEIRAS
Regido Total de Protegidos Total de Desprotegidos
Centro-QOeste _ 1,612,680 436,346
Nordeste 6,333.844 1,193,276
Norte 1,398,614 445410
Sudeste 11,906,103 3,002,712
Sul 4,150,787 752,456
BRASIL
Cobertura Previdenciaria e Assistencial Cobertura Previdencdiaria da
(BPC/LOAS) da Populacdo |dosa Populacdo Ocupada
81.3% 69.8%

Fonte:MPS, disponivel em: https://www.gov.br/previdenciafpt/assuntos/previdencigocial/paineisestatisticos/panoramala-previdenda/informacoesfinanceirase-estatisticasdos-segurados
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RENDA- MERCADME TRABALHOOO+

EVOLUCAMDO EMPREG®ARAA POPULACA®O+ (2012 A
2022) - BRASIL

Numero de salarios minimos n (2012)| (%) 2012| n (2022)| (%) 2022
Até 1 salario minimo 113819 7.9 499211 18.4
De 1 a 2 saldrios minimos 548725 38| 927383 34.2
De 2 a 5 salarios minimos 444867 30.8] 795565 29.3
De 5 a 10 saldrios minimos 185071 12.8| 278594 10.3
Acima de 10 salarios minimos 152275 10.5| 212573 7.8
Total 1444757 100| 2713326 100
EVOLUCAMO EMPREG®ARAA POPULACA®O+ POR
FAIXAETARIANO PERIODO
2000000

1500000

1000000
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Oil-._L

60a6danos 65a69anos 70a74anos 75a 79 anos 80a 84 anos acima de 85

m2022 w2012

Fonte:CAGED e RAIS

anos

A comparacdo entre as quantidades de empregados acima de 60
anos dos anos de 2012 e 2022 aponta para um crescimento de
87,81%desse mercado de trabalho.

A distribuicdo das novas vagas abertas mostra que o crescimento,
porém, n&o foi proporcional, sendo que a faixa de até 1 salario-
minimo a Unica que mais que duplicou o nimero de contratagdes.

O prolongamento da vida ativa das pessoascom as Ultimas reformas
da previdéncia produz maior tensionamento no mercado de trabalho
para pessoascom idades acima de 60 anos, dadas as penaliza¢des
pela antecipacdo da aposentadoria do RGPS, antes da idade
minima.

A faixa etaria de maior crescimento dos empregos foi entre 60 e 64
anos, provavel reflexo da elevacdo da idade minima para
aposentadoria.

O maior crescimento proporcional foi entre 70 a 74 anos com um
crescimento acima de 3 vezesentre 2012 e 2022

A de 65 e 69 também apresentou um crescimento expressivo, com
quase 100%de aumento em 10 anos.

Visdo de futuro : O importante crescimento do mercado de trabalho
para pessoasmais velhas demonstra também que, cada vez mais, as
pessoas idosas precisam continuar ou voltar ao mercado para
complementacdo de suarenda.
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RENDA- MERCADME TRABALHOOO+

COMPARACA®A EVOLUCAMO EMPREG®0+
PORSEXONO PERIODO

100.0%
90.0%
80.0%
70.0%
60.0%
50.0%
40.0%
30.0%
20.0% )
10.0% B Masculino
0.0%
¥ o e g & N

M Feminino

v - - - &7 v
%% 1)/ £ & & 0 4%
P& &S P S N N
° & & & F > o SEEFE S
& & B & & & & <& N &
S & & O 2 ~ S & & ) e A
& o &8 RS & & &8 s 8 o
o A A > 2 .0 A NG A (g
O e e N & Wy Bey B e &
O a” N %) N . <y 9
<P > > 2 v B > > v
e P o e e e P <
S v Q < S Q < g
COMPARACADA EVOLUCAMO EMPREG®O0+
PORFAIXASALARIALE RACA
1000000
QO0000
S00000
FOOO00
S00000
500000
AD0000 m Indigena
300000 m Aamarela
200000
100000 g i n B -
e m Parda
- - - " s - " s - L
e M e e g A i e e e = Branca
- = e = =" - o’ =" = o
<° < =T . S _{gs“o T <P .d;fho <F m N3o identificado
& & & S S & & S
- . &S g & & & &
NG N Y L N L = P
<5 B I ~ R P I i =y ~
s < = <5 S s =2 e <
e s <> = = <2 e Lo ) =
AT AR c)'b\' b?"\' AT AT C)-a?" b"—'.\’
@ =3 = =
ST 9T & ST 9T P S
=5 w5

Fonte:CAGED e RAIS

O«

A distribuicdo dos empregos 60+ entre 0s sexos ndo mudou muito
de 2012 para 2022. Os dados mostram algum ganho das mulheres,
cerca de 2% no total.

A distribuicdo em 2022 tem uma proporcéo de 62% para homens e
38% para mulheres, apesar das mulheres serem maioria nessa faixa
etaria.

As mulheres tém maior propor¢do de participacdo nas nos salarios
entre 5 e 10 salarios minimos desde o ano de 2012, apresentando
um ganho mais acentuado nessa faixa no ano de 2022 que em
outras faixas salariais.

A distribuicdo dos dados apresenta uma grande quantidade de
dados sem identificacdo de raca
Apesar da limitacdo, percebe-se 0 crescimento mais
concentrado na faixa de 1 a 2 salarios minimos.

geral

A faixa entre 2 a 5 salarios também apresenta crescimento
consideravel, acompanhando a faixa anterior .

Para as faixas de renda de 5 a 10 salarios minimos e acima de 10
salarios minimos, o crescimento foi bem mais modesto, com mais
dados néo identificados, proporcionalmente .

Apesar de leves avancos, o mercado de trabalho 60+ segue
amplamente masculinizado, o0 que aponta para barreiras
persistentes enfrentadas pelas mulheres para permanecerem ativas
economicamente apos os 60 anos.

A maior participagédo feminina nas faixas de 5 a 10 salarios minimos
pode refletir um grupo especifico com maior qualificacéo e trajetoria
formal, mas ainda néo representa uma reverséo da desigualdade de
género estrutural no acesso a trabalho formal de qualidade.

A quase auséncia feminina nas faixas acima de 10 salarios minimos
reforca a existéncia de um teto de renda de género, mesmo apos o
ciclo profissional ativo & refletindo desigualdades acumuladas ao
longo da vida produtiva.

Para ampliar a autonomia financeira das mulheres idosas, é
fundamental promover politicas de valorizagdo do trabalho sénior
com foco interseccional.
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RENDA- MERCADME TRABALHOGO+

COMPARACA®ERCENTUADA EVOLUCAM@O EMPREG®0+ PORFAIXA
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Faixa Etaria Branca (2012) Branca (2022) Crescimento %

60 a 64 anos 398532 599163 50.3%
65 a 69 anos 122797 241543 96.7%
70 a 74 anos 37333 87040 133.1%
75 a 79 anos 12282 25613 108.5%
80 a 84 anos 4042 8127 101.1%
acima de 85 anos 1559 3220 106.5%
Total 576545 964706 67.3%

Faixa Etaria

Negra (2012)

Negra (2022)

Crescimento %

60 a 64 anos 186473 3895260 108.7%
65 a 69 anos 49144 135191 175.1%
70 a 74 anos 13562 41857 208.6%
75 a 79 anos 3960 11030 178.5%
80 a 84 anos 1190 2971 149.7%
acima de 85 anos 436 1012 132.1%
Total 254765 581321 128.2%

Fonte:CAGED e RAIS

z

A distribuicho das vagas no mercado geral €
evidentemente mais concentrada em pessoasbrancas.
Impressiona a baixa participacdo de pretos no mercado
formal de trabalho e a reducdo da participacdo de
pardos conforme evoluem as faixas salariais.

O ganho de novas vagas em proporcdo maior para
negros nao alterou em grande medida a distribuicao
dentre as racas, e demostram assim, o grande gap
ainda existente nas oportunidades.

Eventuais perdas de vagas entre as pessoas negras
(pardas e pretas) mais acentuado que entre as
pessoasbrancas.

Apesar das disparidades observadas, a abertura de
vagas para pessoasnhegras na populacdo 60+ foi quase
0 dobro da abertura de vagas para pessoas brancas
(128%negras x 67,3%brancas).

Outro ponto positivo € que este crescimento superior
aconteceu em todas as faixas etarias 60+.

A faixa etaria com maior ganho diferencial entre
brancos e negros foi dos 65 a 69 anos com uma
diferenca de mais que o dobro para os negros (208,6%
negra x 133,1% branca), o que pode indicar
necessidadesde complementagéo da aposentadoria.
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RENDA- MERCADME TRABALHMOO+

COMPARACA@RESCIMENTDO EMPREG®0+ PORESCOLARIDADE
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Fonte:CAGED e RAIS

Pelo nivel de escolaridade das pessoas 60+ 0s empregos
apontam uma concentragdo no ensino médio e ensino
superior, ambos completos.

Entre 2012 e 2022, ha evolugdo bastante grande
exatamente nessesdois niveis de escolaridade.

Apesar de o0s demais niveis de escolaridade também
apresentaram crescimento, s&0 bem inferiores ao
observado no nivel médio.

O nivel de superior completo também teve um
crescimento expressivo, com aproximadamente 100%

A distribuicdo das vagas ainda mostra uma predominancia
de vagas para homens, principalmente nos niveis com
menos anos de estudo.

As mulheres ganham representatividade em niveis de
escolaridade maior, recuando novamente apés o nivel
superior completo.

Observase no periodo uma evolugdo das mulheres no
mercado de trabalho em todos os niveis de escolaridade.

A escolaridade tem impacto importante na inclusédo das
mulheres no mercado de trabalho e a tendéncia é de que
essaparticipagdo aumente.

A insercado feminina no mercado de trabalho formal apdés
os 60 anos esta fortemente associada ao capital
educacional acumulado. A baixa presenca de mulheres nos
niveis inferiores de escolaridade evidencia que, para elas,

a baixa escolaridade opera como barreira dupla: a
ocupacéo e a protecdo social.
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RENDA- MERCADME TRABALHMOO+
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COMPARACAGMPREG®O+
PORFAIXADE RENDAE ESCOLARIDADE

10% 20% 30% A40% 50% 60% 70% 80% 90%

M De 1 a 2 salarios minimos

M Acima de 10 salarios minimos

M De 2 a 5 salarios minimos

100%

0 Existe uma forte relagéo entre grau de instrugéo e
renda também entre a populagéo 60+.

0 Boa parte do aumento de pessoas empregadas no
periodo é na faixa de renda de até 1 salario minimo,
podendo indicar trabalhos parciais ou uma
precarizagdo dos trabalhos destinados a populagéo
60+.

0 Houve queda de oportunidades nas faixas de renda
mais elevadas, apontando para processos de
fpejotizacaoa

0 A concentracdo de aumentos de empregos em
faixas de renda mais baixas pode denunciar a
ajustes de precarizacao.

0 Mesmo com o avango expressivo de mulheres com
ensino superior, sua presenca ndo se traduz
automaticamente em acesso as posicdes de maior
remuneracgdo ou prestigio. 1Isso sugere segmentagao
ocupacional e barreiras ndo apenas educacionais,
mas institucionais e culturais.

Visdo de Futuro : A tendéncia de aumento da escolaridade
entre mulheres 60+ abre oportunidades para sua inclusédo
produtiva em atividades formais compativeis com o
envelhecimento ativo, como mentoria intergeracional,
educacdo, consultoria e empreendedorismo. Para isso, €
fundamental que politicas pulblicas e empresariais
reconhegam e valorizem essareserva de capital humano
feminino .
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RENDA- MERCADME TRABALHMOO+

N do d balh lac 1 Adistribuicdo do mercado de trabalho entre as
Comparagao mercado de trabalho populagao 60+ por ragas segue um padrdo bastante claro, sendo que

escolaridade e raca 2012 x 20122 a raca branca apresenta ocupa em maior
quantidade as vagas com maior nivel de

Doutorado escolaridade.
Mestrado
i —________________________________§| x
Superior Compl'eto 1 Nacomparacao dos anos de 2012 com 2022
Supe i or 1N COon [0 | ~
pener g apresenta um pequena evolucao dessa
M édlio com pleto | e _ i
o IMéli 0 111COT I © 10 distribuicdo com maior ganho para a faixa de
I~ Fundamental com plet o | S ensino médio (aproximadamente 10% em 10
62 392 L ¢l an1e N T 2| | S anos)_
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5 fundamental incom pl et 2 | 1 Nas faixas de ensino superior completo, mestrado
0 | H = .
Analfabeto e doutorado, ainda s&o muito pequenas as
alteracdes na proporgéo entre as diferentes ragas
DUt Or Al | (9anho quase nulo para mestrado e doutorado e
IV 2.5 2 |0 | ganho de 2 a 8% para ensino superior).
Supe rior com et o S
SUPE i Or {1 COM {10 | S B ]l  Comosos dados referem-se a populag¢édo 60+, os
g M édio comipleto 1 ganhos decorrentes da politica de cotas e
o~ dMEd'O ”I‘wmp'lew inclusdo de negros no sistema de ensino superior
Fundamental com plet o | Sl . .
ainda ndo impactam as mudancas.
62 292 fu el 3 e T2 | P ¢
. | . -
> fu"daments.'l completo Visdo de futuro: o sucesso da politica de cotas nas
5a fundamental |r‘|comp|e‘ta ] ) ) o ) .
JAnia T2 bt 1 Un|VerS|dadeS brasnelras tem o pOtenCIaI de mOdIflcar as

oportunidades e a empregabilidade de negros em faixas
salariais mais altas, o que certamente tera reflexos no
EBranca WParda mPreta mAmarela M Indigena equilibrio do mercado, contribuindo para a reducdo de
discriminacdes de raca.
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INSEGURANCALIMENTARSO+
EvOLUCA?004 A 2018

Evolucao Da Inseguranca Alimentar DOMICILIOS COM MORADOR DE 60+ SEGUNDO SITUACAO
Em Domicilios Com ldosos DE SEGURANCA ALIMENTAR 2004/2018

1 Domicilios com moradores de 60 anos ou mais

apresentaram no periodo prevaléncia de seguranca ,
alimentar em comparag¢ao com 0s que ndo tém pessoas
idosas. Todavia, observa-se uma piora na ultima década,
com um aumento no namero de domicilios com idosos em
inseguranca alimentar leve. Em 2018, ultimo dado
disponivel, essa situagéo atingia 27,3% dos domicilios com
idosos, em diferentes graus, sendo 19,8% de inseguranca
12,1
5841 4328

alimentar leve, 6,9% moderada e 3,6% considerada grave.

1 Asvariagdes ao longo de quase 15 anos sugerem um
aumento da inseguranca alimentar, provavelmente em
funcdo do inicio do processo de recessao econdmica (a
partir de 2016) e a retracao (ou desorganizacao) de alguns PNAD 2004 PNAD 2009 PNAD 2013 POF 2017-2018
programas sociais ocorrida com a mudanca das orientacdes
governamentais.

m Seguranga Alimentar ®IAleve ®I|A moderada ®IA greve

Fonte: IBGE, Diretoria de Pesquisas, Coordenagao de Trabalho e Rendimento, Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios 2004/213 e Pesquisa de Orcamentos Familiares 20172018.
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I N S E G U RAN (;AL I M E N TAI% O + 1 A pesquisa POF 2018 (Planejamento do

Orcamento Familiar) do IBGE indica

~ perdas de qualidade na alimentacdo do

QUALIDADE:)A ALIMENTA(;AO idoso, com reducdo nha ingestdo de
alimentos in natura e refeicdes com

Frequéncia De Consumo Alimentar menor presenca de nutrientes .
De Itens Selecionados Na Alimentac&o Do ldoso (%)

1 No periodo entre a POF 2009 e a de
I 111 2018 houve aumento de 20% na
. s = POF 2017-2018 = POF 2008-2009 alimentacao fora do domicilio, chegando
Refrescos e refrigerantes M 10,5 a quase 1/5 das refeicoes da pessoa

17 idosa brasileira. Porém, a energia obtida
I 26,5 pela alimentacdo fora do lar caiu 14%

" 26,2 o . .
indicando uma piora na qualidade dos
Café . 57,1

Sanduiches e pizza

Sucos

R 86,6 alimentos consumidos. - Comparado com

IIIS—— jovens e adultos, os idosos consomem

e, N0 & TP I 50,6 mais macarrdo instantaneo, mortadela e

Frutes N G 7 linguica fora do far.

e, 70,2

I Houve também um expressivo aumento

Salada crua I 219 1 , P .
16,9 no consumo de sanduichese pizzas entre
AVES € SUinos 34,8 os idosos, que aumentou em mais de

I 30,4

I, 34,6
I 43,8

I 50, 7

duasvezes
Carne Bovina
1 As pessoas idosas no Brasil consomem

P e 72,1 mais alimentos processados (paes,
gueijos, cerveja, vinho etc.) e menos

A . _rx :
O e 32,7 dos considerados como ultraprocessados
em comparac¢do com a populacéo jovem

e adulta.

Fonte:IBGE, Diretoria de Pesquisas, Coordenagao de Trabalho e Rendimento, Pesquisa de Orcamentos Familiares 20082009/2017-2018 Referente ao primeiro dia de recordatorio de 24 horas
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A DIETADO BRASILEIRO

Uso De Suplementos E Consumo
De Acucar Adicionado Por Idosos

- Alimentacao

INSEGURANCALIMENTARBO+

Idosos Total Homens Mulheres
Toma ao menos um 34% 25% 41%
suplemento
Vitaminas 17,4% 14,7% 19,5%
Célcio 14,8% 6,6% 21,3%
Tem algum tipo de 27,3% 22,4% 31,2%
restricdo alimentar
Emagrecimento 3,1% 2,5% 3,6%
Tratamento de doencas 23,4% 19,1% 26,8%
cronicas
Uso de agUcar para adocar 72,1% 75,8% 69,2%

alimentos e bebidas

0 Inadequacfes

e

Alta prevaléncia de inadequacao na ingestao de nutrientes no
grupo de idosos. Apenas o ferro teve inadequacgao abaixo dos
15% para ambos 0s sexos.

Nutrientes com inadequacdo maior que 85% para idosos*:
célcio, piridoxina, vitamina D e vitamina E

Piora nos indices de adequacéo entre 2013 e 2018 em 90% dos
nutrientes

0 Suplementacéo

3 Apesar da alta inadequagéo, o idoso brasileiro ainda utiliza
pouco suplementos (34% comparado com 60% nos EUA e 75% na
Europa).

3 Quase um terco dos idosos (60+) tem alguma restricao
alimentar. Especialmente as mulheres (26,8%) tem restricdes
alimentares devido a doencas crénicas ou distlrbios
metabolicos.

Visdo de futuro: . Programas de atencao primaria devem incluir

educacdo alimentar e nutricional acessivel, suporte a pratica de
atividade fisica em ambientes segurose politicas de subsidio a alimentos
saudaveis, especialmente em territérios vulneraveis.

Fonte: IBGE, Diretoria de Pesquisas, Coordenagao de Trabalho e Rendimento, Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios 2004/D13 e Pesquisa de Orcamentos Familiares 20172018. *Nota: para ambos 0s sexos e ambos os periodos




Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Consumo - Alimentacao

INSEGURANCALIMENTARB O+ U O sobrepeso enre pessons dosas

aumentou de 53% para 61% entre 2006 e

DESAF'OS 2019 segundo dados da PNS (Pesquisa

Nacional de Saude)

1 A obesidade aumentou de 16% para 23%

PERCENTUAL DE OBESIDADE POR SEXO E FAIXA ETARI20P9)13 refletindo a piora na qualidade da

alimentacao do idoso brasileiro.

J O aumento da obesidade entre mulheres
idosas pode estar relacionado a
inseguranca alimentar qualitativa, em que
h& acessoa calorias, mas ndo a nutrientes .
Isso evidencia a necessidade de politicas
gue vao além da oferta de alimentos e
abordem a qualidade e o comportamento
alimentar com recorte de género.

Total

75 anos ou mais
60 a 74 anos

45 a 59 anos

30 a 44 anos
Visdo de futuro: A combinagdo do

envelhecimento da populagdo com a
deterioracdo na alimentacédo das pessoasidosas
deve pressionar o sistema de saude publica.
Apesar do crescimento do mercado de
medicina geriatrica e suplementag&o no Brasil,
€ crucial implementar politicas de atencéo
m2019 m2013 primaria e conscientizar os idosos sobre habitos
10 15 20 25 30 35 de consumo saudaveis

18 a 29 anos

Feminino

Masculino

o
]

Fonte: Pesquisa Nacional de Saude (PNS), 2013 e 2019. Boletim Epidemiolégico | Secretaria de Vigilancia em Saude e Ambiente | Ministério da Salide Volume 55 | N.° 7 | 9 Abr. 2024
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GASTOSCOMSAUDEGBO+

Gasto Per Capita Segundo Idade, Sexo, Grupo Funcional E Tipo De Financiament@® Brasil, 2019

SUS / INTERNACOES
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contas SHA 2019 (Brasil, 2022), POF (20172018).

PLANOS OU SEGUROS / INTERNAGOES

\_/\V
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Fonte: Fiocruz, Textos para Discussao No 29 92. Elaborado pelos autores com base em estimativas populacionais preliminares elaboradas pelo Ministério da Salde/Secretaria de Vigilancia Sanitaria; SIH e SIA-SUS 2019; PN&R019;

Os gastos com internagbes aumentam
expressivamente a partir dos 40 anos,
especialmente entre homens com
planos ou seguros de saude, onde os
gastos sdo 2,2 vezes maiores que 0sS
das mulheres aos 60 anos.

Entre as mulheres, os gastos sobem no
inicio do periodo reprodutivo devido a
salude materna, mas permanecem
inferiores aos dos homens.

A maior média de gastos com
internacdes entre homens 60+ nos
planos de saude pode refletir episodios
de maior gravidade e uso tardio dos
servicos, em contraste com um uso
mais frequente e preventivo por parte
das mulheres. Isso sugere que o0s
homens recorrem aos cuidados
hospitalares quando a doenca ja esta
instalada, o que implica maior custo.

A diferenca de gastos nos planos de
saude entre homensreflete maior taxa
de cobertura entre idosos do sexo
masculino e  possiveis vinculos
empregaticios e planos corporativos.
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GASTOSCOMSAUDEGBO+

GASTO PER CAPITA SEGUNDO IDADE, SEXO, GRUPO FUNCIONAL E TIPO DE FINANGBRENI 2019

SUS / AMBULATORIO PLANOS OU SEGUROS / AMBULATORIO
10000 3,0 10000 3,0
2,5 2,5
7500 7500
2.0 2,0
5000 1,5 5000 1,5
1,0 1,0
2500 2500
0,5 0,5
0 0,0 0 0,0
0 5 10 15 20 25 30 35 40 45 50 55 60 65 70 75 80 0 5 10 15 20 25 30 35 40 45 50 55 60 65 70 75 80
=== Homens e \ulheres ===\ &dia Homens === édia Mulheres=-@==RazioH /M

Os gastos com cuidados ambulatoriais
de pessoas idosas sao
significativamente mais elevados do
gue outros periodos da vida, em todos
0S niveis sociais e para mulheres e
homens, independentemente do tipo
de financiamento, seja pelo SUSou por
planos de saude.

As diferencas de gastos por sexo
aumentam com a idade, sendo que
homens de 80 anos ou mais tém
despesas60% maiores que as mulheres
na populacdo SUSe 170% maiores na
populacdo com plano ou seguro. No
entanto, na populacdo SUS,entre 20 e
59 anos, as mulheres apresentam
gastos per capita superiores aos dos
homens

inferioridade dos gastos com mulheres
idosas, mesmo no SUS, sugere um
possivel subfinanciamento das
demandas especificas da saude
feminina no envelhecimento, como
osteoporose, incontinéncia, doencas
autoimunes e saude mental.

Fonte: Fiocruz, Textos para Discussdo No 29 92. Elaborado pelos autores com base em estimativas populacionais preliminares elaboradas pelo Ministério da Saude/Secretaria de Vigilancia Sanitaria; SIH e SIA-SUS 2019; PNR019;

contas SHA 2019 iBrasiI, 2022i, POF i201-72018i.
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GASTOSCOMSAUDEGBO+ s gasoscom cudados ambulaorits

GASTO PER CAPITA SEGUNDO IDADE, SEXO, GRUPO FUNCIONAL E TIPO DE FINANGCBRAENI (2019 e medicamentos pagos diretamente
pelas pessoasidosas e suas familias

POPULSEQSMTB%TLAS% (I:DLIJFLDE,#I(D)O( IQB\TA?HIA%;ORIAL’ POPULAGAO TOTAL, MEDICAMENTOS aumentam com a idade de forma
40 201 120 12 similar aos valores pagos com apoio
de planos de saude, programas sociais
18 ou quaisquer outros tipos de
9 financiamento .
100 1,0 . :
h 1.6 1 Ogasto per capita € sempre mais alto
30 entre as mulheres, a partir da fase
1,4 adulta, especialmente a partir dos 50
N 80 0,8 anos.
1,2 1 Apesar do aumento geral dos gastos
diretos com cuidados ambulatoriais e
20 1,0 60 0.6 medicamentos entre pessoas idosas,
observa-se que as mulheres
15 0.8 apresentam gastos per capita
40 0,4 sistematicamente mais elevados a
06 partir dos 50 anos, em todas as faixas
10 etarias posteriores. Essepadréo pode
0.4 20 0.2 refletir tanto maior utilizagdo dos
5 servicos de saude por mulheres
02 quanto maior exposicdo a doencas
. oo . oo cronicas e barreiras de acessoprévias
0 5 10 15 20 25 30 35 40 45 50 55 60 65 70 75 80 0 5 10 15 20 25 30 35 40 45 50 55 60 65 70 75 80 que resultam em maior necessidade
de atenc&o médica na velhice.
==@==Homens === |\ulheres ===/ édia Homens == MNédia Mulheres ==@==RazaoH /M

Fonte: Fiocruz, Textos para Discusséo No 29 92. Elaborado pelos autores com base em estimativas populacionais preliminares elaboradas pelo Ministério da Saude/Secretaria de Vigilancia Sanitaria; SIH e SIA-SUS 2019; PN2019;
contas SHA 2019 (Brasil, 2022), POF (201:2018).
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Vg
Sau d e 65+ | Essediferencial de gastos médicos entre homens e mulheres que se
intensifica com o avango da idade, evidencia n&o apenas as
DESIGUALDADESE GENERO\IO MUNDO especificidades de saude feminina, mas também uma sobrecarga
financeira potencialmente mais elevada para mulheres ao longo do ciclo
de vida. Essedado reforca a importancia de politicas de equidade de

género em saude e financiamento, inclusive no Brasil, onde as
desigualdadesestruturais tendem a ser ainda mais pronunciadas.

]l Em termos internacionais, mulheres tém custos médicos
diretos mais altos do que os homens em todas as faixas etarias
(19 a 64 anos), mesmo sem considerar despesasrelacionadas a
maternidade. Em média, gastam 266 dolares a mais por ano,
representando 18%mais em despesasdiretas. Gasto Médico Direto Médio Por Idade E Géner@US 2024 em US$
2500

1 Impacto Financeiro: A diferenca anual total em saude para

mulheres empregadas chega a 15,4 bilhGes de dolares a mais

em comparacdo aos homens, refletindo o maior uso de 2000
servigos de saude por parte das mulheres.
1500
|1 Beneficios Menores Os planos de saude patrocinados por
empregadores tém valor atuarial inferior para mulheres, 1000
exceto durante os anos de maternidade e perimenopausa,
resultando em menor retorno por dolar gasto. 50
| Disparidade de Cobertura: Homens e mulheres pagam prémios

similares, mas o modelo atual pode gerar desigualdade de

o

o

valor para as mulheres. Reduzir essalacuna exigiria apenas 12 19-23  24-28 29-33 33-38 39-43 44-48 49-53 54-58 59-64
délares anuais por empregado, ou menosde 1 ddlar por més. Homens ($) mMulheres ($)
Fonte:Deloitte. Health Gender Gap: Closing the Gap in Health and Health Spending for Women and Men. Disponivel em: https://ww  w2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/us/Documents/life -sciences

health -care/us -Ishc-health -gender-gap.pdf.
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Saude 65+

DESIGUALDADBESE GENERONO MUNDO
oUma Oportunidade De 1 Tr

1 As mulheres vivem, em média, 25% de suas vidas com problemas de saude
debilitantes, uma porcentagem maior do que a dos homens. Isso se deve a uma
combinagcdo de fatores, como a menor quantidade de pesquisas focadas em
condicbes de saude feminina e tratamentos que ndo consideram as
particularidades biol6gicas das mulheres.

1 O sistema de salde muitas vezes adota modelos de cuidado baseadosem dados
masculinos, resultando em atrasos no diagnéstico e tratamentos ineficazes para as
mulheres. Por exemplo, doencas cardiovasculares e asma apresentam variacdes
significativas na eficacia dostratamentos entre géneros.

desproporcional (ex.:
distirbios de cefaleia,
doencas autoimunes,
depresséo).
.~ . . , ~ .. , 4
Visédo de futuro : Abordar essasdisparidades € uma acao que pode adicionar até 1 °
trilhdo de dodlares a economia global anualmente até 2040, principalmente devido ao - — »
.. .. ~ .. 43% sao condigbes que n&o
aumento da produtividade e da participacdo feminina no mercado de trabalho. Para afetam as mulheres de forma
reduzir a desigualdade de género na salde, € necessario aumentar o investimento desproporcional  ~ nem 43%
. - . c apresentam diferencas
em pesquisas voltadas para a saude das mulheres, desenvolver sistemas de saude significativas  (ex.. doenca
mais inclusivos e implementar politicas que promovam resultados equitativos para its%uémilca do acéo,
ambos 0s géneros. vbercdiose
Fonte: Closing the Womends Health Gap: A $1 Trillion Oppor t ubifgpdniyel emo httpsiienuwd.wetru.orydecs/WEBM @losiEgc tben\VoomengoE2%680%008s Heatth Gap @GR4 pufi ¢

h«o De D-1| ar es

Par a Mel

A Defasagem Da Saude Da Mulher

5%
4% estao relacionadas a 4%
condi¢bes que afetam as
mulheres de maneira
diferente (ex.: fibrilacao
atrial, cancer de colon).

5% estdo relacionadas a
condicdes especificas das
mulheres  (ex.: saude
materna e ginecolégica).

47% estao relacionadas a
condigbes que afetam as
mulheres de forma

An8lise da McKinsey baseada no model o de sa¥%de feminina doAvaigéoad Salde @wWnickrsidadeadé Wahingtenase St udy

do I nstituto

(


https://www3.weforum.org/docs/WEF_Closing_the_Women%E2%80%99s_Health_Gap_2024.pdf
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Saude 60+ |

SAUDESUPLEMENTAR

O modelo de precificacdo de planos de saude no
Brasil prevé a imposi¢cédo de limites de variagédo
das mensalidades por faixa etaria, possibilitando
a transferéncia de recursos dos mais jovens, que
tém menor risco de utilizacdo, para aqueles em
idades mais avancadas

Visdo de futuro : O aumento da proporcdo de idosos
nas carteiras dos planos de saude podera inviabilizar as
transferéncias intergeracionais e a atual estrutura de
precificacéo .

MENSALIDADES E DESPESAS ASSISTENCIAIS MEDIAS POROIHADE

) L 1200 == Despesa média mensal ambulatorial (R$)
=== |\|ensalidade (em R$) e \/édia geral

e Despesa média mensal hospitalar (R$)
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Fonte: Santos, S. L., Turra, C., & Noronha, K. (2018). Envelhecimento populacional e gastos com saude: uma andlise das transf eréncias intergeracionais e intrageracionais na salde suplementar brasileira. Revista Brasileira de

Estudos de Populacéo, 35(2), 1330. https://doi.org/10.20947/s102 -3098a0062

Nota: O célculo da sinistralidade no resultado operacional inclui apenas mensalidades e despesas assistenciais. No entanto, a s mensalidades também cobrem despesas administrativas (14,8%) e comerciais (0,4%).
Aproximadamente 98,8% das receitas vém das mensalidades, com 1,2% provenientes de resultados financeiros. Com dados contabeiscompletos, foi calculado o indice de sinistralidade combinado ampliado, que é a relacéo entre
o total de despesas e receitas
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Saude 60+

SAUDESUPLEMENTAR

O Numero De Usuéarios De Planos De Saude Com 60 Anos Ou Mais Deve Aumentar Em 47% Até 2031 (less)

1 Numero de idosos com plano de saude cresceu 1 milhdo em 5 anos, chegando a maxima histdrica de 7,5 milhGes de pessoas Previsdes do
Instituto de Saude Suplementar indicam crescimento acentuado nos préximos anos. Modalidades que mais crescem sao individuais/familiares e

coletivos empresariais.

EVOLUGAO DE BENEFICIARIOS
POR FAIXA ETARIA (MILHOES)
2,108
11917 1,V
1,741
1,587
1,512 58—
— 1,382
1,142 1,21 1.348
1,206
1,117 S —
0,989
0,813 0,845
dez/18 dez/20 dez/23
e 60 a 64 anos G5 a 69 anos {0 a 74 anos
75 a 79 anos e 80 anos ou Mais

SEGURADOS POR FAIXA ETARIA (MILHOE

7,56
7,22
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6,5 I

2018 2019 2020 2021 2022 2023

S

POR MODALIDADE DE CONTRATACAO

= [ndividuais ou
Familiares

m Coletivos
Empresariais

= Coletivos Adesao

Fonte:Tabnet. Santos, S. L., Turra, C., & Noronha, K. (2018). Envelhecimento populacional e gastos com salde: uma analise das tr ansferéncias intergeracionais e intrageracionais na sadde suplementar brasileira. Revista

Brasileira de Estudos de Populagao, 35(2), 1&0. https://doi.org/10.20947/s102

-3098a0062
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Saude 60+
SAUDESUPLEMENTAR

1  Os cuidados com idosos deverao representar 45% do total das despesas assistenciais das operadoras de sauasn 2031, em comparag¢ao com 0S
atuais 35%. Reajustes anuais aumentam o custo dos planos e dificultam o acesso para populagdo mais velha.

TAXA DE COBERTURA (%) DE PLANOS DE SAUDE DE ASSISTENCIA REAJUSTES DOS PLANOS DE ASSISTENCIA MEDS8BOTALAR 2020024
MEDICGHOSPITALAR SEGUNDO FAIXA ETARIA (2023)
20
30,0 29,5 29,2
15
26,2 25,5 25,1 .
S 23,2 22,9 10
21,7 21,5
1
8,8 5
0
2020 2023 2024
-5
-10
—|nflacdo Médica —|PCA
Até1 1a4 5a9 10a 15a 20a 30a 40a 50a 60a 70a 80 ou Média —Reajuste Plano Individual —Reajuste Médio Planos Coletivos
+ Global
1 Idosos entre 60 e 69 anos com uma das menores coberturas da 1 Pessoasidosas desistem dos planos de salde devido a reajustes que superam a
populagdo. Apesar da adesdo crescer, taxa da cobertura para inflacdo. O setor enfrenta um desequilibrio crénico devido ao fenébmeno da
populacao idosa ndo aumenta na mesma proporgao longevidade, o que agrava a qualidade na prestacéo de servigos.

Fonte:SIB/ANS/MS- 11/2023. Elaborado pelo IESS em janeiro de 2024. Agéncia Gov, disponivel em: https://agenciagov.ebc.com.br/no ticias/202402/ans -atualiza -paineis-de-reajuste -de-planos-coletivos-e-de-precificacao

75
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Saude 60+

SAUDESUPLEMENTAR

A cobertura de planos de saude continua
concentrada em grandes centros
urbanos, especialmente nas regides SUL
e SUDESTE Estados como o Distrito
Federal, Sao Paulo e Rio de Janeiro
apresentaram as maiores coberturas,
mantendo-se estaveis ou em
crescimento no periodo.

Ja regides como Maranhdo e Piaui
continuam com taxas de cobertura mais
baixas, revelando um acessodesigual.

O estudo aponta que fatores como
renda, escolaridade e infraestrutura de
saude contribuem para essa diferenca,
além de destacar o impacto das
condicdes socioecondmicas na adeséao
aos planos privados.

Cobertura De Plano De Saude Segundo Unidade Da Federagé&o. Brasil, 2013 E 2019

Distrito Federal
Goias

Mato Grosso

Mato Grosso do Sul
Rio Grande do Sul
Santa Catarina
Parana

Séao Paulo

Rio de Janeiro
Espirito Santo
Minas Gerais
Bahia

Sergipe

Alagoas
Pernambuco
Paraiba

Rio Grande do Norte
Ceara

Piaui

Maranhao
Tocantins

Amapa

Para

Roraima
Amazonas

Acre

Rondénia

D —
e
I
e — = 2019
e
= 2013

e
——
e
e ——
e ————
—
—
I
e
—
—
E——
——

5 10 15 20 25 30 35 40

o

45

Fonte: SouzaJunior, P. R. B., Szwarcwald, C. L., Damacena, G. N., Stopa, S. R, Vieira, M. L. F. P., Aimeida, W. S., Oliveira, M. M., Sardinha, L. M. V., & Macério, E. M. (2021). Cobertura de plano de saude no Brasil: analise
dos dados da Pesquisa Nacional de Satde 2013 e 2019. Ciéncia & Saude Coletiva, 26(suppl 1), 2522541. Disponivel em: SciELO.
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Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Conclusdes desta Segao

O BRASILESTAPASSAND®ORUM PROCESSACELERADDE

ENVELHECIMENTPOPULACIONAQUEE DISTINTODO OBSERVADEGM
OUTROSPAISES

A Ocorre em velocidade muito superior & de nacées desenvolvidas

A Acontece em um contexto de profundas desigualdades sociais,

especialmente raciais
A Apresenta particularidades regionais importantes

A Exige adaptacfes urgentes nas politicas publicas e servicos

financeiros




s do Projeto: Pergunta 1: Quem é a populacao e como deve evoluir? Conclusfes desta Se¢ao

O B?ASILENVELHECIE/IAISRAPIDOQUEO MUNDO

A Processo acelerado em comparacdo com paises desenvolvidos
A 32 milhdes de pessoas 60+ (15,7% da populacio)
A Velocidade maior que a adaptacdo das instituicdes

A Desigualdades estruturais como agravante




eto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve luir? Concl s desta Secéo

O CRESCIMENTDA POPULACA®O+ EM
NUMEROS

A Taxa de crescimento mantida acima de 3% desde 1980
A Projecéo de 66,5 milhdes até 2050

A Impacto ja visivel nos sistemas de salde e previdéncia
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RA(;AE EI\IVELHECII\/IENTOA FACEDA
DESIGUALDADE

A Menor presenca de negros nas faixas etarias avancadas
A Mortalidade precoce como fator determinante
A Diferencas de escolaridade que se acentuam com a idade

A Acumulo histérico de desvantagens sociais




Questdes Direcionadoras do Projeto: Pergunta 1: Quem é essa populagéo e como deve evoluir? Conclusdes desta Segao

GENERCE ENVELHECIMENTOA FEMINIZACADMA
VELHICE

A
A
A
A
A
A
A

Predominancia feminina nas faixas etarias avancadas

Diferencas na busca por cuidados de saude

Maior vulnerabilidade econdmica das mulheres

Desafios especificos do envelhecimento feminino

Acumulo de responsabilidades de cuidado ao longo da vida e na velhice.

Falta de reconhecimento de condi¢cdes de saude que afetam desproporcionalmente as
mulheres.

Maior dependéncia de politicas publicas e financiamento publico em saude
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ONDEE COMOVIVEMOS 60+

A 5,6 milhdes vivem sozinhos
A 27% s&o responsaveis por seus domicilios
A Risco de triplicacdo da populacdo em favelas

A 70% dos moradores de favelas sdo negros
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O PARADOX@MA AL||\/|ENTA(;A(60+

A 27,3% em inseguranca alimentar
A Deterioracdo da qualidade nutricional (2009 -2018)
A Aumento do consumo fora do lar

A Alta inadequacao nutricional
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O PESODA IDADEE DA DESIGUALDADE

A Aumento exponencial dos custos médicos apds 60 anos
A Diferencas de género nos gastos
A Desigualdade regional no acesso a planos de saude

A 75,3% dependem exclusivamente do SUS
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O DESAFIASPOLITICAUBLICAS

A Necessidade de reforma da previdéncia
A Adaptacio urgente do sistema de saude
A Demanda por programas de envelhecimento ativo

A Reducéo das desigualdades como prioridade
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A CIDADBPARAOS 60+

A Adaptacdo da infraestrutura urbana
A Mobilidade como questio central

A Espacos publicos acessiveis

A Moradia adequada
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A SOCIEDADQUEENVELHECE

A Mudanca cultural necessaria
A Combate ao idadismo

A Valorizacdo da experiéncia

A Suporte intergeracional
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PRIORIDADESE ACAO

CURTO PRAZG®
ATE 2030

AAdaptacéo de servicos
existentes

AProgramas de inclusio
digital

ACombate a inseguranca
alimentar

MEDIO PRAZ®
2030 - 2050

A Reformas estruturais
A Transformacéo urbana

A Novos modelos de
cuidado

LONGO PRAZG
2050+

A Sustentabilidade dos
sistemas

A Sociedade
multigeracional

A Envelhecimento ativo
como norma
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ENVELHECIMENT@A POPULAGAO ,z’f" |
UM FENOMEN@OMPLEX®ARAO [
MUNDOFINANCEIRO

O envelhecimento da populacéo é um fenémeno global que
imp0e desafios e cria oportunidades Unicas para o setor
financeiro.

A medida que a expectativa de vida aumenta, as necessidades ‘
financeiras dos idosos evoluem, exigindo produtos financeiros '
adaptados as suas circunstancias e exigéncias especificas.

A seguir, serdo examinadas as necessidades emergentes da
populacédo idosa em varias categorias de produtos financeiros,
incluindo crédito e nivel de endividamento, poupanca e
investimentos, seguros e produtos de prote¢édo, pagamentos,
planejamento sucessorio, aposentadoria e dependéncia da
previdéncia social.

Por meio de uma revisao abrangente da literatura disponivel,
este trabalho oferece uma visédo detalhada de como as
instituicdes financeiras podem inovar e adaptar seus servigos
para melhor atender a crescente populacao idosa.

(1) Gopal, KM, Kumar, Shobit, & Garg, Oshia. (2023). Senior care reforms in India: Reimagining
the Senior care paradigm. https://doi.org/10.31219/osf.io/tnr98

(2) Chithra, N. K., Harbishettar, V., Gowda, G. S., Srinivasa, P., & Gowda, M. (2021). Assessment
of the Financial Capacity in Elderly: Approach and Challenges in Indian Scenario. Indian Journal

of Psychological Medicine, 43. https://doi.org/10.1177/02537176211038024



https://doi.org/10.31219/osf.io/tnr98
https://doi.org/10.1177/02537176211038024
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ESTASECACESTAORGANIZADAMFUNCAODOSPRINCIPAIS
PRODUTOSINANCEIRQSCOMCONCLUSOESO FINAL

Credito e Investimentos Pagamentos
Endividamento

Planejamento Conclusoes

Sucessorio desta sec¢ao
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O USODO CREDITO
CENARIOATUAL Saldo de Crédito Total, a Pessoa Fisica e a Pessoa Juridica

como proporcdo do PIB

: 60 Yy 9 o v ¥
O uso de crédito por parte da populagéo geral N gp N oo A N N 8 i
no Brasil tem crescido. O crédito total do g n ? ) K

fy ) Q
N : N
b \t-‘f’ %

o
o

sistema financeiro para pessoa fisica (PF) é 50
maior do que aquele para pessoa juridica.

E nesse contexto de maior uso do crédito que 40
precisamos analisar a situacao da populacao
idosa.

3,_3-_4

30
Pergunta crucial: quais tipos/modalidades de
crédito a populacao idosa tem utilizado e
guais as consequéncias para o bemestar 20
dessa mesma populacao?

o N\
Destaque: o crédito para pessoasfisicas superou o 10 9~
de pessoasjuridicas em propor¢cédo ao PIBa partir de
2016, indicando mudancas derivadas da expansao do
crédito pessoal e modalidades de créditos 0
consignados Ao mesmo tempo, demonstra a perda 5 & 8 9 = = o 3 4 o 4o 49 9 &8 ¥ & o
 © 6 © © o 0o 0o ©® o 0o ©® © 6 o o o
de vigor na disposicao empresarial de buscar apoio O T o
financeiro para seus negocios, funcdo da taxa de
juros oficial da economia. ==Tota| =#=P] =@=PF

Fonte: Banco Central do Brasil
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O USODO CREDITO

CENARIQATUAL

No crédito pessoal, ndo ha como
investigar o uso desses recursos por
parte da populacao idosa sem notar a
evolucéo do crédito consignado.

Ao lado do cartbes de crédito, o
consignado aparece como destaques
do crescimento do endividamento
pelas pessoas fisicas nos ultimos anos.

O grafico retrata essa evolucao para a
populacdo como um todo.

Destaque: o consignado domina as op¢oes de
crédito para pessoas fisicas, enquanto a
participacdo de recursos para aquisicdo de
veiculos, por exemplo, mostra estagnacdo O
guadro sugere que parcelas da populagédo com
menos renda aproveitam pequenos créditos de
aposentados para suprir suas necessidadese a
taxa de juros pode estar afetando a deciséo de
créditos maiores.

Fonte: Banco Central do Brasil.

7.0%

6.0%

5.0%

4.0%

3.0%

2.0%

1.0%

0.0%

Saldo de Crédito Consignado Total, Pessoal (ndo
consignado), de Cartdo de Crédito e de aquisicao de
veiculos em relacdo ao PIB

2 iy r
3¢ 3 e 3¢ Q v
. . S .

L) r-.,; oy
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=== Cartio de crédito total/PIB Consignado Total /PIB
=== Pessoal ndo Consignado/PIB ==@=Aquisicdo de veiculos/PIB
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O USODO CREDITO

CENARIQATUAL

|  Parcela relevante do crédito
consignado é utilizada por aposentados
e pensionistas. Mas, além desse
publico, o crescimento do consignado
tem sido puxado por outros tipos de
pessoas que também tém acesso a essa
modalidade, o que potencializa o
endividamento da populacédo a médio
prazo e que provavelmente chegarao a
velhice com acumulo de dividas.

Visao de futuro: Apesar de representar
uma modalidade de crédito com juros
relativamente baixos, o uso excessivo do
consignado tende a comprometer parcela
expressiva da renda, prejudicando a
capacidade de consumo, a preservacao da
saude e a seguranca alimentar da
populagéo idosa.

Fonte: Banco Central do Brasil.
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O USODO CREDITO
CENARIQATUAL

Alguns Problemas
Em Relacao Ao
Consignhado Para
Clientes 60+

Fonte: Banco Central do Brasil.

Concesséao abusiva, com ofertas sem solicitacéo,
renovacgao e portabilidade imposta

Atuacao de correspondentes bancarios, que falam em
nome das instituicdes financeiras e nem sempre tém
atitudes responsaveis e respeitosas.

Violéncia financeira e assédio de familiares aos direitos
de aposentados e pensionistas

Praticas de crédito danosas a saude financeira familiar
incentivadas pela publicidade abusiva, abordagens de
inducao e chantagem emocional que forcam a
contratacao.
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O USODO CREDITO
DESAFIOS

GRANDE DESAFIO E APRIMORAR A QUALIDADE DO CREDITO
SENDO OFERECIDO

DIMENSOES DA INCLUSAO FINANCEIRA

e ° -
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O USODO CREDITO
O DesAFICDE MELHORAR DIMENSAGQUALIDADE

L O Brasil avancou muito nas duas primeiras Compromentimento da Renda- varios paises

dimensdes da inclus&o financeira (Acesso e (Set/2023)

Uso), mas falta avancar na terceira dimenséo, 20.0% &
a qualidade do crédito, para consolidar o ~
sistema. 25.0% & &
g 9
20.0% DA e
1 A populagéo idosa representa uma grande NN A '*'.;P ’{:T‘f
oportunidade para os atores do mercado de oo - N
crédito. O que esta sendo oferecido hoje traz 10.0% LB EINTING .{?” § (;?\f a;" é_“S’ P
consequéncias ruins, como o0 aumento do c 0% I II R
comprometimento de renda e o I I I I l
superendividamento. 0.0% = 5 & e = & 5 © © = = © = & 5 ® = o
1 O Brasil ja figura entre os paises que mais S § S -Z “2 E o £ s = = 5B
favorecem o comprometimento da renda da § 5 2 =

sua populacdo com créditos de diversos tipos.
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O USODO CREDITO
O DesAFICDE MELHORAR DIMENSAGQUALIDADE

] O estimulo a créditos populares como o
consignado deve considerar a viabilidade
de manutencao da sobrevivéncia das
familias, especialmente as relacionadas a
programas sociais, para nao se tornar uma
alternativa perniciosa para quem nao teve
acesso a educacao financeira

N
o

Covid Emergency Aid

New Bolsa Familia

]l Um dos desafios é melhorar a qualidade

——18-34

dos servicos financeiros oferecidos 25.50

especificamente a populacao idosa de 60
G0+

baixa renda, com um olhar mais atento
para as suas condi¢cfes familiares.

|

Participation on CadUnico (in millions)

] Recentemente, tem havido consideravel
aumento de uso de crédito dentre os que
estdo no Cadunico, incluindo a populacao
idosa, o que pode induzir a condi¢des

precarias de sobrevivéncia familiar. 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

Period

Fonte: Banco Central do Brasil.
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O USODO CREDITO
QUPERENDIVIDAMENTIA PESSOADOSA

0 Uma das maiores preocupacdes € evitar o superendividamento de uma populacédo considerada ohipervulneravel f i nancei rcamoent e 0,

as que participam do CADUnicoe programas de renda complementar .

O«

OSuper endi ¢ adgteoide ent goe uma pessoafisica, maior de idade, capaz, de boa-fé, esta impossibilitada economicamente de
pagar o conjunto de suasdividas de qualquer natureza. Refere-se, dessaforma, a insuficiéncia de rendimentos para o pagamento das
dividas. O superendividamento pode também estar relacionado a ameacaséria de improbabilidade de pagamento das dividas na data dos
venci ment oso

0 Alguns agentes do mercado financeiro consideram os idosos ohipervulneraveisé na relacdo com o setor, por razbes que incluem a
vulnerabilidade social e econbmica, 0 aumento de gastos com saude, falta de informacdo adequada, praticas do setor que poderiam ser
consideradas abusivase até mesmo a pressadofamiliar para se contrair mais empréstimos

0 Asmulheres idosas enfrentam desafios especificos no acessoe no uso do crédito, reflexo das desigualdadesacumuladas ao longo da vida.
Com menor renda, maior expectativa de vida e maior responsabilidade familiar, muitas vezes acabam utilizando o crédito como
mecanismo de compensacao de renda A 0 que pode leva-las a situacbes mais frequentes de endividamento crénico e vulnerabilidade

financeira.

Fonte:

Governo Brasil: Superendividamento da Pessoa ldosa, disponivel emhttps://www.gov.br/mdh/pt  -br/navegue -por-temas/pessoa-idosa/CARTILHA SUPERENDIVIDAMENTO.pdf

Banco Central do Brasil: https://www.bcb.gov.br/cidadaniafinanceira

Barros, Paula Carolina de (2019): A concesséo de crédito ao idoso e o superendividamento, disponivel em https://jus.com.br/artigos/77607/a __-concessacde-credito -ao-idoso-e-o-superendividamento



https://www.gov.br/mdh/pt-br/navegue-por-temas/pessoa-idosa/CARTILHA_SUPERENDIVIDAMENTO.pdf
https://www.bcb.gov.br/cidadaniafinanceira
https://jus.com.br/artigos/77607/a-concessao-de-credito-ao-idoso-e-o-superendividamento
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CIDADANIAFINANCEIRA

Ox¢

0 OPrograma de Cidadania Financeira do Banco Central do Brasil € uma iniciativa que visa promover a
educacéo financeira e a inclusao social, capacitando os cidadaos para tomar decisfes mais conscientes e

sustentaveis em relacao ao uso de produtos e servicos financeiros.

O«

Com acgoes educativas, o programa busca aumentar o conhecimento da populacao sobre questbes como
planejamento financeiro, uso responsavel do crédito, investimentos e gestdo de dividas. Além disso, o
programa atua na inclusao financeira, facilitando o acessoa servi¢cos bancarios e promovendo a protecdo ao
consumidor, com o objetivo de reduzir a vulnerabilidade econdGmica e promover o bem-estar financeiro da

populacéo brasileira.

Fonte:

Governo Brasil: Superendividamento da Pessoa Idosa, disponivel emhttps://www.gov.br/mdh/pt  -br/navegue -por-temas/pessoa-idosa/CARTILHA SUPERENDIVIDAMENTO.pdf

Banco Central do Brasil: https://www.bcb.gov.br/cidadaniafinanceira

Barros, Paula Carolina de (2019): A concesséo de crédito ao idoso e o superendividamento, disponivel em https://jus.com.br/artigos/77607/a  -concessacde-credito -ao-idoso-e-o-superendividamento



https://www.gov.br/mdh/pt-br/navegue-por-temas/pessoa-idosa/CARTILHA_SUPERENDIVIDAMENTO.pdf
https://www.bcb.gov.br/cidadaniafinanceira
https://jus.com.br/artigos/77607/a-concessao-de-credito-ao-idoso-e-o-superendividamento
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(ACidadéo tem acesso a }

servigos financeiros

( ACidad&o tem )

oportunidades de
desenvolver capacidades
e autoconfianga na gestéo ADesenvolvimento de habilidades para gestéo eficiente
de seus recursos dos recursos

AProgramas de capacitagdo focados nas especificidades
da terceira idade

AFomento & autonomia nas decisdes financeiras

adequados a sua
AAcesso universal a servigos financeiros adequados necessidade

AProdutos adaptados as necessidades especificas das

pessoas 60+
AEliminagéo de barreiras tecnoldgicas e fisicas

Inclusdo Educacéo R
Financeira Financeira

Protecéo do

: Participacao
— Consumidor pag
AAmbiente seguro com informagdes claras e
simples AO cidad&o conta com
ambiente de confianga,
com informag6es simples

Acanais de dialogo para aprimoramento dos
Cidad&o tem canais para servigos financeiros

participar do debate sobre Representatividade das pessoas 60+ em foruns
o funcionamento dos o

Servicos de deciséo

Aeedback continuo para adaptacdo de produtos
e servigos

AMecanismos eficientes de resolucéo de conflitos
APrevencao contra praticas abusivas e fraudes e mecanismos de solugéo
direcionadas aos 60+ de conflitos

Fonte:

Governo Brasil: Superendividamento da Pessoa Idosa, disponivel emhttps://www.gov.br/mdh/pt
Banco Central do Brasil: https://www.bcb.gov.br/cidadaniafinanceira

Barros, Paula Carolina de (2019): A concesséo de crédito ao idoso e o superendividamento, disponivel em https://jus.com.br/artigos/77607/a

-br/navegue -por-temas/pessoa-idosa/CARTILHA SUPERENDIVIDAMENTO.pdf

-concessacde-credito -ao-idoso-e-o-superendividamento
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CIDADANIAFINANCEIRA
INOVANDONAS SOLUCOEDE CREDITO

v

o

ESCUTA ATIVAOSs consultores
financeiros devem facilitar
discussdes construtivas com
pessoas seniors, permitindo que

estas compartilhem mais sobre

suas historias de vida,
necessidades potenciais e

dificuldades.

O«

OPCOESOs recursos de design
personalizados e modulares
devem dar aos consultores
financeiros mais opcoes e
flexibilidade para se envolver
com pessoas idosas de acordo
com a preferéncia pessoal,
condicdes de saude e situacao

financeira.

Brasil Pelas Pessoas 60+?Produtos e servigos financeiros: Crédito e Endividamento

O Planejamento Financeiro Resume Expectativas Sobre Como As Pessoas Imaginam Sua Vida Na Terceira Idade

CONEXOESO consultor
financeiro deve se aprofundar no
entendimento das conexdes dos
Idosos com sua familia, com o
trabalho, com seu grupo social,
pois séo informacdes importantes
para entender as necessidades

financeiras de seu aconselhado.

Fonte: Lee, ShengHung et al., "Co-create Financial Planning Services for an Aging Population: Designers' Perspectives", Proceedings ofthe Design Society, disponivel em https://www.cambridge.org/core/services/aop
cambridge-core/content/view/99F5A625E9A992FA85961A0E07F09F98/S2732527X23000950a. pdf/diclass title -co-create -financial -planning-services-for -an-aging-population -designers-perspectives-div.pdf
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POUPANCAE INVESTIMENTOS
EVOLUCAMASNECESSIDADES)+

(@]

Brasil Pelas Pessoas 60+?Produtos e servigos financeiros: Poupanca e Investimentos

A poupanca e os investimentos garantem a seguranca financeira na aposentadoria e proporcionam uma base estavel para o sustento dos idosos em uma fase

da vida onde a renda proveniente do trabalho tende a diminuir. Com o aumento da expectativa de vida, € idosos necessitam de a cesso a produtos

financeiros que ndo apenas preservem seu capital, mas também oferecam um rendimento estavel e seguro.

O«

Os idosos buscam produtos de investimento que ofere¢cam seguranca e rendimento estavel, preferindo op¢des que minimizem riscos e assegurem um fluxo

constante de renda. Estudos indicam que ha uma crescente necessidade de produtos de investimento de baixo risco, como titulos publicos, certificados de
depdsito e fundos de renda fixa, que oferecem retornos previsiveis e menor exposi¢ao a volatilidade do mercado. Além disso, a diversificacdo € uma
estratégia cada vez mais valorizada, pois permite aos idosos espalhar o risco entre diferentes classes de ativos, reduzindo a dependéncia de uma Unica

fonte de renda.

O«

Embora seja fato que, no Brasil, nove em cada dez aposentados dependam da previdéncia social para o préprio sustento, para um publico mais sofisticado,

a demanda por assessoria financeira personalizada para orientar decisdes de investimento também esta em ascenséo.

Visdo de futuro : aconselhamento financeiro . A
complexidade crescente dos mercados financeiros
tem levado muitos idosos a reconhecerem a
importancia de buscar e obter aconselhamento
especializado para gerenciar seus ativos de forma
eficaz. Consultores financeiros podem ajudar a
identificar as melhores estratégias de investimento
com base nas necessidadesindividuais, expectativas
de rendimento e tolerancia ao risco. Essetipo de
orientacdo é particularmente importante para
idosos que buscam maximizar seus retornos
enquanto minimizam os riscos de mercado.

Fonte: ANBIMA (2023): Pesquisa Raio X do Investidor Brasieiro, disponivel emhttps://www.anbima.com.br/pt _br/especial/raio

Visdo de futuro : educacdo financeira . A
educacéo financeira desempenha um papel
importante no empoderamento dos idosos,
permitindo que facam escolhas mais
infformadas e sejam capazes de evitar
armadilhnas financeiras. Programas de
alfabetizacdo financeira que abordam desde
0S conceitos basicos de poupanca até
estratégias avancadas de investimento sao
necessarios para aumentar a literacia
financeira e proporcionar uma maior
autonomia na gestéo dos recursos pessoais

Visdo de futuro : inclusdo digital . E preciso
considerar com objetividade, a inclusdo das
pessoasidosas no uso de tecnologias financeiras
e relacionamentos bancérios. Fintechs e
plataformas digitais oferecem ferramentas
inovadoras que facilitam o acessoa informacfes
e produtos financeiros, promovendo uma gestao
mais transparente e acessivel das financas
pessoais, a partir de interfaces adequadas E
necessario garantir que essastecnologias sejam
acessiveis e faceis de usar, considerando as
possiveislimitacdes digitais da populacdo idosa.

-x-do-investidor -2023.htm
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POUPANCAE
INVESTIMENTOS "=

INVESTIMENTOBE BAIXO 100
RISCOCONTINUAMA SEROS
MAISINDICADOARAA

% De Alocacdo Em Renda Fixa

~ 80
POPULACA®O+

i i 60
% DO PORTFOLIO EM TITULOS DE RENDA
FIXA EM CADA IDADE DE ACORDO COM
TRES HEURISTICAS DE DECISAO: "
(1) Age in Bonds(Aloca-se em renda fixa um
percentual equivalente a idade da pessoa)

. 20

(2) Age Minus 20 (Aloca-se em renda fixa
a idade da pessoa menos 20)
(3) (Age-40)*2 (Aloca-se em renda fixa o dobro 0
da idade acima de 40 anos) 20 23 26 29 32 35 38 41 44 47 50 53 56 59 62 65 68 71 74 77 80 83 86 89 |DADE

—Age in bonds ==——=Age Minus 20 =——(Age-40)*2

Fontes: https://www.optimizedportfolio.com/asset  -allocation/#asset -allocation -by-age-calculation
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POUPANCAE INVESTIMENTOS

] EMBORA NIVELDE CONHECIMENTDOSPRODUTOSINANCEIROSINDASEJABAIXQ COMA EDUCACAM@O PUBLICQ INSTITUICOES
TEMA OPORTUNIDADBE LANCARPRODUTOS$OCADO%EM SEGMENTOBSPECIFICOS

CONHECIMENTO DOS TIPOS DE PRODUTOS FINANCEIROS

Produto Financeiro Ano Populacao Classe A/B Classe C Classe D/E
2022 20% 33% 20% 10%
Caderneta de poupanca 2021 11% 21% 11% 4%
2022 16% 27% 11% 4%
Acdes na bolsa de valores 2021 10% 21% 8% 2%
2022 9% 22% 7% 1%
Titulos privados 2021 6% 14% 4% 1%
2022 9% 21% 7% 2%
Fundos de investimento 2021 6% 16% 5% 1%
2022 7% 15% 5% 1%
Titulos publicos via Tesouro Direto 2021 6% 13% 4% 1%
2022 6% 13% 6% 2%
Moedas digitais 2021 5% 10% 4% 1%
2022 5% 9% 4% 3%
Compra e venda de iméveis 2021 3% 5% 3% 1%
2022 3% 7% 2% 1%
Previdéncia privada 2021 2% 4% 1% 0%
2022 2% 3% 1% 0%
Moedas estrangeiras 2021 1% 1% 1% 0%
2022 2% 3% 1% 1%
Ouro 2021 0% 1% 1% 0%
2022 60% 36% 61% 80%
Nao conhece 2021 72% 48% 75% 91%

Fonte: ANBIMA (2023): Pesquisa Raio X do Investidor Brasieiro, disponivel emhttps://www.anbima.com.br/pt _br/especial/raio -x-do-investidor -2023.htm
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POUPANCAE INVESTIMENTOS

] PARASEGMENTOBSPECIFICQSA ORIENTACA®ERSONALIZADRODEAUXILIARNA DIVERSIFICACAO

TIPOS DE INVESTIMENTOS QUE UTILIZA

Investimento / Ano Populacao Classe A/B Classe C Classe D/E

Caderneta de poupanca
2021 23 34 23 14

2022 26 34 27 17

Todos os outros investimentos (*)
2021 17 42 14 3

2022 25 57 22 7

Nao conhece/nao utiliza
2021 66 44 69 82

2022 38 37 38 75

(*) Somatoria de: Agbes na bolsa de valores, Compra e venda de imoveis, Em casa/no colchdo, Fundos de investimento, Moedas digitais, Moedas estrangeiras, Ouro,
Previdéncia privada, Titulos privados, Titulos publicos

Fonte: ANBIMA (2023): Pesquisa Raio X do Investidor Brasieiro, disponivel emhttps://www.anbima.com.br/pt_br/especial/raio -x-do-investidor -2023.htm
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POUPANCAE INVESTIMENTOS

] O COMPORTAMENTDOSINVESTIDORES CONSERVADQRNDEPENDENTEO GRUPOSOCIGECONOMICO

POR QUE VOCE APLICA EM PRODUTOS FINANCEIROS?

Objetivo Populacéao Classe A/B Classe C Classe D/E
Seguranca financeira 44% 42% 45% 46%
Retorno financeiro 27% 34% 24% 17%
Poder retirar o dinheiro em caso de necessidade 8% 6% 8% 10%
Economia/ néo perder o controle dos gastos 2% 2% 2% 3%
Aplicar / comprar / investir em bens / alcancar objetivos 2% 2% 2% 2%
Nenhuma vantagem 6% 4% 6% 9%
N&o sabe 7% 5% 9% 11%
Fonte: ANBIMA (2023): Pesquisa Raio X do Investidor Brasieiro, disponivel emhttps:/www.anbima.com.br/pt_br/especial/raio _-x-do-investidor -2023.htm
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POUPANCAE INVESTIMENTOS

] A GERACAQMAISJIOVEMAPRESENTANDICIOSDE ADOCACDE INVESTIMENTORAISDIVERSIFICADQEMBORAA MAIORIAAINDANAO
CONHECAASPOSSIBILIDADES

TIPOS DE INVESTIMENTOS QUE UTILIZA

Geragdo Z Millennials  Geragdo X Boomers

Tipo de Investimento (16 a 25 anos)(26 a 40 anos)(41 a 60 anos)(61 a 75 anos) 76+ anos
Caderneta de poupanca 16% 25% 31% 30% 25%
Fundo de investimento 7% 6% 2% 2% 3%
Titulos privados 5% 6% 3% 3% 3%
Compra e venda de imoveis 3% 6% 4% 2% 1%
Em casa/colchao 6% 4% 1% 1% 1%
Moedas digitais / criptomoedas / criptoativos 7% 4% 1% 0% N/A
Acdes na bolsa de valores 5% 3% 1% 1% N/A
Previdéncia privada 2% 2% 2% 2% 1%
Titulos publicos via Tesouro Direto 2% 2% 1% 1% 0%
Moedas estrangeiras 2% 1% 1% 1% 1%
Ouro 1% 1% 0% 0% 1%
N&o utiliza / ndo conhece 58% 54% 58% 63% 68%
Fonte: ANBIMA (2023): Pesquisa Raio X do Investidor Brasieiro, disponivel emhttps://www.anbima.com.br/pt br/especial/raio -x-do-investidor -2023.htm
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POUPANCAE INVESTIMENTOS

] A POPULACA®O+ ATUALPREFEREAZERSEUSNVESTIMENTOSA AGENCIAT ALVEZESSECOMPORTAMENT@UDENO FUTURQ
COMPESSOA®OSAMAISACOSTUMADASOMA TECNOLOGIA UM MAIORNIVELDE INCLUSAMIGITAL

PRINCIPAL MEIO PARA FAZER UMA APLICACAO FINANCEIRA

Geragao Z Millennials Geracgao X Boomers
Canal de Acesso (16 a 25 anos) (26 a 40 anos) (41 a 60 anos) (61 a 75 anos) 76+ anos
No aplicativo do banco 64% 57% 34% 13% 10%
Pessoalmente no banco 15% 24% 48% 70% 59%
No site do banco 6% 6% 7% 5% 3%
No aplicativo da corretora de
investimento 6% 6% 1% 1% N/A
No site da corretora de
investimento 4% 4% 1% 1% 3%
Pelo telefone do banco 2% 1% 2% 2% N/A

Fonte: ANBIMA (2023): Pesquisa Raio X do Investidor Brasieiro, disponivel emhttps://www.anbima.com.br/pt br/especial/raio -x-do-investidor -2023.htm
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PAGAMENTOS

] BEVMBORAASPESSOA®OSAESTEIJAMSEADAPTAND@ROSMEIOSDIGITAIS BARREIRABIGITAISAINDASAOIMPEDIMENT®
INTERACOEBESSOAISONTINUAMA SERVALORIZADABORESSEPUBLICO

0 A evolugcdo dos meios e métodos de pagamento € um fendbmeno que vem impactando todos os grupos etéarios, incluindo a populacéo i dosa.
Embora existam desafios Unicos para este grupo na transi¢cdo para formatos de pagamento digitais, os dados recentes mostram um cenario mais
positivo do que se poderia supor inicialmente. O estudo do Serasa sobre o comportamento financeiro das geracdes revela que, e nquanto as
geracOes mais jovens lideram na adoc¢ao de tecnologias financeiras, os Baby Boomers (nascidos entre 1946 e 1964) estdo se adajpando de
maneira surpreendente. Por exemplo, 93% dos Baby Boomers utilizam aplicativos bancérios para acessar suas contas, um numero cque desafia a
percepcao comum de que pessoas idosas resistem a tecnologia financeira.

0 No entanto, € importante notar que ainda existem diferencas significativas na forma como as gerac¢des interagem com servicos f inanceiros
digitais. Os Baby Boomers, por exemplo, tendem a confiar mais em agéncias bancarias presenciais para certas transacfes, como abertura de
contas (47%) e fechamento de contas (60%), em comparagao com as geragées mais jovens. Isso sugere que, embora estejam adotand
tecnologias digitais, muitos idosos ainda valorizam o contato pessoal para transa¢cées mais complexas ou importantes.

0 A seguranca é uma preocupacao primordial para todas as geracdes, mas parece ser particularmente importante para os Baby Boomers. O estudo
mostra que 72% deles movimentam dinheiro por aplicativos, independentemente do valor, indicando um nivel significativo de con fianga nos
sistemas digitais. No entanto, 23% expressam receio ao movimentar valores altos, sugerindo que ainda existe espaco para melho rias na
percepc¢ao de segurancga.

0 Em termos de meios de pagamento, os Baby Boomers mostram uma forte adocéo de cartdes de débito (84%) e crédito (75%), mas ficam um
pouco atras das geracdes mais jovens no uso de métodos mais recentes como o Pix (64%) e carteiras digitais (23%). Isso indicaima abertura para
novas tecnologias, mas também uma preferéncia por métodos mais estabelecidos.

Fonte: Serasa (2023): A Relacéo das Geragdes com as Financas Pessoais, disponivel ehitps://www.serasa.com.br/imprensa/serasa _-comportamento/ ?
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PAGAMENTOS

] A ADAPTACAMASPESSOASOSASAOSMECANISMOBIGITAISDE TRANSACOESINANCEIRAESTAACONTECENDDE MANEIRA
GRADUALMASHA ALERTADE QUEINICIATIVADE EDUCACAGINANCEIRRODERIAMJIUDARNA TRANSICAO

1 Um aspecto interessante revelado pelo estudo € a forma como as diferentes gerac6es buscam informacdes financeiras. Enquanto a s geracdes
mais jovens tendem a confiar mais em redes sociais e influenciadores digitais, os Baby Boomers preferem fontes mais tradicion ais como amigos
e familiares (33%) e sites/apps de bancos (31%). Isso sugere que, para alcancar efetivamente este publico com educacéo financ eira digital, pode
ser necessario adaptar as estratégias de comunicacao. A confianca nas fontes de informacao financeira também varia entre as g eracdes. Os
Baby Boomers tendem a confiar mais em livros e artigos sobre financas (57%) do que em fontes digitais como blogs (19%) ou influenciadores
digitais (23%). Isso ressalta a importancia de oferecer contetdo financeiro em formatos variados para atender as preferéncias de diferentes
grupos etarios. E notavel que 45% dos Baby Boomers concordam que é mais facil encontrar informacdes sobre financas nas redessodais ou com
influenciadores do que em noticias tradicionais.

]  Apesar desses avancos, ainda existem desafios. Por exemplo, 32% dos Baby Boomers acham dificil encontrar informac¢des gratuites sobre
educacao financeira, e 50% ndo sabem onde encontrar tais informacdes. Isso aponta para a necessidade de mais iniciativas dire cionadas
especificamente para este grupo etario. Em termos de temas financeiros de interesse, os Baby Boomers mostram uma preferéncia por
informacdes sobre cenario econdmico (44%), dividas (30%) e investimentos (58%), refletindo suas preocupacdes especificas nest fase da vida.

1 Emresumo, enquanto a transicéo para meios de pagamento digitais apresenta desafios para a populacao idosa, os dados sugeremuma
adaptacdo mais positiva do que se poderia esperar. Os Baby Boomers estdo adotando tecnologias financeiras em um ritmo consideravel, embora
ainda valorizem certos aspectos dos servi¢cos bancarios tradicionais.

Viséo de futuro: As instituicdes financeiras e as empresas de tecnologia tém a oportunidade de atender melhor a este grupo, desenvolvendo solu ¢des
gue combinem a conveniéncia digital com a seguranca e o suporte que eles valorizam. Ao mesmo tempo, ha uma clara necessidade de mais educacéao
financeira direcionada, utilizando os canais e formatos que ressoam melhor com este grupo etario. Com as abordagens certas, € possivel ndo apenas
facilitar a transi¢cao dos idosos para o mundo financeiro digital, mas também melhorar significativamente sua inclusdo finance ira e bem-estar
econdmico.

Fonte: Serasa (2023): A Relagdo das Gerac¢des com as Financgas Pessoais, disponivel ehitps://www.serasa.com.br/imprensa/serasa _-comportamento/ ?
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TECNOLOGIA

] A SEGURANCBIGITALE PRIORIDADPARATODOSOSPUBLICOSINCLUINDOAS PESSOABOSAS

% RESPONDENTES
PREOCUPADOS COM|
FRAUDE DIGITAL

% RESPONDENTES
VITIMAS DE FRAUDE
DIGITAL

PRINCIPAIS TIPOS DE FRAUDES QUE DESPERTAM PREOCUPACAO ENTRE OS RESPONDENTE
(RESPOSTAS MULTIPLAS)

Uso indevido de cartdes de crédito

Boleto ou PIX falso

Phishing

Invasao de contas

S

Visao de futuro: A adoc¢éo de meios de pagamento digitais entre a populagdo 60+ enfrenta importantes barreiras, especialmente entre as mulheres idosas, que em
média tém menor familiaridade com tecnologia e maior receio de fraudes. Essas barreiras ndo se restringem a capacidade técnic a, mas envolvem aspectos
emocionais e culturais. A confianca, a simplicidade e o suporte de redes de apoio sdo elementos centrais para fomentar o uso de ferramentas digitais As estratégias
de inclusao digital devem considerar recorte de género, associadas a educacao financeira préatica, para garantir a autonomia e a seguranca financeira na velhice.

Fonte: SerasaExperian (2024): Relatério de Identidade Digital e Fraude 2024, disponivel em https://www.serasaexperian.com.br/images -cms/wp -content/uploads/2024/06/Serasa -Experian-Relatorio-de-Identidade -Digital -e-

Fraude-2024.pdf#page=5.07
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SFGUROE SERVICODE CUIDADODE LONGOPRAZO

] O CONSUMME SEGUROE SERVICO®E CUIDADO®E LONGOPRAZODEVEAPRESENTARRANDECRESCIMENTO

O«

Para muitos idosos, os seguros de vida e de saude representam uma linha de defesa vital contra o risco de despesas médicas imprevistas ou da
morte prejudicar familiares, ja que a eventual riqueza acumulada pode rapidamente se esgotar em casos prolongados de doencas. Cam a idade,
as necessidades médicas tornamse mais complexas, incluindo a gestdo de doencas cronicas, cirurgias, tratamentos hospitalares e
medicamentos caros. Além disso, a possibilidade de hospitalizacGes frequentes e a necessidade de cuidados especializados, como fisioterapia
ou cuidados paliativos, tornam os seguros de saude ainda mais essenciais.

O«

No entanto, ndo é apenas o seguro de saude tradicional que esta em foco. O aumento da longevidade esta levando a uma maior de manda por
seguros de cuidados de longo prazo, uma modalidade ainda pouco desenvolvida no pais. Estes produtos oferecem cobertura para servigcos que
vao além dos cuidados médicos tradicionais, incluindo assisténcia em atividades diarias, cuidados domiciliares, residéncias a ssistidas e lares de
idosos. Esses seguros se tornam cada vez mais relevantes a medida que as familias enfrentam o desafio de cuidar de membros idosos que
necessitam de suporte continuo, mas que desejam ou precisam evitar a institucionalizacdo. Sem essa cobertura, 0s custos assoc iados a esses
servigos podem ser exorbitantes, representando uma carga financeira significativa para os idosos e suas familias.

Visdo de futuro : O consumo de seguros de saude e de cuidados de longo prazo entre a populacdo idosa esta previsto para crescer de forma
significativa nos proximos anos A medida que a populacéo envelhece, a probabilidade de enfrentar problemas de satde aumenta, juntamente com os
custos associadosa tratamentos meédicos e cuidados prolongados. Asinstituicdes financeiras tém a oportunidade de oferecer produtos de seguro com
diferenciais importantes e, em funcdo da capitalizacdo que pode ser realizada durante toda a vida das pessoase do risco relativamente controlado,
poderiam estimular praticas saudaveis entre os segurados, com ajustes dos prémios conforme os estilos de vida, como ja fazem os segurossaude.
Aliada ao acompanhamento mais efetivo e maior proximidade com o risco da clientela, o modalidade pode garantir operacles financeiras
interessantes.
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] A TENDENCIDE PERSONALIZACADFLEXIBILIDADBPOSPRODUTO% SERVICO®E SEGURO

1 A necessidade de personalizagéo e flexibilidade nos produtos de seguros esta emergindo como uma tendéncia essencial no mercado. Os
produtos de seguros para idosos ndo podem mais seguir um modelo Unico para todos. As seguradoras estdo cada vez mais conscietes de que as
condicdes de saude, as expectativas de vida e as circunstancias financeiras variam amplamente entre os idosos. Essa diversidade exige a
criacdo de produtos que possam ser adaptados as necessidades individuais de cada segurado. Por exemplo, idosos com doengas @nicas podem

precisar de apdlices que oferecam cobertura continua para tratamentos especificos, enquanto outros podem priorizar a cobertur

a para

cuidados de longo prazo, com beneficios que se ajustem a evolugdo de suas necessidades de saude ao longo do tempo.

|l  Essas mudancas no mercado de seguros refletem uma adaptacéo necessaria as novas realidades demograficas e econémicas. Com uma
populacéo idosa crescente e cada vez mais consciente de suas necessidades e direitos, 0 setor de seguros precisa inovar continuamente,
oferecendo produtos que ndo apenas protejam financeiramente, mas que também sejam percebidos como verdadeiramente Gteis e val i0s0s
pelos segurados. A combinacao de seguros de saude abrangentes, seguros de cuidados de longo prazo, e a personalizacao e flexdilidade dos
produtos, sera crucial para atender adequadamente a populacao idosa nos proximos anos.

Visado de futuro: A flexibilidade nos seguros também se reflete na
possibilidade de ajustar as coberturas e os prémios ao longo da vigéncia do
contrato. Seguradoras que permitem a modulacéo das apdlices,
adicionando ou removendo coberturas conforme as necessidades mudam,
estardo melhor posicionadas para atender a um mercado em crescimento.
Produtos modulares, que oferecem diferentes niveis de cobertura para
varias contingéncias, sdo uma resposta a essa demanda por flexibilidade.
Esses produtos ndo apenas proporcionam uma cobertura mais alinhada as
necessidades do segurado, mas também podem tornar 0s seguros mais
acessiveis, permitindo que os idosos escolham apenas as coberturas que
consideram essenciais, dentro de suas possibilidades financeiras.

Visdo de futuro : A personalizacdo dos produtos de seguros nao se
limita a estrutura das apdlices, mas também ao processo de
contratacdo e a relacdo continua entre a seguradora e o segurado. As
empresas que investem em entender profundamente as necessidades
de seus clientes idosos, através de consultorias personalizadas e
atendimento dedicado, conseguem criar relagdes de longo prazo,
baseadas na confianca e na satisfacdo do cliente. Além disso, a
transparéncia na comunicacéo dos termos e condi¢cdes das apodlices é
fundamental para evitar mal-entendidos e garantir que os segurados
compreendam completamente o0s beneficios e limitacdes de seus
seguros
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SEGUROE SERVICOBDE CUIDADODE LONGOPRAZO

O CONSUMIDOBRASILEIR®OEMCONTRATAND®MAISSEGUROS
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Fonte: SUSEP, https://www2.susep.gov.br/safe/menuestatistica/pims.html
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SEG UROS INVESTIMENTOS EM SEGUROS COMO PERCENTUAL DO PIB (2022)
PARA PAISES DA OCDE E BRASIL (%)
USA 12,15

Coreia do Sul 11,69

Reino Unido 11,44
Suécia 11,07
Franca 10,34

Dinamarca 10,31

Média OCDE meesssssssssssssssssssssssssssssssss - 9 30

A COMPARACAGOM ——

Suica —eeeeeeeeeeeeeesss———— G 00

OUTRAECONOMIAS i ——

MOSTRAQUEAINDA T
HA ESPACOQPARA e —— =

Israel] ————————————— 4 28

Brasil m— 3 60
CRESCIMENTO Australia m———— 3 22
Estbnia = 3 18
Republica Checa m——— 2 33
Latvia meesssss—— 2 56
MEXicO m—— D 42
Eslovaquia e 2 40
Islandia m— 2 30
PolOnia me— ) 24
Grécia m—— D 2/
Hungria e 2 13
Litudnia s 1 85
Finlandia e 1 64
Turquia === ] 48

(*) O grafico exclui Luxemburgo, onde o investimento
em seguros representou 31,94% do PIB em 2022.

Fontes: (1) SUSEP https://www2.susep.gov.br/safe/menuestatistica/pims.html 2) OCDE, https://www.oecd.org/en/data/indicators/insurance -spending.html
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SFGUROE SERVICODE CUIDADODE LONGOPRAZO

] CATEGORIAMAINDAPOUCOCONHECIDAIO BRASII. A NECESSIDADEBE SEGURO®E CUIDADO®E LONGGPRAZQ OU DE
DEPENDENCJAMUMENTARSIGNIFICATIVAMENTEOMO ENVELHECIMENTRDA POPULACAO

DADOS E EXEMPLOS DO MERCADO NAMHERICANO

NECESSIDADE DE CUIDADOS |DE PERFIL DOS BENEFICIARIOS

CUSTOS E FINANCIAMENTOS APOLICES ATUAIS (EUA) IMPACTO ECONOMICO NOS

LONGO PRAZO

w2

1 70% das pessoas com
mais de 65 anos
precisardo de cuidados
de longo prazo em
algum momento de suas
vidas.

1 A duracdo média da
necessidade de
cuidados de longo prazo
€ de 3 anos.

1 20% das pessoas com 65
anos ou mais precisaréo
de cuidados de alto
nivel por 5 anos ou
mais.

1 Esperase que o nimero
de americanos que
necessitam de cuidados
de longo prazo aumente
de 14 milh8es hoje para
27 milhdes em 2050.

LI \ION
35% dos beneficiarios
dos cuidados de longo
prazo tém 85 anos ou
mais.

As mulheres tém duas
vezes mais chances de
precisar de cuidados de
longo prazo do que os
homens.

65% dos beneficiarios
dos cuidados de longo
prazo sao mulheres.
40% dos beneficiarios
dos cuidados de longo

prazo tém Alzheimer ou
deméncia.

=

[e]

O custo médio anual de
uma casa de repouso
semi-privada € de
$93.075.

O custo médio por hora
de um cuidador em
domicilio é de $24.
Medicaid paga por 62%
dos custos totais de
cuidados de longo
prazo.

Medicare nao cobre a
maioria dos custos de
cuidados de longo
prazo.

Estima-se que os custos
nacionais com cuidados
de longo prazo
duplicardo, de $200
bilhdes hoje para $400
bilhdes em 2030.

Apenas 7,5 milhdes de
americanos tém seguro
de cuidados de longo
prazo.

A idade média dos
compradores de seguro
de cuidados de longo
prazo é de 60 anos.

O prémio médio anual
para um seguro de
cuidados de longo prazo
é de $2.727.

INDIVIDUOS E FAMILIAS
e e /\!E

1 52% dos beneficiarios
dos cuidados de longo
prazo tém renda anual
inferior a $25.000.

1 Os custos medianos de 1
ano em uma casa de
repouso equivalem a
246% da renda mediana
anual de adultos mais
velhos.

1 Os americanos gastam
cerca de $50 bilhdes por
ano em cuidados de
longo prazo né&o
remunerados.

1 Estima-se que os
cuidadores familiares
nao remunerados
fornegam 34 bilhdes de

horas de cuidados por
ano.

Viséo de futuro: Politicas e inovacdes nesse setor precisam incorporar uma lente de género para garantir efetividade, equidade e sustentabilid ade.

Fonte: BENZ, Christine (2023): 100 MustKnow Statistics About Long-Term Care: 2023 Edition, disponivel em https://www.morningsta

r.com/personal -finance/100 -must-know-statistics -about-long-term -care-2023-edition
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PLANEJAMENTQUCESSORIO

] INSTITUICOESINANCEIRASEMA OPORTUNIDADBE AUMENTAR\ CIDADANIAINANCEIRDAS
FAMILIASAO DEMOCRATIZAR SUCESS®0 PLANEJAMENTSUCESSORIO

0 O planejamento sucessorio ganha relevancia crescente no cenario de envelhecimento populacional
brasileiro. Este processo, que envolve a preparacao para a transferéncia de bens, direitos e
responsabilidades entre geracdes, torna-se crucial a medida que aumenta a longevidade da populacao. No

entanto, é importante reconhecer que o0 acesso a esse tipo de planejamento muitas vezes reflete as
desigualdades estruturais da sociedade brasileira.

O«

O planejamento sucessério vai além da simples elaboracdo de testamentos, envolvendo também a protecdo do patriménio familiar, a
preparacao da proxima geracao para gerir recursos e, em alguns casos, a continuidade de pequenos negocios. Microempreendedores, por
exemplo, podem se beneficiar deste tipo de servico. Instituicdes financeiras devem se mobilizar para desenvolver solugdes que atendam as
necessidades de uma populacao diversa, considerando as particularidades de diferentes grupos etarios, raciais e socioeconémic 0s, promovendo
assim uma abordagem mais equitativa e inclusiva do planejamento sucessorio. Por exemplo, mulheres e pessoas negras de ambos & géneros
muitas vezes enfrentam barreiras adicionais no acumulo de patriménio ao longo da vida, o que impacta diretamente suas op¢fes de
planejamento para o futuro. Reconhecer essas disparidades é contribuir com a cidadania financeiras dos individuos e das famil ias.

Visdo de futuro : Para muitas familias, especialmente aquelas que ndo tém um grande patriménio e, portanto, ndo recebem orientacdo individualizada,
0 processo pode ser complexo e desafiador, com probabilidade de ocorrerem grandes perdas de patriménio por falta de conhecimento e préaticas civis.
Nesse contexto, as instituicdes financeiras tém a oportunidade de desempenhar um papel de equalizacdo, oferecendo ferramentas, servicos e

orientacdo acessiveis e inclusivos, que auxiliem pessoasde diferentes perfis socioeconémicos a navegar por esse processo de maneira eficiente e
segura, um servico que nem todos 0s servigos cartorarios oferecem.
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] O PROCESS& TAOIMPORTANTHA VIDADASFAMILIASE ASINSTITUICOESINANCEIRABEVERIAMTENTARPARAA OPORTUNIDADE

E CONSIDERAR DESENVOLVIMENTOE PRODUTO®IFERENCIADOS

Brasil Pelas Pessoas 60+?Planejamento Sucessoério

1 Com o aumento da expectativa de vida, muitas pessoas 60+ se veem na posicao de cuidar tanto de seus pais quanto de seus filhos, o que
adiciona complexidade ao processo de planejamento financeiro e sucessorio. Além disso, questdes como 0s custos crescentes com saude e
cuidados de longo prazo precisam ser considerados no planejamento, exigindo uma abordagem mais holistica e de longo prazo.

1 O papel da tecnologia ha democratizacao do planejamento sucessorio merece destaque. Plataformas online seguras e acessiveis podem permitir
gue mais pessoas tenham acesso a ferramentas de planejamento, independentemente de sua situacdo econémica. Por outro lado, € importante
garantir que essas solucdes digitais sejam desenvolvidas com um design inclusivo, considerando as necessidades e habilidadesde usuarios de

diferentes idades e niveis de letramento digital.

Visdo de futuro: Para atender a essa
diversidade de necessidades, as instituicoes
financeiras podem oferecer uma gama de
servicos adaptados. Issoinclui desde programas
de educacao financeira voltados
especificamente para 0 planejamento
sucessorio, até ferramentas que facilitam o
acompanhamento e a gestao de ativos ao longo
do tempo. A oferta de consultoria
especializada, que leve em conta as
particularidades culturais, sociais e econémicas
de diferentes grupos, também é fundamental
para garantir que o planejamento sucessorio
seja verdadeiramente inclusivo.

Visao de futuro : Instituicbes financeiras tém a
oportunidade de liderar iniciativas que
democratizem o acesso ao planejamento
sucessorio, desenvolvendo produtos e servigos
gue atendam ndo apenas aos clientes de alta

renda, mas também as necessidades de
empreendedores, profissionais autbnomos e
familias de diferentes estratos

socioeconémicos Isso pode incluir a criacdo de
planos sucessoriossimplificados para pequenos
negocios, orientacdo sobre a protecdo de
beneficios sociais para familias de baixa renda,
e estratégias para a transferéncia de
conhecimento e habilidades entre geracdes

Visao de futuro : Apoiar o planejamento
sucessorio no contexto e dinamica do
envelhecimento da populacdo ndo deve
se limitar apenas a transferéncia de
ativos financeiros ou patrimoniais. E
igualmente importante considerar
aspectos como a preservacao de valores
familiares, o registro das histérias e
praticas familiares, além do
planejamento para questdes de saude e
bem-estar dos membros das familias.
Assim, as instituicbes podem apoiar a
estruturacdo financeira a partir de
necessidadesconcretas da clientela .
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] O MAIORACESS@ PLANEJAMENTSUCESSORIDREGULARIZACARPATRIMONIAIOFERECE/MAGRANDEOPORTUNIDADBE
EXPANDIRDS SERVICO®FERECIDOAS FAMILIASCOMOUM TODO

Somente nos EUA, 84 trilhGes de dolares
mudardo de maos por meio de heranca
da geracdo dos Baby Boomers e da
geracéo X para as geragcoes Z e
Millennials entre 2030 e 2045 (1)

DOIS EXEMPLOS INTERNACIONA

Na Asia, somente até 2030,
6 trilhOes de délares serao herdados
pelas geracdes Z e Millennials (2)

Fontes: 1 - MELLOW, Craig (2024): Private Banks Prepare for the Great Wealth Transfer, disponivel em https://gfmag.com/banking/aging

-populations-wealth -transfer -private -banking/ 2 - McKinsey & Company. ([s.d.]). Asiai
Pacificbos family office

b 0 a RecupeBaulpl@ detsetembrb ge 2024, dechkps://www.akikseyrcamgindustries/financial-services/our-insights/asia-pacifics-family-office-boom-opportunity-knocks



https://gfmag.com/banking/aging-populations-wealth-transfer-private-banking/
https://www.mckinsey.com/industries/financial-services/our-insights/asia-pacifics-family-office-boom-opportunity-knocks
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] ALEMDEQUESTOESECNICAE REGULATORIASA LITERATURAESTACA IMPORTANCIAA COMUNICACAG DA CONFIANGANTRE
GERACOEBARAO SUCESSOE PROCESSOSE SUCESSABATRIMONIALOS INDICADORESAORUINS

Dilapidacéo

Fracassos de
negociacao

patrimonial

H& uma espécie de lenda urbana na indtstria de Wealth De acordo com o relatorio, "Parent Trap: Avoiding Common
Management, segundo a qual 70% dos processos sucessorios Mul tigenerational Wealth Planni
falham. Essa estatistica esta contida em um Gnico livro da Pershing da BNY Mellon, 60% das fortunas familiares sao

década de 1980 (1) e vem sendo repetida desde entdo. No dilapidadas devido a falta de comunicagao e confianca,

entanto, o fato de que noticias recentes como esta da enquanto apenas 3% desaparecem devido a um

Forbes (2), ainda mencionam este nimero indica que, planejamento financeiro inadequado, destacando o papel

ainda que a incidéncia de fracassos néao seja 70%, na importante que os consultores desempenham,

pratica ela é elevada especialmente ao trabalhar com clientes de alto valor (2)

Fonte: (1) Ward, J. (1986). Keepingthe family businesshealthy: How to plan for continuing growth, profitability , and family leadership. JosseyBass.(2) Approaching Wealth Transfer Need Not Be Risky Business disponivel
em https://www.forbes.com/sites/francoisbotha/2024/05/12/approaching -wealth -transfer -need-not-be-risky-business/ (3) Global Banking & Finance Review (2018): Four ReasonsWhy Wealth Transfer Fails and How Advisors
CanHelp, disponivel em https:// www.globalbankingandfinance.com /four -reasonswhy-wealth -transfer -fails -and-how-advisors-can-help/
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] CONSULTOREINANCEIROBOSSUENM/M GRANDHNCENTIVAPARAFORTALECEBEUS. ACOSCOMASFAMILIASDE SEUSCLIENTES
MASPODEMPERDERSUASPOSICOESNOSMOMENTOERITICODOSCONTROLADORHESD PATRIMONIO

Quando apenas um dos \
conjuges morre 38% dos investidores

tém o0 mesmo consultor

financeiro quando seu

Ap6s a morte de ambos os conjuge falece. Esse
conjuges

ndmero cai para apenas
29% quando ambos os pais
falecem e os filhos herdam
os ativos

= Mantém o mesmo consultor = Mudam de consultor

Brie P. Williamsg
Practice Managem©
Street Global Advisor

= Mantém o mesmo consultor = Mudam de consultor

Fonte: State Street Global Advisors (2019): ROADMAP FOR A NEW LANDSCAPE: Managing the Transition of Wealth Across Generatidigponivel em https://www.ssga.com/library  -content/pdfs/etf/us/60 -roadmap-for-a-new-
landscape.pdf
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] PARASEAPROXIMARASNOVASGERACOESCONSELHEIRCPRECISAMOMPREENDERS MUDANCA®E VALOREEM CURSO

QUAL DESTES TRES PERFIS DE CLIENTES MAIS SE IDENTIFICA COM ESTES VALORES?

Preocupacdo com estratégias de planejamento tributario 2% 24% 74%
Dependéncia de tecnologia 81% 15% 4%
Demanda por experiéncia personalizada e desempenho que apoie objetivos 10% 52% 38%

Mais conservador 17% 10% 73%

Enfase em ganhos de curto prazo ao invés de longo prazo 46% 33% 21%

Enfase em filantropia L) 14% 82%
Interesse em ética e justica social 48% 33% 20%
Interesse em ativos n&o tradicionais 18% 59% 23%
Maior toleréncia ao risco 32% 48% 21%
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

= Millennials (1981-2000) m Geragéo X (1965-1980) ®m Baby Boomers (1946-1964)

Fonte: State Street Global Advisors (2019): ROADMAP FOR A NEW LANDSCAPE: Managing the Transition of Wealth Across Generatidigponivel em https://www.ssga.com/library  -content/pdfs/etf/us/60 -roadmap-for-a-new-
landscape.pdf
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A INCLUSAGFINANCEIRA CRUCIAIPARAUMA
CIDADANIA-INANCEIRARLENANA TERCEIRADADE

A A expanséao e aprofundamento da "cidadania financeira" das pessoas idosas € uma prioridade,
envolvendo quatro dimensoes: incluséo financeira, educacao financeira, protecao do consumidor e
participacéo.

A Para repensar o credito aos clientes 60+, as instituicoes financeiras devem adotar uma abordagem
centrada no cliente, com escuta ativa, flexibilidade e compreenséo das conexdes dos idosos com

familia, trabalho e grupo social.

A Além de desenvolver solucdes de credito mais acessiveis e personalizadas, o setor financeiro pode
contribuir com a cidadania financeira ao monitorar ativamente o endividamento desse grupo,

evitando situacOes de superendividamento.

A Incorporar uma perspectiva de género as politicas e instrumentos de planejamento sucessorio €

essencial para promover autonomia, prevenir abusos patrimoniais e garantir justica intergeracional.
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SOLUCOEDE CREDITCRESPONSAVETRAMBEMPODEM
REFORCAR PAPELSOCIALDOSBANCOS

A Ao desenvolver produtos de crédito mais acessiveis e flexiveis, monitorando de perto
o endividamento das pessoas idosas, instituicoes financeiras demonstram

compromisso com o bem-estar financeiro desse grupo.

A Iniciativas de educacao financeira voltadas especificamente para questdes de credito
e endividamento na terceira idade sao outra forma de promover a cidadania

financeira e reforcar a funcao social do setor.

A Parcerias com Orgaos de protecdo ao consumidor idoso e a abertura de canais de
didlogo sobre o funcionamento dos servig¢os financeiros voltados aos 60+ tambem

evidenciam a responsabilidade social das institui¢oes.
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A PERSONALIZACADE PRODUTO®E INVESTIMENT@
SEGUROE CHAVEPARAATENDERAS NECESSIDADERS60+

A Com a maior longevidade, cresce a demanda por produtos de investimento de baixo
risco que oferecam rendimentos estaveis e seguros, como titulos publicos, CDBs e
fundos de renda fixa. Para segmentos mais sofisticados, assessoria financeira

personalizada é valorizada.

A Produtos de seguros de saude e cuidados de longo prazo devem ser mais flexiveis e
modulares, adaptando-se as necessidades individuais dos idosos. Comunicacao
transparente e atendimento dedicado sao diferenciais.

A Ainda pouco conhecidos no Brasil, os seguros para cuidados de longo prazo tém
grande potencial de crescimento, dado que a necessidade desse tipo de assisténcia

aumenta significativamente com a idade.
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INVESTIMENTOB SEGUROSODEMR ALEMDO RETORNO
FINANCEIROPROMOVENDQUALIDADBE VIDA

A Produtos de investimento desenhados para oferecer nao apenas rendimentos estaveis,
mas também apoiar projetos de impacto social positivo na terceira idade, como
Iniciativas de moradia assistida ou programas intergeracionais, agregariam um

componente de investimento responsavel.

A Ao formar parcerias com o setor de saude para criar solucdes de seguros mais
acessiveis e abrangentes, como planos de cuidados de longo prazo, seguradoras

podem contribuir diretamente para o bem -estar dos idosos.

A A incluséo de coberturas e servicos de telemedicina e atencao domiciliar em planos
de saude, por exemplo, demonstraria uma preocupacao ndo apenas com a protecao

financeira, mas com a qualidade de vida dos segurados na velhice.
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A DEMOCRATIZACADO PLANEJAMENTSUCESSORIBUMA

OPORTUNIDADEARAAS INSTITUICOESINANCEIRASORTALECEREM
SEUPAPELSOCIAL

A Ao oferecer ferramentas, servicos e orientacao acessiveis sobre planejamento
sucessorio, instituicoes financeiras podem contribuir para reduzir desigualdades no

acesso a esse processo, historicamente restrito a familias de alta renda.

A Solucodes digitais inclusivas e a oferta de consultoria especializada que considere
particularidades culturais, sociais e econdmicas de diferentes grupos sao

fundamentais para um planejamento sucessorio mais democratico.

A Para se aproximar das novas geracoes nos processos de sucessao patrimonial,
Instituicbes precisam n&o apenas revisar seus produtos, mas tambem compreender

mudancas de valores, como maior interesse por ética, justica social e experiéncias
personalizadas.
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ESTRADADE OPORTUNIDADES

O ENVELHECIMENTO DA POPULACAO APRESENTA UM CENARIO CO
MULTIFACETADO PARA O SETOR FINANCEIRO. AS MUDANCAS
DEMOGRAFICAS NAO APENAS TRAZEM DESAFIOS, MAS TAMBEM OF
INUMERAS OPORTUNIDADES PARA INOVAR E ADAPTAR OS SERVICO
FINANCEIROS AS NECESSIDADES DE UMA POPULACAO EM ENVELHE

Oportunidades

0 Inovagdo: A inovacao tecnoldgica € uma das maiores oportunidades para o setor financeiro. Fintechs e outras empresas estdo desenvolvendo
solu¢des avancadas que facilitam o acesso a servi¢cos financeiros para os idosos. Desde aplicativos bancérios simplificados aé plataformas de

investimento personalizadas, a tecnologia pode transformar a maneira como 0s idosos gerenciam suas finangas.

(@]

Acessibilidade e Adaptacdo de Ferramentas: A criagdo de ferramentas financeiras acessiveis e adaptadas as necessidades dos idosos €
essencial. Isso inclui interfaces amigaveis, servicos de atendimento ao cliente dedicados e produtos financeiros personalizad os que consideram

as limitacdes fisicas e cognitivas comuns nessa faixa etaria.

0 Experiéncia do Usuario ldoso: Melhorar a experiéncia do usuario idoso € uma prioridade . Instituicbes financeiras tém a oportunidade de
desenvolver produtos e servicos que ndo apenasatendam as necessidadesfinanceiras dos idosos, mas também proporcionem uma experiéncia de
uso positiva e intuitiva .

0 Educacéo Financeira : A promocado da educacéo financeira entre o0sidosos pode capacita-los a tomar decisées informadas e seguras Programas

de alfabetizac&o financeira que abordem desde o0s conceitos basicosaté estratégias avancadasde investimento sdo fundamentais para aumentar
a literacia financeira e a segurancaecondmica dessapopulacéo.
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CENARIODE DESAFIOS

Riscos

7

1 In/Exclusdo Tecnoldgica: Um dos maiores riscos é a exclusdo tecnoldgica.
Muitos idosos ainda enfrentam dificuldades em usar tecnologias digitais, o que
pode levar a exclusédo financeira. Garantir que as inovacfes sejam acessiveise
faceis de usar é crucial para incluir osidososno sistema financeiro digital .

1 Exploracdo Financeira: Osidosos sdo particularmente vulneraveis a fraudes e
abusos financeiros. Proteger essa populacédo contra a exploracdo financeira é
uma prioridade para garantir sua segurancae bem-estar econdémico.

|l Previdéncia e Politicas Publicas: Uma nova reforma da Previdéncia, dado o
nivel de déficit do sistema, é quase inevitavel e assegurara sustentabilidade do
sistema devera ser prioridade em qualquer governo. Além disso, o
desenvolvimento de politicas publicas especificas para a faixa etaria dos 60+
também devera ocupar posicdo de destaque nas prioridades do poder publico.

1  Esforco Multilateral : Abordar os desafios financeiros enfrentados pelos idosos
requer um esforco multilateral . Governos, instituigbes financeiras e
organizacgfes sociais precisam colaborar para desenvolver politicas e programas
gue protejam os idosos e promovam suaincluséo financeira.

]l Atencdo as Mulheres. mulheres idosas chegam a velhice com menos renda,
menos patriménio, maior expectativa de vida e maior responsabilidade pelos
cuidados. Além disso, enfrentam barreiras no acesso ao crédito, aos servigos
digitais e a protecdo contra abusospatrimoniais .
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DOIS GRANDE®ILARES
PRINCIPAIEONCLUSOES

Oportunidades

) Y A Inovacao

5”‘ A Acessibilidade e Adaptacéo de Ferramentas
v A Experiéncia do Usuério 60+

A Educacao Financeira

RISCOS

A In/Exclusdo Tecnolégica

A Exploracéo Financeira

A Previdéncia

A Necessidade de Politicas Publicas
A Esforco Multilateral

Conclusoes desta Secéao
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INOVACAONOSSERVICOS
USOCRIATIVODA TECNOLOGIASSOCIAD®BAO CONTATOPESSOAL

¢

O envelhecimento populacional traz consigo uma série de desafios para o setor financeiro. A medida que a populagéo idosa aume nta, suas demandas se
tornam mais complexas e especificas. Nesse contexto, a inovagédo em servigos financeiros voltados para as pessoas idosas serdmpulsionada pelo uso

criativo e estratégico da tecnologia, aliado a um contato pessoal proximo e empatico.

(@]

A tecnologia se destaca como uma ferramenta poderosa para desenvolver produtos e servicos que efetivamente atendam as necessidades desse publico. A
aplicacéo inovadora de tecnologias emergentes, como inteligéncia artificial, big data e fintechs, permitird a criacdo de inte rfaces mais intuitivas, solu¢des
personalizadas e uma acessibilidade ampliada. Essas inova¢des ndo apenas melhorardo a eficiéncia dos servigos financeiros, ma também garantirdo que as

pessoas 60+ tenham mais controle e autonomia sobre suas finangas, tornando o gerenciamento financeiro mais seguro e adaptado as suas realidades.

[@]3

No entanto, € importante ressaltar que a tecnologia por si s6 nao é suficiente. O contato humano continua sendo um fator esse ncial, especialmente para as
pessoas nessa faixa etéria que podem ter dificuldades com novas tecnologias e/ou se sentir mais seguras com interagfes pessoais. O atendimento empatico,

0 suporte personalizado e a construgao de relacionamentos de confianga sédo elementos fundamentais que ndo podem ser negligenc iados.

O«

Portanto, o futuro dos servicos financeiros para as pessoas com mais de 60 anos seréa moldado pela capacidade das instituicdes em combinar
harmoniosamente a aplicacao inovadora da tecnologia com a proximidade humana. Essa abordagem hibrida, que valoriza tanto a ef iciéncia e personalizacao

proporcionadas pela tecnologia quanto a empatia e o cuidado do contato pessoal, seré a chave para criar solu¢des realmente im pactantes e inclusivas.

(@]

Em um cenario de rapido envelhecimento populacional, as instituigcdes financeiras que conseguirem equilibrar esses dois aspect 0s - inovacgéo tecnoldgica e
proximidade humana - estardo melhor posicionadas para atender as demandas crescentes e cada vez mais diversas da populacdo idosagarantindo sua saude

financeira, bem -estar e qualidade de vida.
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INOVACAONOSSERVICOS

SOLUCOERGETECHPARAPESSOASOSAEM TODOO MUNDO

PRINCIPAIS FRONTEIRAS DE INOVACAO DAS AGETECHS:

é Terapias baseadas em
epigenética e
reprogramacao celular
gue visam reverter ou
retardar os efeitos do
envelhecimento

VITOME @MBRI/\N

\. .
Longevidade
Gestao de
( Cuidados

Inteligéncia artificial
(IA) e telemedicina
para
monitoramento
remoto de salude e
suporte aos

cuidadores.
M assuredaliies £.F Carefull

.

Cuidados
preventivos

Uso de testes genéticos e\

biomarcadores para a
deteccao precoce e a
prevencédo de doencgas
relacionadas ao
envelhecimento.

HUMAN A Y
LONGEVITY ALZHEON

€D welithy 11, ingiten

Uso de Al para monitorar
atividades financeiras e
prevenir golpes, enquanto
outras oferecem servigos
personalizados de
planejamento financeiro

Fonte: Crunchbase, disponivel em: https://news.crunchbase.com/health -wellness-biotech/longevity -venture -funding-senior-focused-startups/
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INOVACAONOSSERVICOS
FINTECHSPARAIDOSOAINDATEMBAIXAADESAO

ADOCAO DE FINTECHS POR FAIXA ETARIA (EUA-2020) NOVOS PRODUTOS FINANCEIROS PARA POPULACAO 60+

0 EverSafe: especializada em proteger pessoas idosas contra fraudes financeiras
18-24 _ 37% usando Al. Ela monitora transacdes financeiras e habitos de consumo para
identificar atividades suspeitas, alertando os idosos e seus familiares sobre
possiveis fraudes.

25-34 . 4%

O«

Golden: servigos financeiros direcionados para idosos e suas familias. A Golden
0s ajuda a gerenciar suas finangas de forma simplificada, adaptando -se as

35-44 . 41% necessidades dessa faixa etaria.

Pefin: Utilizando Al, a Pefin fornece consultoria financeira automatizada para

45-54 _ 30% pessoas 60+. Ela oferece planejamento financeiro, gerenciamento de

investimentos e orientacao personalizada, ajudando a otimizar beneficios

O«

55-64 [ 22% como a previdéncia social e a gestdo de contas de aposentadoria.
0 Onist Technologies: Esta plataforma facilita o gerenciamento financeiro
65-74 _ 15% familiar, permitindo que membros da familia compartilhem informagées

financeiras de forma segura. E especialmente util para adultos que ajudam
seus pais idosos a gerenciar finangas complexas.

75+ [ 9%

0 United Income: Focada na populacdo 60+, a United Income oferece
planejamento de aposentadoria e gestédo de investimentos personalizados,
utilizando algoritmos que ajustam as estratégias de investimento conforme as

Fonte: Gatehub. Disponivel em: https://gatehub.net/blog/fintech  -users/ . necessidades e o perfll de risco dos idosos.

American Banker, disponivel em: https://www.americanbanker.com/slideshow/6 _-fintechs -targeting -seniors-and-their -families



https://gatehub.net/blog/fintech-users/
https://www.americanbanker.com/slideshow/6-fintechs-targeting-seniors-and-their-families
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INOVACAONOSSERVICOS
AGETECHSANHAMVISIBILIDADEMASINVESTIMENT@ PEQUENONO BRASIL

PRIMEIROS UNICORNIOS NO SEGMENKGEEECH FINANCIAMENTO DXGETECHEELO MUNDO
Empresa Descrigao Pais Investime
nto (US$)
Rede e plataforma digital para  EUA $325M 1600

hono r cuidado domiciliar do idoso

1500

Software e ecossistema de Canad
hardware para cuidados de a
"%gyacare saude domiciliares para

clinicas e seguradoras

$294M 87

75 * 73

Marketplace que conecta EUA
estudantes universitarios a

idosos para oferecer

companhia e assisténcia

papa

$241M

Py Facilita a oferta de planos de EUA
h Human aposentadoria acessiveis e
Interest automatizados (401k) para
PMEs

797
600
416
$700M i I

. Hardware que monitora os Israel
“ Vayyar  movimentos e sinais vitais dos

idosos sem usar dispositivos

vestiveis

2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

$293M YTD

== Financiamento (USD)  =——=NUmero de rodadas

Fonte: Crunchbase, The Gerontechnologist. Tracxn (2024), disponivel em: https://tracxn.com/d/sectors/age  -tech/ YFIuP31FHG583F9ULS4tL P6CfdThmzVC3IK QRKCPO/feszbort .



https://tracxn.com/d/sectors/age-tech/__YFluP31FHG583F9ULS4tLP6CfdThmzVC3lK__QRkCP0/feed-report
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ACESSIBILIDADE ADAPTACAME FERRAMENTAS

] ACESSM®APOPULACAIDOSAA INTERNETDOBRAEMS ANOS FACILITAND@A ADOCACDE NOVASTECNOLOGIAS

POPULACAO 60+ COM ACESSO A INTERNET E CELULAR  USO DE SMARTPHONES E REDES SOCIAIS POR IDOSOS CONTINUA
BRASIL 20172022 (%) A CRESCER TAMBEM PELO MUNDO

80 POSSUEM SMARTPHONE  USAM REDES SOCIAIS POSSUEM TABLET
96
70 95 e 1 8-29 e 30-49
89 /00\88\ ——50-64——65+
60 3 83 81 gil
6 o1 64 64
40 59 /58
51
30 46 45
20 a4 %9 37
30
10
0 13 16
2017 2019 2021 2022
mUso dainternet  mCelular Para Uso Pessoal 2012 2015 2018 2021 2012 2015 2018 2021 2012 2015 2018 2021

Fonte: PNAD TIC (2017,2019, 2021 e 2022). Pew Research Center, disponivel emhttps://www.pewresearch.org/short -reads/2022/01/13/share -of-those-65-and-older-who-are-tech-users-has-grown-in-the-past-decade/



https://www.pewresearch.org/short-reads/2022/01/13/share-of-those-65-and-older-who-are-tech-users-has-grown-in-the-past-decade/

Atividades

Comunicacao
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ACESSIBILIDADE ADAPTACAME FERRAMENTAS

| MAS PENETRACAOIGITALDE SERVICOSINANCEIROE BAIXAPARAPOPULACA®GO+

USUARIOS DE INTERNET 60+, POR ATIVIDADE (%)

Compraram produtos e servigos pela internet
tltimos 12 meses
Utilizaram governo eletrdnico ultimos 12
meses

.12

" 51

Realizou atividades de trabalho Il 11

Procurou informagfes em sites de
enciclopédia virtual
Fez consultas, pagamentos ou outras
transac®es financeiras
Procurou informag8es sobre produtos e
servicos

.12
I 30

e EEs

Conversou por chamada de voz ou video I 72
Mandou mensagens instantaneas I 87
Enviou e recebeu e-mails I 45

Usou redes sociais I, 47

0 20 40 60 80 100

1l Somente 27%das pessoas60+ que usaram a internet fizeram uma
compra online nos ultimos 12 meses Somente 30%das pessoas60+
gue usaram a internet fizeram conSULtas, pagamentos ou outras
transacoesfinanceiras

Fonte: TIC domicilios 2023

USUARIOS DE INTERNET 60+ QUE UTILIZARAM
SERVICOS FINANCEIROS 20083 (%)

38
35
29 30
25 25
I I |
2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

]l Evolucdo pequena do uso digital
financeiros, mesmo com a pandemia

para servicos
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ACESSIBILIDADE ADAPTACAME FERRAMENTAS

EXPERIENCIAIGITAL60+ PRECISSSERUMAPRIORIDADIPARAO SETORFINANCEIRO

INCLUSAO DIGITAL E FUNDAMENTAL PARA GARANTIR QUE OS IDOSOS
TENHAM ACESSO PLENO A SERVICOS FINANCEIROS MODERNOS

0 O setor financeiro precisa priorizar a acessibilidade digital para a
populacéo idosa, garantindo que todos tenham as ferramentas necessarias
para gerenciar suas financas de forma eficaz e segura. Isso inclui
desenvolver interfaces amigaveis, oferecer suporte técnico adequado e
promover a alfabetizacéo digital. A acessibilidade digital ndo € apenas
uma questao de tecnologia, mas de equidade, permitindo que os idosos
mantenham sua independéncia financeira em um mundo cada vez mais
digital.
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ACESSIBILIDADE ADAPTACAME FERRAMENTAS

FERRAMENTABINANCEIRASDAPTADA®E INCLUSIVASAOESSENCIAIBARAOS 60+

Interfaces simplificadas com

botdes grandes, texto ampliado

N e navegagao intuitiva para

PRODUTOS E SERVICOS FINANCEIROS ADAPTADQOS AS facilitar o uso.
NECESSIDADES DOS IDOSOS SAO CRUCIAIS PARA SUA

INCLUSAO ECONOMICA

Design Inclusivo

] Paraatender as necessidadesespecificas da populacao idosa,
€ fundamental que as instituicdes financeiras desenvolvam
ferramentas e produtos que sejam acessiveise faceis de usar.

1  Solucdes personalizadas, como interfaces simplificadas e
suporte técnico especializado, ajudam a garantir que 0s
idosos possam gerenciar suas financas de maneira eficaz e
segura. Ferramentas adaptadas sdo essenciais para promover
a inclusdo financeira, permitindo que essa populagédo Assistentes
participe plenamente da economia digital . Virtuais

Programas
Uso de comandos de voz e de capacitacéo que
assistentes virtuais para facilitar ensinam os idosos a usar a
tarefas cotidianas, como verificar tecnologia, promovendo

saldos bancarios ou pagar contas. independéncia e confianca

151
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ACESSIBILIDADE ADAPTACAME FERRAMENTAS
A PERSONALIZACABCHAVEPARAA SATISFACADASPESSOABOSAS

PREFERENCIA POR PERSONALIZACAO NO VAREJO, POR FAIXA ETARIA

m55+  m3554  m18-34
B 1% | Personalizacéo da experiéncia é
Publicidade Personalizada [l 13% : : ,
T igualmente importante para idosos
0
] Estudos mostram que a personalizacao
DN 34% contribui diretamente para a satisfacdo
Jornada de Compra Personalizada ||| GGG 320 do cliente.
DR 26%
] Acompanhe tendéncias e preferéncias
N 53% para ajustar os servicos de acordo com
Suporte Personalizado | - as expectativas dos idosos.
I es%
0% 20% 40% 60% 80%

Fonte: Statista (2017): https://www.statista.com/statistics/810620/retail-personalization-consumer-preferences-north-america-age/
Nota: dados referentes a América do NORTE (2017)



https://www.statista.com/statistics/810620/retail-personalization-consumer-preferences-north-america-age/
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ACESSIBILIDADE ADAPTACAME FERRAMENTAS
A PERSONALIZACABCHAVEPARAA SATISFACADASPESSOASBOSAS

] INTERACOEBUMANASESTABELECIMENTIE UM VINCULODE CONFIANGA COMUNICACAGLARASAOESTRATEGIASENTRAISARA
ATENDIMENT®A POPULACA®O+

INTERACOES HUMANAS EM UM

CONFIANCA COMUNICACAO CLARA MUNDO DIGITAL

* —~ 0
ky@ [\, @

A CONFIANCA E O FATOR DECISIVO PARA A LINGUAGEM SIMPLES E DIRETA E INTERACAO HUMANA E CRUCIAL PARA
ADOCAO DE SERVICOS FINANCEIROS ESSENCIAL PARA ATRAIR E RETER EXPERIENCIA DOS IDOSOS
DIGITAIS PELOS IDOSOS CLIENTES IDOSOS
3 Importancia do Contato Pessoal,
3 Estabelecer confianca através de 3 Evite jargdes e termos complexos; especialmente para questdes
transparéncia e suporte eficaz opte por uma linguagem clara e complexas ou sensiveis.
aumenta a adogdo de tecnologias acessivel.
financeiras. 3 Hibrido Digital -Humano: Desenvolver
2 A comunicagdo clara esta estratégias que combinem tecnologia
3 Demonstre a seguranca e a diretamente relacionada ao com apoio humano, como a integracéo
privacidade dos servigos para ganhar a engajamento e & adesao aos servicos de chatbots com assistentes humanos.
confianca do publico idoso. financeiros.
3 Comunidades e Redes de Suporte:
3 A confianca € a base para o uso 3 Proporcione materiais educativos que Promover o engajamento em
continuo e fiel de servigos digitais por simplifiquem conceitos financeiros comunidades locais ou grupos de apoio
parte dos idosos complexos
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Perfis diferentes de alfabetizacao financeira ao longo do ciclo de 1 Os jovens adultos no Brasil sdo mais alfabetizados financeiramente
vida em diferentes paises Os jovens adultos nos principais paises do que os entrevistados mais velhos. No entanto, o nivel geral de
emergentes sdo mais alfabetizados financeiramente do que os alfabetizacédo financeira é baixo

entrevistados mais velhos.

Fonte: Global Finantial Literacy Excellence Center (GFLEC). Disponivel em: https://gflec.org/wp -content/uploads/2017/06/Brazil _-Financial-Education-Presentation-Final.pdf
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ACESSO\ CONHECIMENTBOINANCEIRMMOSTRADESIGUALDADBHESTORICA®O PAIS

LITERACIA FINANCEIRA POR TOPICO
% DE RESPOSTAS CORRETAS

DEMOGRAFIA DA LITERACIA FINANCEIRA NO BRASIL
% DE RESPOSTAS CORRETAS

41% Juros compostos

38%

29%

Inflac&o

Diversificacao de risco

|

L 0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70%
® 60% domicilios mais ricos

m 40% domicilios mais pobres mHomens = Mulheres m Africa do Sul mBrasil mindia mChina

| Desigualdades de género e renda também existem na literacia | Brasileiro tem mais conhecimento sobre juros do que media de

financeira do brasileiro, perpetuando ainda desigualdadeshistéricas paises emergentes, mas especialmente na vertical de diversificacdo
e risco fica abaixo

Visao de futuro : Asdesigualdadesde género na educacéo financeira refletem assimetrias estruturais no acessoa educacao, autonomia econdémica e protagonismo na
tomada de deciséo financeira. Mulheres, especialmente de baixa renda e idosas, enfrentam barreiras cumulativas que limitam sua capacidade de planejar o futuro,
acessar produtos adequadose proteger seu patriménio . Promover uma educacdao financeira equitativa, com recortes de género, racga e territorio, é fundamental para

quebrar ciclos de exclusdo e ampliar a cidadania econémica das brasileiras ao longo da vida.

Fonte: Global Finantial Literacy Excellence Center (GFLEC). Disponivel em:https://gflec.org/wp -content/uploads/2017/06/Brazil _-Financial-Education-Presentation-Final.pdf
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ESTRATEGIABARAPROMOCAMA EDUCACATINANCEIRAA POPULACAMO+

ACESSO

3 Programas de educagéo

financeira direcionados
aos idosos sao essenciais
para promover a
autonomia e a

seguranga nas decisdes
financeiras.

Com o envelhecimento
da populacao, é crucial
que essa faixa etaria
esteja preparada para
gerir suas finangas de
forma independente e
segura.

INCLUSAO

3 A educacgéo financeira &

um pilar fundamental
para a incluséo
financeira dos idosos.

Capacitar essa
populacdo com
conhecimentos
financeiros basicos
garante que possam
acessar e utilizar os
servicos financeiros com
confianga, contribuindo
para sua estabilidade
econbmica e bem-estar
geral.

Fonte: BENZ, Christine (2023): 100 MustKnow Statistics About Long-Term Care: 2023 Edition, disponivel em https://www.morningsta

PREVENCAO DE FRAUDES

3 A falta de conhecimento

financeiro deixa os
idosos mais vulneraveis
a fraudes e abusos
financeiros.

Promover a literacia
financeira ajuda a
proteger essa
populagao, capacitando -
0s a identificar e evitar
esquemas fraudulentos.
A educacdo financeira
especifica é uma
estratégia eficaz para
reduzir essas
vulnerabilidades.

SUPORTE FINANCEIRO E
EDUCACAO

3 Programas de suporte

financeiro devem incluir
componentes de
educacéo financeira
para assegurar que 0s
idosos compreendam os
produtos e servigos
oferecidos.

Esta abordagem
integrada nédo s6
melhora a seguranca
financeira dos idosos,
como também facilita o
acesso a produtos
financeiros que melhor
atendem as suas
necessidades.

DIGITALIZACAO

A digitalizac&o oferece
novas oportunidades para
expandir o alcance da
educacao financeira entre
os idosos.

Plataformas online e
ferramentas digitais
podem ser adaptadas para
oferecer contetdos
acessiveis e
personalizados, ajudando
a aumentar a literacia
financeira nessa
populacao.

r.com/personal -finance/100 -must-know-statistics -about-long-term -care-2023-edition



